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На	форуме	ФНС	России	для	широкого	обсуждения	
представлен	проект	формы	универсального	документа,	
использование	которого	позволило	бы	сократить	объем	
движения	бумажных	форм	учетной	документации.
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Правительство,	не	воспользовав-
шись	правом	на	двухнедельное	раз-
думье,	дало	отрицательный	отзыв	
на	законопроект	о	предоставлении	
индивидуальным	предпринимате-
лям	двухлетней	отсрочки	по	уплате	
страховых	взносов.

«Везде	ли	идет	
такая	же	яростная	
борьба	с	рынками	и	
базарами,	как	это	мы	
наблюдаем	на	российских	
просторах?	–	спрашивают	
нас	читатели.	–	Власти	
Москвы	планируют	почти	
полностью	очистить	
столицу	от	открытых	
рынков	и	ярмарок.	
К	2015	году	их	число	
сократится	до	пяти.	Так	же	
лихо	«разделываются»	
с	рынками	и	в	Татарстане.	
Мы	уже	видим,	как	
закрываются	рынки	в	тех	
местах,	где	они	располагались	с	
давних	времен,	в	исторической	
части	Казани,	к	примеру…».

оБ орГаниЗаЦии уличной торГовли в ДруГиХ странаХ мира на стр. 4-5

ÏÐÈÌÅÌ ÄÎÊÓÌÅÍÒ ÑÀÌÈ?

«Айфару»	представлять	
не	надо.	Этот	тот	слу-
чай,	когда	коллектив,	
не	избалованный	вни-
манием	высоких	куль-
турных	инстанций,	не	
обласканный	много-
численными	званиями,	
которые	вручаются	
по	датам	и	без	оных,	
тем	не	менее	стано-
вится	по-настоящему	
	народным.	
Интервью	с	лидером	
группы	Алмазом	
Шарифуллиным. стр.6
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ÊÒÎ Â ÎÒÂÅÒÅ ÇÀ ÁÀÇÀÐ?

×ÅÐÍÎÅ È ÁÅËÎÅ
«ÀÉÔÀÐÛ»
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Вспомним	вместе	Тукая
Столетие со дня смерти ве­

личайшего татарского поэта 
Габдуллы Тукая отмечает в 
эти дни вся мировая обще­
ственность. Один из родона­
чальников новой татарской 
литературы, основатель со­
временного татарского языка, 
заложивший основу нацио­
нальной поэзии, он уже при 

жизни был признан народным 
поэтом.

Его не стало 15 апреля 
1913 года в 20 часов 15 минут. 
Он ушёл из жизни в возрасте 
27 лет.

12 апреля 2013 года акти­
висты Казанского отделения 
Всемирного форума татарской 
молодежи в честь памяти поэ­

та проведут акцию­флэшмоб 
«Тукай 100е» (Столетие Тукая) 
на улице Парижской Коммуны 
в Казани, где в начале XX века 
жил и творил Габдулла Тукай. 
Акция включит в себя театра­
лизованное представление и 
ярмарку «Печ н базары» (Сен­
ный базар). Начнется меро­
приятие в 14 часов.
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ÊÎÐÎÒÊÎÉ
ÑÒÐÎÊÎÉ

наШи неФтяниКи – 
в числе ПобеДителеЙ

Казань вошла в топ-10 луч-■
ших городов России.

«Коммерсант» опубликовал 
рейтинг ста лучших городов Рос-
сии по итогам 2012 года. 153 го ро-
да оценивались по 14 критериям. 
В тройку лидеров вошли Красно-
дар, Подольск и Химки. Казань, 
как и в рейтинге за 2011 год, 
расположилась на 6 месте. Так-
же в сотню лучших вошли Аль-
метьевск – 36 место, и Нижне-
камск – 41 позиция.

Потолки Армстронг будут вы-■
пускать в Татарстане. 

В Елабуге, в ОЭЗ «Алабуга», 
заложили первый камень заво-
да корпорации Armstrong World 
Industries. Мировой лидер в про-
изводстве потолочных систем 
планирует инвестировать в проект 
100 миллионов долларов. Выпуск 
первой продукции намечен на ко-
нец 2014 года. Это будет первый 
завод Armstrong в России.

В марте более девятисот ■
многодетных семей РТ получи-
ли в собственность земельные 
участки.

Общая площадь переданных 
земель – более 1846 га. Всего же в 
Татарстане поставлено на кадаст-
ровый учет более 22 тыс. земель-
ных участков, за месяц про цедуру 
прошли более 300 участков. 
При этом 1043 семьи прошли про-
цедуру троекратного отказа от 
предоставленных им вариантов 
земельных участков.

Стала известна летная про-■
грамма на лето-2013. 

Как сообщает Минмолодежи 
РТ, казанцам впервые будет до-
ступен летний Таиланд с выле-
том из родного города, а также ку-
рорты Турции, Греции и Италии. 
Кроме абсолютных новинок, се-
зон обещает увеличение рейсов 
практически по всем традицион-
ным направлениям.

Житель Нижнекамска отдал ■
почку брату-близнецу.

Для спасения брата-близнеца, 
46-летний житель Нижнекамска 
Олег Морозов отдал ему свою 
почку. Операцию по пересадке ор-
гана выполнили врачи Республи-
канской клинической больницы в 
Казани. По словам заведующего 
отделением трансплантологии 
РКБ доктора медицинских наук 
Рината Галеева, этот случай уни-
кален не только для Татарстана, 
но и в целом для страны.

Билет на Универсиаду – это ■
пропуск на шоу знаменитого 
Цирка дю Солей.

Все, у кого на руках будут би-
леты на Универсиаду-2013, ав-
томатически приобретают право 
на бесплатное посещение улич-
ного шоу. Казань станет второй 
после Квебека, где за всю исто-
рию всемирно известного цирка 
пройдут уличные шоу. Цирк дю 
Солей еще на первых гастролях 
нашел общий язык с казанской 
мэрией, и его включили в куль-
турную программу грядущих сту-
денческих Игр.

Экс-директора завода авто-■
масел в Нижнекамске оштра-
фовали на 400 тысяч рублей.

Владимира Шамсутдинова 
признали виновным в сокрытии 
налогов предприятия на 9,8 млн 
рублей. Он использовал обход-
ные схемы, чтобы направить 
деньги для расчетов с кредито-
рами. Эти долги и привели к бан-
кротству предприятия. Сейчас 
завод находится на стадии ликви-
дации, сообщает «Коммерсант».

В
сем миром предлагается 
обсудить проект поста­
новления Кабинета Ми­
нистров Татарстана «О по­

рядке отбора субъектов малого и 
среднего предпринимательства 
для предоставления государствен­
ной финансовой поддержки в 
форме субсидий и предоставления 
субсидий на поддержку субъектов 
малого и среднего предпринима­
тельства Республики Татарстан», 

который планируется ввести в 
действие в 2013 году. Проект раз­
мещен на сайте Минис терства 
экономики республики. Заме­
чания или предложения по до­
кументу до 14 апреля 2013 года 
можно отправить на электронку 
Ekaterina.Kormakova@tatar.ru или 
на электронный почтовый адрес 
самого министерства.

Галина	АМИРОВА

В	
большинстве стран с 
развитой рыночной эко­
номикой разработаны и 
реализованы государст­

венные программы по развитию 
собственной товаропроводящей 
инфраструктуры. Это позволяет 
им регулировать товарные и фи­
нансовые потоки на внутреннем 
рынке. Но принимаемые у нас в 
последние года законодательные 
акты в сфере обращения продук­
тов питания, к сожалению, не 
способствуют повышению кон­
курентоспособности продукции 
отечественных товаропроизводи­
телей на внутреннем рынке.

Анализ ситуации на продо­
вольственном рынке страны по­
казывает, что в большинстве ре­
гионов принятие Федерального 
закона №271­ФЗ от 30 декабря 
2006 года «О розничных рынках и 
внесении изменений в Трудовой 
кодекс Российской Федерации» 
привело к снижению конкурен­
тоспособности отечественного 
продовольствия и усилению мо­
нопольного влияния зарубежных 
торговых компаний на россий­
ском рынке.

Как отмечает участник конфе­
ренции президент Союза рынков 
РТ Наиль Сулейманов, возведение 
капитальных зданий и сооруже­

ний в соответствии со ст. 24 этого 
Закона и их последующая эксплу­
атация требуют значительных де­
нежных затрат и времени. В связи 
с этим часть рынков вынуждена 
серьезно ограничить свою рабо­
ту, преобразовавшись либо в яр­
марки выходного дня, либо вовсе 
прекратив свою деятельность. За­
прет на торговлю вне капиталь­
ных строений, в свою очередь, 
повлечет существенное увели­
чение стоимости торговых мест, 
удорожанию отечественного 
продовольствия и снижению его 
конкурентоспособности. В этих 
условиях не исключено развитие 
несанкционированной «теневой» 
торговли, снижение качества 
продуктов питания и ухудшение 
ассортимента.

Кроме того, принятие Феде­
рального закона «Об оптовых сель­
скохозяйственных рынках» без 
учета региональных особеннос­
тей и анализа возможных послед­
ствий этого закона для экономики 
может привести к еще большему 
усилению продовольственной за­
висимости страны от импорта.

Подробнее о конференции чи­
тайте в следующем номере газе­
ты «Бизнес Время».

Галина	АМИРОВА

Кому	достанутся	
субсидии?

Рынки	терпят
ВТОржение

голосУеМ за татарстан

Всероссийская	конференция	«Продовольственный	рынок	
России	в	условиях	ВТО:	возможности,	задачи	и	направле-
ния	развития»,	организованная	Союзом	рынков	России,	
проходит	в	эти	дни	в	Москве.

Мечеть	Кул	Шариф	в	рам-
ках	проекта	«Россия	10»	
занимает	9-е	место	в	рей-
тинге	достопримечатель-
ностей	Приволжского	
федерального	округа.

Н
апомним, с 25 марта 
по 29 сентября теле­
каналом «Россия 1» 
совместно с Русским 

географическим обществом про­
водится конкурс «Россия 10» для 
определения десяти главных до­
стопримечательностей страны. 
Все они будут воссозданы в виде 
точных копий меньшего размера 
на площади 300 га в ландшафт­
ном парке «Россия», сооружае­
мом в Московской области.

Всенародное голосование про­
ходит в несколько этапов, и та­
тарстанцы еще могут поддержать 
родную республику. До 30 июня в 
голосовании принимают участие 
по 10 достопримечательностей 
каждого субъекта страны в каж­

«Татнефть»	стала	побе-
дителем	Всероссийского	
конкурса	«Лучшие	рос-
сийские	предприятия.	
Динамика,	эффективность,	
ответственность-2012».

Ц еремония награжде­
ния прошла в Москве в 
рамках ежегодной «Не­
дели российского биз­

неса». Этот конкурс проводится 
по различным номинациям среди 
предприятий – участников РСПП 
с 2008 года. ОАО «Татнефть» ста­
ло победителем в номинации 
«За вклад в решение задач демо­
графического развития». Компа­
нии оценивались за достижения в 
реализации проектов и программ 

социальной направленности. 
Среди критериев отбора – инвес­
тиции компаний в человеческий 
капитал, результативность про­
ектов, а также их отражение в 
публичных материалах, возмож­
ность распространения опыта за 
пределами предприятия и др.

Как сообщает пресс­служба 
«Татнефти», компания создает воз­
можности личностного, профес­
сионального и карьерного рос та 
работников. Здесь действуют про­
граммы адаптации, обучения, раз­
вития сотрудников, которые стро­
ятся на основе корпоративных 
ценностей и ставят своей  целью 
развитие профессиональных ка­
честв, лидерского потенциала и 
управленческих навыков.

дом федеральном округе. Любой 
пользователь может без реги­
страции зайти на сайт проекта и 
отдать свой голос – по 3 каждые 
24 часа.

От Татарстана в голосовании 
принимают участие Раифский 
Богородицкий монастырь, мечеть 
Кул Шариф, Казанский Кремль, 
Музей­заповедник «Елабуга», 
башня Сююмбике, Городище Бол­
гар, Свияжский Успенский мона­
стырь, Благовещенский собор, 
Национальный музей Татарстана, 
площадь Тысячелетия. Необходи­
мо отдать свой голос за них, что­
бы Татарстан оставил свой след в 
парке «Россия» и вошел в число 
новых символов Российской Фе­
дерации.

Пока в рейтинге достопри­
мечательностей ПФО лидируют 
башкирские холмы Шиханы, на 
2­м – памятник Салавату Юлаеву в 
Уфе, а на 3­м – Музей­заповедник 
«Иднакар» из Удмуртии.

Антон	СЕМЕЦКИЙ

голосУеМ за татарстан

торопитесЬ!ЕСЛИ ПОСПЕШИТЬ – МОЖНО УСПЕТЬ!
Продолжается масштабная реконструк-

ция Автозаводского рынка, одного из круп-
нейших в Татарстане. За последние годы 
здесь построили два новых торговых па-
вильона в капитальном исполнении, трех-
этажный торгово-выставочный комплекс.

В декабре 2012 года начали возводить еще один 
крупный торговый павильон. Но это – только начало. 
Здесь приступают к строительству очередного зда-
ния, которое будет расположено на первой линии 
Московского проспекта. Торговые площади (а это 
17 400 квадратных метров) разместятся на первом 

этаже здания, в цокольном этаже будет организова-
на вместительная парковочная зона. Руководство 
ЗАО ХК «Тулпар», в составе которого функциониру-
ет Автозаводский рынок, с особой тщательностью 
подходит к выбору партнеров и арендаторов, при-
глашая к сотрудничеству предпринимателей толь-
ко с положительной репутацией. Поэтому можно 
уверенно гарантировать каждому покупателю, что 
здесь будут не только удобная навигация по всему 
зданию, но и безопасные, качественные продукты 
питания, а также широчайший спектр промышлен-
ных товаров, рассчитанных на покупателей с раз-
ным уровнем дохода и запросов.

ПО ВСЕМ ВОПРОСАМ ПРИОБ-
РЕТЕНИЯ И АРЕНДЫ ТОРГОВЫХ 
ПЛОЩАДЕЙ ОБРАЩАТЬСЯ:
Контактное лицо:
Директор по экономике 
и финансам ЗАО ХК «Тулпар»
Башкова Эльмира Раифовна
моб. тел. +7 917 276 94 32
тел./факс: (8552) 59-62-02
423815, Республика Татарстан, 
г. Набережные Челны,
пр. Московский, д. 136.
Тел./факс (8552) 59-62-02
www.tulpar.biz
E-mail: tulpar@list.ru
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Примем	документ	сами?

ЖилЬе Для УниверсиаДы

ÔАКÒЫ И ÑÎÁЫÒИß

ÍÀËÎÃÎÂÛÅ
ÂÅÑÒÈ

челобитная ПУтинУ 
не ПоМоЖет МалоМУ бизнесУ

Началась отчетная кампания ■
для плательщиков страховых 
взносов.

Управления Пенсионного фон-
да РФ начали прием от работода-
телей одновременно расчетов по 
форме РСВ-1, а также сведений 
персонифицированного учета за 
I квартал 2013 года. Отчетная 
кампания продлится до 15 мая 
текущего года. Нарушение сроков 
представления отчетности чрева-
то штрафными санкциями.

Кассовые аппараты подклю-■
чат к интернету. Минфин РФ 
опубликовал проект поправок 
в закон о контрольно-кассовой 
технике.

Предусматривается переход 
в 2015-2016 годах к передаче 
налоговикам информации о де-
нежных расчетах в электронном 
виде. Проект касается кассовых 
аппаратов, платежных терми-
налов и банкоматов. Чиновники 
надеются, что за счет этой меры 
сократится теневой оборот на-
личных.

Будьте готовы к странностям ■
амортизации, покупая ОС у фи-
зического лица.

Организация, которая приоб-
рела объекты основных средств 
у физлица, не являющегося ИП, 
не может определять норму 
амортизации по этому имуще-
ству исходя из срока полезного 
использования, уменьшенного на 
число лет (месяцев) эксплуата-
ции его предыдущим собственни-
ком. (Письмо Минфина России от 
15.03.2013 №03-03-06/1/7939)

Патент, применяется только ■
в отношении одного вида дея-
тельности.

Индивидуальный предпри-
ниматель может перейти с УСН 
на патентную систему налого-
обложения только в отношении 
одного из осуществляемых им 
видов деятельности, продолжив 
в остальной сфере применять 
УСН. (Письмо Минфина России 
от 14.03.2013 №03-11-11/102)

Бесплатное питание можно ■
включить в расходы.

Судьи пришли к выводу, что 
единственным условием для пра-
вомерного включения в состав 
расходов сумм оплаты бесплат-
ного питания является наличие 
в трудовом (коллективном) дого-
воре, ином локальном акте орга-
низации положения о предостав-
лении сотруднику такого питания 
или соответствующее законода-
тельное требование. (Постанов-
ление ФАС Московского округа от 
14.03.2013 №А41-33151/11).

Пенсионерам полагается вы-■
чет.

Если пенсионер, работавший в 
2010-2012 гг., в 2012 г. приобрел 
квартиру, то он вправе заявить 
имущественный вычет по расхо-
дам на покупку жилья за 2012 г., а 
также перенести остаток вычета 
на 2011, 2010 и 2009 гг. (Письмо 
Минфина России от 14.03.2013 
№03-04-05/7-225)

Обговорены расходы на дату ■
начисления.

Организация учитывает в 
прочих расходах, связанных с 
производством и реализацией, 
доначисленные по результатам 
проверок суммы взносов в ПФР, 
ФСС РФ и ФФОМС на дату их 
начисления. (Письмо Минфина 
России от 15.03.2013 №03-03-
06/1/7994).

Правительство,	
не	воспользовавшись	
правом	на	двухнедельное	
раздумье,	дало	
отрицательный	отзыв	
на	законопроект	
о	предоставлении	
индивидуальным	
предпринимателям	
двухлетней	отсрочки	
по	уплате	страховых	
взносов.

Н
а съезде ОНФ Влади­
мир Путин дал Дми­
трию Медведеву и его 
подчиненным возмож­

ность исправить ошибку, кото­
рая загнала в тень примерно 
350 тыс. индивидуальных пред­
принимателей. А именно – велел 
решить, стоит ли снизить для них 
страховые взносы, выросшие с 
нового года более чем в два раза. 
Массовый исход бизнесменов 
(ряд небольших населенных пун­
ктов остался без торговых точек, 
а наемная сила – без работы), по 
собственному признанию прези­
дента, его «встревожил». Но пра­
вительство тревогу не раздели­
ло и даже думать на эту тему не 
стало.

Правительство, не воспользо­
вавшись правом на двухнедельное 
раздумье, дало отрицательный от­
зыв на законопроект о предостав­
лении индивидуальным предпри­
нимателям двухлетней отсрочки 
по уплате страховых взносов. 
Таким образом, кабмин спасает 

50 млрд. бюджетных рублей, ко­
торые, по расчетам авторов отзы­
ва, пришлось бы дополнительно 
выделить на эту поблажку.

Начнем с того, что 50 млрд. 
рублей все равно не заткнешь 
триллионную дыру в Пенсионном 
фонде, ради латания которой, 
в частности, и были повышены 
страховые платежи. Смахивает 
на попытку заткнуть канализа­
ционный люк пробкой для ван­
ны. В итоге и люк не заткнули, и 
350 тыс. представителей поддер­

живаемого (на словах) малого 
бизнеса туда смыли. С их наемной 
рабочей силой, которая остается 
либо без «белой» зарплаты (а зна­
чит, и без нормальных пенсий), 
или без работы. А заодно – и с жи­
телями небольших населенных 
пунктов, которые остаются без 
торговых точек. То есть без тех, 
которые не успели еще добить за­
претом на продажу алкоголя.

По данным уполномоченно­
го президента по защите прав 
предпринимателей Бориса Тито­

ва, например, во Владимирской 
области было 300 поселков без 
стационарных торговых точек, а 
стало 800. Это в столицах и круп­
ных городах исчезновение ряда 
торговцев может пройти незаме­
ченным, а в небольших городках 
и селах приведет к росту цен.

По данным «Деловой России», 
половина закрывшихся пред­
приятий работала в сфере услуг, 
треть – в торговле, семь процен­
тов – в производстве. В их числе – 
фермеры, которых, кстати, веле­
но поддерживать.

Есть и еще одно соображе­
ние – этих якобы «спасаемых» 
50 млрд. рублей правительство 
недосчитается на налогах и взно­
сах. По прогнозу главы «Опоры 
России» (организация малого 
бизнеса) Александра Бречалова, 
до конца 2013 года в России сни­
мутся с регистрации еще около 
600 тыс. индивидуальных пред­
принимателей из 4 млн. работаю­
щих в нашей стране. Эти люди 
уйдут в тень или вообще покинут 
бизнес. Очевидно, что, если исход 
продолжится, взносы в скором 
времени собирать будет вообще 
не с кого.

– Из­за непродуманной рефор­
мы Россия снова понесла эко­
номические потери, – считает 
Борис Титов. – Они, конечно, не­
большие на фоне нефтегазовых 
доходов, но это судьбы сотен ты­
сяч людей.

Татьяна	ЗАМАхИНА,	mk.ru

В	
предложении ФНС Рос­
сии содержится не только 
сама форма, но и обосно­
вания правомерности ее 

использования, достаточно под­
робные комментарии по ее за­
полнению, а также определен по­
рядок отражения содержащейся 
в документе информации в целях 
налогообложения НДС и по на­
логу на прибыль, снимающий на­
логовые риски в применении этой 
формы.

Таким образом, использование 
предлагаемой формы универсаль­

ного документа даст субъектам 
предпринимательской деятель­
ности уверенность в исполнении 
установленных Законом №402­ФЗ 
требований к составлению первич­
ных учетных документов, в частно­
сти, для использования этих доку­
ментов в целях налогообложения.

ФНС России приглашает всех 
заинтересованных лиц принять 
участие в улучшении проекта 
формы.

Дмитрий	ТОЛБАРОВ

В	Казани	во	время	про-
ведения	Универсиады	для	
размещения	гостей	по-
требуется	свыше	39	тыс.	
мест,	которые	займут	гости	
и	иногородний	персонал,	
представители	силовых	
структур,	обеспечивающих	
безопасность	соревнований.

З
аместитель руководите­
ля АНО «Исполнительная 
дирекция «Казань­2013» 
Оксана Тубман отметила, 

что, помимо отелей города, будут 
задействованы теплоходы, а также 
хостелы, санатории, детские оздо­
ровительные лагеря, арендован­
ные квартиры и другие средства 
размещения, информирует kzn.ru. 

Еще 1,7 тыс. мест в общежитиях го­
товы предоставить 8 вузов и ссузов.

За каждой клиентской группой 
закреплены определенные места 
проживания. 4,5 тыс. волонтеров 
из других регионов РФ и зарубе­
жья разместят в 4 домах, постро­
енных по программе соципотеки.

По­прежнему открытыми оста­
ются 600 рабочих вакансий, на 
которые кейтеринговым компа­
ниям предстоит привлечь специ­
алистов высокой квалификации – 
поваров и помощников поваров. 
Прорабатывается вопрос о при­
влечении к этому сотрудников 
заводских столовых промышлен­
ных предприятий республики.

Динара	ЗАЮКОВА

навстречу универсиаДе

На	форуме	ФНС	России	
для	широкого	обсуждения	
представлен	проект	формы	
универсального	документа,	
использование	которого	
позволило	бы	сократить	
объем	бумажной	учетной	
документации.	В	документе	
предлагается	объединить	
как	функции	первичного	
учетного	документа,	так	и	
функции	счета-фактуры,	
являющегося	необходимой	
формой	для	расчетов	с	бюд-
жетом	по	НДС.
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 РЫНКИ МИРА

Кто в ответе 
«Везде ли идет такая же яростная борьба с 
рынками и базарами, как это мы наблюдаем на 
российских просторах? – спрашивает нас в сво-
ем письме в редакцию Иван Ильич. – Вот власти 
Москвы планируют почти полностью очистить 
столицу от открытых рынков и ярмарок. В этом 
году закроют 16 из 80 существующих открытых 
торговых площадок. К 2015 году их число со-
кратится до пяти. Так же лихо «разделываются» 
с рынками и в Татарстане. Мы уже видим, как 
закрываются рынки в тех местах, где они рас-
полагались с давних времен, в исторической 
части Казани, к примеру…».
С этой же просьбой обращаются к нам и другие 
наши читатели, среди которых немало инди-
видуальных предпринимателей и других пред-
ставителей рыночного сообщества республики. 
Что ж, давайте знакомиться с ситуацией на 
рынках других стран.

Наш постоянный читатель из Нижнекамска 
Иван Силантьев обратился с просьбой 
рассказать о том, как обстоят дела с уличной 
торговлей в других странах мира.

П
рагу, как и вся­
кий европейский 
город, невозмож­
но представить 

без уличной торговли. Хотя 
бы потому, что этот город – 
туристический хит, и для 
продажи сувениров необ­
ходима соответствующая 

инфраструктура. Деньги на 
сувениры обменяют в рай­
оне Вацлавской площади, 
Карлова моста и прилегаю­
щих окрестностей. Здесь, 
в палатках, маленьких 
магазинчиках и с лотков, 
туристы приобретают на­
циональные пейзажи, ис­
полненные в разных техни­
ках и из разных материалов 
местными художниками, 
брелоки, флажки, а также 
могут купить уличные за­
куски. 

Немало в городе и бло­
шиных рынков, один из ко­
торых находится прямо на 
живописной набережной 
Влтавы. Существует серьез­
ная сеть уличных рынков, 
особенность их  – в уни­
версальности: там можно 
приобрести как еду, так и 

одежду, бытовую технику 
или предметы интерьера. 
Есть в городе и вьетнам­
ский рынок Sapa, который 
называют маленьким Ха­
ноем. Он  находится в от­
далении от центра и пред­
лагает огромный выбор 
дешевой одежды. Помимо 

этого, в Праге ежегодно 
проводятся красивые рож­
дественские и пасхальные 
ярмарки, поторговать на 
которые приезжают ре­
месленники из других го­
родов.

В последние годы мэрия 
Праги проявляет актив­
ность в борьбе с палат­
ками и рынками. Власти 
считают, что уличная 
торговля уродует облик 
города и, как правило, 
проводится с нарушением 
санитарно-гигиенических 
предписаний; руководство 
города постепенно очи­
щает многие центральные 
улицы от ларьков и лот­
ков. За  последние десять 
лет из 750  торговых точек 
в городе осталось меньше 
пятисот.

Б
арселона  – тури­
стический центр,  
и торговать здесь 
любят и умеют. 

По  центру рассредоточены 
рынки, большая часть кото­
рых делится по отраслевому 
признаку. Например, неда­
леко от главной пешеходной 
артерии Барселоны, ули­
цы Рамблы, располагается 
рынок Бокерия, гастроно­
мический оазис. Не  менее 
популярен продовольствен­
ный рынок Сан-Антони, 
рядом с которым распола­
гаются торговые ряды буки­
нистов и нумизматов.

Блошиных рынков в 
Барселоне тоже немало, 
самый известный – на пло­
щади Каталонской славы. 
Существуют рынки для 
художников, флористов, 
есть даже медовый рынок, 
куда привозят продукцию 
окрестные фермеры. Рынок 
домашних животных, так 
называемая Улица птиц, 
в отличие от московского 
Птичьего рынка, находит­
ся в самом центре города 
и располагает весьма экзо­

тическим ассортиментом, 
там запросто можно най­
ти, например, детенышей 
аллигатора. Помимо этих 
уличных маркетов, в Барсе­
лоне в изобилии представ­
лен обычный городской 
набор  – палатки со стрит­
фудом, мороженым, прес­
сой. Самая высокая их кон­
центрация – в центре, возле 
станций метро и интенсив­
ных пешеходных зон.

Стихийная уличная тор­
говля – также одно из харак­
терных явлений нынешней 
Барселоны. Занимаются ей 
в основном эмигранты  – 

африканцы, пакистанцы, 
арабы. Набор типичный  – 
галантерея и ювелирка, 
DVD, бижутерия. Часто вся 
эта бессмысленная с виду 
торговля является просто 
прикрытием: половина 
этих подозрительных ба­
рыг торгуют вовсе не фаль­
шивыми клатчами Chanel, 
а гашишем, марихуаной, 
кокаином, а то и вовсе 
промышляет воровством, 
отвлекая внимание жертв 
торговлей.

У
личная торговля в 
Токио достаточно 
автоматизирова­
на. По  количеству 

автоматов по продаже то­
варов Япония занимает 
первое место в мире (один 
автомат на 23  человека). 
В  Токио существуют как 
обычные автоматы по про­
даже снэков и напитков 
(хотя разгуливающий по 

Токио и продающий кока-
колу робот-холодильник не 
так уж и обычен), так и не­
привычные для нас автома­
ты по продаже яиц, букетов, 
зонтов или даже льда.

Вместе с тем, в городе 
есть и торговцы уличной 
едой  – лапшой, сладким 
жареным картофелем, ри­
совыми кейками – преиму­
щественно вблизи храмов, 
парков, скверов.

Есть в Токио и уличные 
рынки, самый знамени­
тый из которых рыбный 
рынок Цукидзи. На  этом 
рынке ежедневно продают 
по 3  тысячи тонн свежей 
рыбы. Он  делится на два 
сектора – крытый внутрен­
ний, где идет оптовая тор­
говля, и внешняя линия, 

где прямо на улицах вокруг 
здания торгуют красивыми 
и редчайшими морепродук­
тами в лотках, а множество 
забегаловок предлагают 
наисвежайшие суши.

Есть в Японии и ры­
нок, где прямо в уличных 
палатках торгуют совре­
менными цифровыми гад­
жетами,  – Акихабара, есть 
модный рынок Амэёко, 

который любит японская 
молодежь. А несколько лет 
назад в Токио появилась 
компания Table-Mono, ко­
торая решила возобновить 
400-летнюю традицию 
уличных «коробейников», 
ходивших по городам, опо­
вещая о своем появлении 
звуком рожка. Сегодня в 
Токио  – несколько сотен 
таких коробейников; они 
носят лотки со всякой вся­
чиной вроде тофу, молоч­
ного супа из сои, бобов и 
дудят в небольшой рожок, 
привлекая покупателей. 
Эта возобновленная тради­
ция уверенно набирает по­
пулярность и, как уверяют 
создатели компании Table-
Mono, имеет очень хоро­
ший потенциал роста.

Чехия,
Прага

ЯПОНИЯ,
Токио

Главные места торговли:
Вацлавская площадь, Карлов мост, Гавельский рынок, 
Пражский рынок, вьетнамский вещевой рынок Sapa

Основные товары: 
Продукты, пресса, одежда, техника, стритфуд, цветы, суве­
ниры, антиквариат

Типы уличной торговли: 
Уличные рынки, палатки

Главные места торговли:
Рибейра, Готический квартал, рынок Бокерия, площадь 
Каталонской славы.

Основные товары: 
Продукты, одежда, пресса, стритфуд, антиквариат, домаш­
ние животные, цветы

Типы уличной торговли: 
Уличные рынки, киоски, тонары, развалы

Главные места торговли:
Рынок Цукидзи, рынок Акихабара, рынок Амэёко

Основные товары: 
Продукты, одежда, техника, посуда, книги

Типы уличной торговли: 
Уличные рынки, торговые автоматы, киоски, палатки, раз­
валы, стритфуд

Отношение властей:

МЭРИЯ СЧИТАЕТ, ЧТО УЛИЧНАЯ 
ТОРГОВЛЯ УРОДУЕТ ОБЛИК ГОРОДА, 
И ВЫЧИЩАЕТ УЛИЦЫ ОТ ЛАРЬКОВ

Отношение властей:

ВЛАСТИ АКТИВНО БОРЮТСЯ СО СТИ-
ХИЙНОЙ НЕЛЕГАЛЬНОЙ ТОРГОВЛЕЙ, 
КОТОРОЙ ЗАНИМАЮТСЯ ЭМИГРАНТЫ

Отношение властей:

ВЛАСТИ ВЫСТУПАЮТ ЗА АВТОМА-
ТИЗАЦИЮ УЛИЧНОЙ ТОРГОВЛИ

ИСПАНИЯ,
Барселона
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за базар?

Д амаск можно 
смело назвать 
мировой сто­
лицей уличной 

торговли. В  определенном 
смысле этот древний город 
и есть один большой улич­
ный базар.

Основным каналом 
уличной купли-продажи 
является так называемый 
сук – крытая система торго­
вых городских кварталов. 
Это  довольно внушитель­
ное образование включает 
в себя секции всевозмож­
ных товаров  – текстиль, 
специи, ювелирные укра­
шения, сувениры, ковры, 
кожаные изделия, сладо­
сти, мороженое.

Очень распространены 
парфюмерные лавки, спе­
циализирующиеся на со­
ставлении персональных 
ароматов. Границами рын­
ка торговля не ограничи­
вается. Все  близлежащие 
кварталы  – всё тот же ры­
нок: квартал, торгующий 
овощами, квартал с сан­
техникой и инструмента­
ми, квартал кондитеров. 

То  есть, это такой супер­
молл, организованный на 
улице в центре города.

Тут же полно разнос­
чиков чая, кофе, хлебных 
лепешек. Хорошо развит 
стритфуд – на каждом углу 
небольшой закуток, тор­

гующий фалафелем, шаур­
мой, ближневосточными 
вариантами пиццы. По­
всюду разъезжают тележ­
ки с вареной кукурузой. 
При  этом, несмотря на та­
кую очевидную самобыт­
ность устройства торговли, 
большая часть товаров не 
отличается какой-то осо­
бенной аутентичностью  – 
это самый банальный ки­
тайский ширпотреб.

В Сирии много как ста­
рых, так и современных 
рынков: Хамидия, Мидхат-
паша (расположен на ули­
це, сохранившей библей­
ское название «Прямая»), 
караван-сарай Харир (про­
дается шелк), Хайятин (со 
школой Медресе Нурия), 
сук Бзурие (пряности), и, 
наконец, ас-Саха (ювелир­
ные украшения).

Г
онконг, специальный 
административный 
район Китая, явля­
ется беспошлинным 

портом, что обеспечивает 
неограниченное движение 
капитала и привлекает ком­
мерсантов со всего мира. 
Здесь как нигде развита тор­
говля, и выгодный шопинг, 
по сути, является одним из 
основных моторов, нагоня­
ющих в город плотный тури­
стический трафик. Уличная 
торговая активность в Гон­
конге – одна из самых интен­
сивных в мире.

Центр наводнен лавка­
ми, минимаркетами, попу­
лярными кафешками – дай-
па-донгами. Гонконгский 
фастфуд не знает равных 
по обилию и разнообразию 
предложения. На  обычных 

передвижных тележках или 
небольших выносных кух­
нях готовят свежую еду, ко­
торая стоит относительно 
недорого. На  улицах Гон­
конга  – бесчисленное мно­
жество палаток, ларьков и 
развалов. Некоторые пред­
приниматели просто сни­

мают в здании склад и ста­
вят на улицу своих зазывал, 
не тратясь ни на рекламу, 
ни на аренду, ни на оформ­
ление торгового зала.

Из-за жаркого климата в 
Гонконге есть такая форма 
стрит-ритейла, как ночные 
рынки. Этот вид торговли 
широко распространен на 
полуострове Коулун, в рай­
оне «Золотой мили». Рын­
ки делятся по категориям 
товаров: есть рынок, где 
продают мужскую одежду, 
есть рыбный рынок, пти­
чий рынок, нефритовый 
рынок, цветочный. И это не 
какие-то полулегальные об­
разования, где под покро­
вом ночи творят гешефты 
смутные типы. Это  самые 
настоящие аттракционы: 
помимо собственно тор­

говли, тут располагаются 
многочисленные кафеш­
ки под открытым небом, 
есть специальные игровые 
зоны, на улицах сидят пред­
сказатели, а чуть в стороне 
устраивают уличные пред­
ставления исполнители 
кантонской оперы.

С
токгольм  – город 
степенный и ти­
хий, лишенный 
буйных уличных 

торжищ. Однако торговля 
под открытым небом здесь 
существует: традиционные 
продуктовые рынки, напри­
мер, славящийся качеством 
фруктов, овощей и зелени 
стрит-маркет в районе пло­
щади Хёторгет; блошиные 
рынки – знаменитый рынок 
в районе Скархолмен явля­

ется крупнейшим блоши­
ным рынком северной Евро­
пы; модные дизайнерские 
ярмарки, куда шведские 
хипстеры ходят практиче­
ски как на работу. Самую 
популярную из них – Street 
в районе Сёдермальм  – в 
2005 году запустил выходец 
из Ирландии, взявший за 
образец лондонский рынок 
Кэмден Лок.

В канун праздников сток­
гольмцы устраивают рожде­
ственские ярмарки, причем 
почти на каждой площади 

города. Подобные ярмарки 
проводятся в любом евро­
пейском городе, но именно 
в Стокгольме, благодаря 
сказочному антуражу уют­
ного северного города, они 
смотрятся уместнее всего и 
привлекают большое коли­
чество туристов.

В последнее время в 
Стокгольме наметилась 
тенденция движения тор­
говцев к истокам – они все 
чаще идут на улицу. Даже 

обычные магазинчики на­
чинают выносить часть 
товара на тротуар – стойка 
с одеждой, корзины с цве­
тами, лоток с пирожными. 
Возникающие стихийные 
рынки власти не разгоня­
ют, а наоборот, всячески 
поддерживают. Торговые 
сети захватывают террито­
рии, но человеческие отно­
шения, которые есть между 
продавцом и покупателем 
на улице, они воссоздать не 
могут. Это особенно сильно 
чувствуется в Стокгольме.

ШВЕЦИЯ, 
Стокгольм

Главные места торговли:
Рынок Хамидия и прилегающие кварталы

Основные товары: 
Продукты, одежда, ювелирные изделия, ковры, парфюме­
рия, техника

Типы уличной торговли: 
Сук – крытая система торговых уличных кварталов, улич­
ные рынки, лавки, разносчики чая, кофе, лепешек

Главные места торговли:
Улица Монг Кок, Стэнли-маркет

Основные товары: 
Продукты, одежда, ювелирные изделия, ковры, парфюме­
рия, техника

Типы уличной торговли: 
Стрит-маркеты, ларьки, палатки, развалы, выносные кух­
ни. Есть особенность – ночные рынки

Главные места торговли:
Улица Дроттнинггатан, продуктовый рынок на площади 
Хёторгет, дизайнерская ярмарка Street в районе Сёдер­
мальм.

Основные товары: 
Продукты, пресса, цветы, ремесленный хенд-мейд, арт

Типы уличной торговли: 
Уличные рынки, киоски, дизайнерские ярмарки

Отношение властей:

ВЛАСТИ НЕ ВЫСТУПАЮТ ПРОТИВ 
ТОГО, ЧТО БОЛЕЕ 90% НАСЕЛЕНИЯ 
ДАМАСКА ЗАКУПАЕТСЯ НА РЫНКАХ

Отношение властей:

ВЛАСТИ ПОДДЕРЖИВАЮТ УЛИЧНУЮ 
ТОРГОВЛЮ, КОТОРАЯ ПРИВЛЕКАЕТ 
ТУРИСТОВ СО ВСЕГО МИРА

Отношение властей:

УЛИЧНАЯ ТОРГОВЛЯ С КАЖДЫМ 
ГОДОМ СТАНОВИТСЯ ВСЕ БОЛЕЕ 
ПОПУЛЯРНЫМ ЭЛЕМЕНТОМ 
ГОРОДСКОЙ КУЛЬТУРЫ. 
ВЛАСТИ НЕ ВЫСТУПАЮТ ПРОТИВ

СИРИЯ,
Дамаск

Уличная торговля 
в разных странах

КИТАЙ,
Гонконг
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черное и белое «аЙФары»

КаК начиналосЬ
–	 Ежегодно	 в	 апреле	 «Айфа-

ра»	 дает	 большой	 концерт,	 ко-
торый	 вы	 сами	 называете	 от-
четным.	В	шутку?

– А так оно и есть. Мы должны 
отчитаться перед нашим зрите­
лям, показать, что сделали за год, 
пусть увидят, изменились ли мы, 
что нового появилось в нашем ре­
пертуаре. Это для нас очень важ­
ная точка отсчета.

–	 Вас	 назвали	 легендарной	
группой…

– Это пока еще не про нас. У нас 
обычно легендами называют тех, 
кого уже нет. Или же тех, кто 
уже при жизни поднялся на са­
мую вершину своего творчества. 
Вот Джо Коккер – легендарный. 
Наверное, так можно сказать о 
группе, если эта команда прора­
ботала больше 30­35 лет. А нам 
ведь только 20. Мне самому­то 
только за тридцать пять перева­
лило. Я ведь все­таки еще моло­
дой, как вы думаете?

Но звучит красиво. Хотелось 
бы заслужить право называться 
легендой.

–	Такое	впечатление,	что	вы	
давно	существуете!	Ваши	песни	
звучат	уже	два	десятилетия,	их	
не	 устают	 слушать,	 они	 не	 на-
доедают.	Есть,	наверное,	какой-
то	секрет?

– Может, этот секрет в том, 
что мы корнями деревенские? 
Начиналось­то все в Куркачах. 

Собрались в 92­м году в сельском 
клубе ребята и решили играть 
свою музыку. Просто для души. 
Тогда еще не было в голове мыс­
лей о заработке, о деньгах, о сла­
ве. Мы не думали о том, что нам 
придется выживать в качестве 
музыкантов, искать свое место на 
татарской эстраде.

–	Наверное,	и	вовсе	не	дума-
ли,	что	придется	зарабатывать	
именно	этим	ремеслом?

– Это точно. Нам просто хоте­
лось исполнять те хорошие пес­
ни, которые нам нравились. Свои 
песни, не чужие. Конечно, пыта­
емся сами рифмовать какие­то 
строки, положить на бумагу свои 
переживания, мысли. Но ведь 
каждого, кто умеет складывать 

слова, не назовешь поэтом, по­
этому отдаем тексты тому, чье 
творчество нам нравится, а там и 
музыка появляется.

о том, 
КаК сКлаДываетсЯ ЖиЗнЬ

–	 За	 эти	 годы	 разное	 быва-
ло?

– А что скрывать? И взлетали, 
и об землю ударялись. Немало 
было и проколов. До сих пор пом­
ню провальный концерт в Санкт­
Петербурге. Очередная поездка, 
вторая по счету, кажется (первая­
то прошла великолепно). Едем в 
поезде, вдруг ночью он останав­
ливается и долго стоит. Никто не 
знает, в чем дело. Оказалось, взор­
вали поезд Петербург­Москва. 
Дорога перекрыта. А мы должны 
были приехать так, чтобы было 
время отдохнуть, подготовиться, 
тут нас отправляют в Питер через 
Украину. Приехали с огромным 
опозданием, прямо к самому кон­
церту. И народу было очень мало. 
Те даже, кто приобрел билеты, 
сдали их. Наверное, сыграл свою 
роль такой скорбный момент, как 
крушение поезда. Так сложились 
обстоятельства. Мы кое­как на­
зад добрались, денег ведь даже на 
дорогу не заработали. Домой­то 
добрались, а опыт, как говорится, 
положили в свою копилку.

Но у нас есть и фанаты, настоя­
щие «айфаристы», для которых мы 
выкладываемся в полную силу и с 

огромным удовольствием. С не­
терпением ждем концерт в Ка­
зани, здесь просто потрясающая 
публика. Об этом говорили нам 
и ребята из австрийской группы 
«Joy», которых мы пригласили на 
наше двадцатилетие. А вот это 
уже настоящие легенды эстрады. 
Ведь, собственно, все наше твор­
чество начиналось именно с их 
музыки…

–	У	вас	очень	звучное	назва-
ние	 –	 «Айфара».	 Что	 оно	 озна-
чает?

– По сути – ничего. Оно со­
ставлено из начальных букв тех, 
кто основал нашу группу: Айдар, 
Фанис и Рашит. Когда я пришел 
в коллектив, четвертым по счету, 
они уже работали года четыре. 

Как­то сразу я загорелся идеей 
ребят делать интересную, стиль­
ную попсовую татарскую музыку. 
Много репетировали, экспери­
ментировали, пытались приду­
мать что­то свое, такое, что и са­
мим нравилось бы, и легло бы на 
душу слушателю. Потом пришло 
решение перебраться из Курка­
чей в Казань. Было нелегко, но 
нам повезло: в ДК имени Кирова 
директор выделил комнату без 
арендной платы. Но скажу чест­
но, отрабатывали свой арендный 
долг «от и до», работая на всех 
мероприятиях дворца культуры. 
Позже, когда ДК Кирова закры­
ли, нам выделили комнатушку в 
детском досуговом центре, но тут 
уже наступило другое время….

–	 Вы	 много	 лет	 в	 одном	 со-
ставе.	Не	устали	друг	от	друга?

– Наверное, лет семь мы 
 работаем в нынешнем составе. 
Об усталости не говорил бы, ско­
рее – нормальные отношения, ка­
кие могут быть в творческом кол­
лективе. Бывает и ссоримся, не 
разговариваем даже пару дней, 
потом здравый смысл и желание 
работать берут верх. Если гово­
рить о составе группы, то сегодня 
в ней роли распределяются так: 
солист – я, Алмаз Шарифуллин, 
барабанщик – Радик Шарибжа­
нов, гитара – Альберт Еналиев, 
гитара – Алмаз Мухаметзянов, 
клавиши – Фанис Муртазин, бас­
гитара – Фарис Гибадуллин.

Сейчас мы все – «надомники», 
при нынешней компьютеризации 
в век интернета, когда совершен­
но другой ритм и режим работы, 
и возможности уже другие. У нас 
нет директора, продюсера, худру­
ка. За все отвечаю я сам как лидер 
группы.

И мы не занимаемся целена­
правленным продвижением груп­
пы. Мы просто работаем. Устаем, 
отдыхаем, следим за творчеством 
других, черпаем свое вдохнове­
ние у классиков эстрады. Вот хо­
дил на фантастическое шоу цирка 
Дю Солей «Возвращение Майкла 
Джексона». Я был просто потря­
сен, это невозможно пересказать. 
И невозможно повторить. Это на­
стоящий концерт Майкла Джексо­
на, но без него. И такое заряжает.

о песнЯХ
–	Не	могу	не	вспомнить	зна-

менитую	«Ак	каен»….
– Так с этой песни все и на­

чиналось. Признаться, даже не 
ожидали в свое время, что она 
так зацепит слушателя. Знаете, 
на концертах эту песню мы все­
гда оставляем в стороне. И ко­
гда зрители понимают, что наше 
представление завершается, они 
начинают требовать «Ак каен». 
Любопытно наблюдать, как это 
происходит: вначале кто­то один 
выкрикивает название песни, че­
ловек пять­шесть подхватывают, 
а потом и весь зал скандирует. 
Поражаюсь живучести и популяр­
ности этой песни!

–	 Самой	 «Айфаре»	 что	 нра-
вится	из	ее	репертуара?

– Сейчас мы работаем над седь­
мым альбомом, причем в послед­
нее время выпускаем их раз в два 
года. Трудно что­то выделить, да 
и невозможно это сделать. И дело 
не только в том, что мне, к при­
меру, нравятся все наши песни. 
Просто к тому моменту, когда они 
выпускались, они, конечно же, 

были самыми лучшими для нас. 
Но времена меняются, меняются 
и предпочтения.

–	Что	нравится	слушать?
– Не поверите, но свою музыку 

практически не слушаю. Вообще­
то я всеядный в этом отношении. 
Каких­то предпочтений или ку­
миров нет. По настроению, ско­
рее всего. Также, как и звучание 
инструментов. Ведь каждый из 
них несет что­то свое.

–	Если	плохо	на	душе,	что	ты	
будешь	слушать?

– Легкий рок, наверное. Брай­
ана Адамса, к примеру. То, что 
успокоит, приведет твои мысли в 
порядок.

–	А	когда	хорошо?
– Тогда не до музыки. Тут дру­

гими делами надо заниматься, 
так ведь?

о сеБе
–	Какое	число	нравится?
– 13.
–	Ой…
– А что бояться цифр? Ставить 

какие­то барьеры перед собой? 
Во­первых, я родился 13 июля. По­
том я испытал на себе какое­то ма­
гическое воздействие этого числа. 
Вот был у меня в школе такой слу­
чай. Мы на переменах играли в 
настольный теннис. Это игра, где 
все не только от ловкости и уме­
ния зависит, но и от везения. Взял 
я ракетку, и автоматически нари­
совал на ней ручкой число 13, и 
просто подряд начал выигрывать. 
Хотите – верьте, хотите – нет.

Вот только это число может и 
неудачу принести. Ну это же не­
правильно, если оно постоянно 
приносит везение. Это число тебя 
может на место поставить, чтобы 
не расслаблялся. Вот я такой вы­
вод для себя сделал.

–	А	какой	цвет	нравится?
– Черный и белый. Вот толь­

ко почему, сказать не могу. Чув­
ствую себя комфортно в одежде 
черного цвета.

–	Контрастно	как-то…
– Где черный, там и белый. 

Вся жизнь наша на этом построе­
на, верно?

–	 Что	 можешь	 простить,	 а	
чего	прощать	нельзя?

– Я в своей жизни прощал все. 
И обман, и предательство. И из­
мены тоже прощал.

–	Настолько	добрый?
– Я могу быть и очень жест­

ким, могу обидеть человека сло­

вом. Не задумываясь, высказать 
все, что думаю. Но я не обидчи­
вый. Меня хватает на час­два. 
И вернуть меня очень легко. Пара 
душевных слов, поступков. Об­
мануть меня можно без проблем, 
вот только этот обман я чувствую. 
Я просто даю себя обмануть, зная 
об этом. Выводы свои сделаю и на 
какие­то серьезные дела с этим 
человеком я уже не пойду.

Скажите честно, а кто не обма­
нывает другого? И я обманываю, 
когда это приходится делать. 
Но это в порядке воспитательно­
го процесса, своего рода наказа­
ние тому, кто меня подвел.

о БуДуЩем
–	Что	впереди	у	«Айфары»?
– Пока есть возможность рабо­

тать, есть еще те высоты, которые 
нас ждут. Есть к чему стремиться, 
чем удивить и порадовать свое­
го зрителя. Не поверите, но ведь 
кто­то только начинает узнавать 
нас. На днях был звонок, пора­
зивший меня. Позвонила женши­
на, которая знакома с нами почти 
20 лет. Когда «Айфара» появилась 
на свет, она работала заведующей 
отделом культуры. Все эти годы, 
зная нас, она никогда не была на 
концертах, даже желания не изъ­
являла сходить на наш концерт. 
А вот в этом году наконец­то ре­
шилась. Мало того – всей семьей 
собрались на апрельский «отчет» 
коллектива. Говорит, что виде­
ли несколько раз по телевизору. 
Вы, мол, стали другими, звезда­
ми. Хотим насладиться живым, 
настоящим звуком.

–	 Видите,	 как	 медленно	 со-
зревает	 ваш	 зритель.	 Так	 что	
все	у	вас	еще	впереди…

– Это только радует. Значит, 
интерес к нам не падает. Поэто­
му хочется порадовать своего 
слушателя. И, в первую оче­
редь, качественной музыкой. 
Мы – инструментальная группа, 
а тут свои правила. Главное для 
нас – хороший звук. И работа со 
светом. Для нас это важная со­
ставляющая концерта. При этом 
освещение прорабатывается 
для каждого, кто стоит на сце­
не. Разрабатывается своего рода 
светопрограмма. Впрочем, что 
говорить? Нужно просто прийти 
на концерт и увидеть все своими 
глазами…

Гамира	ГАДЕЛЬШИНА

«аЙФары»
«Айфару»	представлять	не	надо.	Этот	тот	случай,	когда	
коллектив,	не	избалованный	вниманием	высоких	куль-
турных	инстанций,	не	обласканный	многочисленными	
званиями,	которые	вручаются	по	датам	и	без	оных,	тем	
не	менее	становится	по-настоящему	народным.	Концерты	
этой	группы	ждут	с	нетерпением,	новые	песни	принима-
ют	на-ура,	а	старые	–	уже	стали	в	татарской	эстраде	хита-
ми	из	тех,	что	навечно.	Сегодня	мы	беседуем	с	лидером	
группы	Алмазом	Шарифуллиным.
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И	снова	у	нас	в	гостях	ле-
гендарный	«Чаян».	Точнее	
сказать,	уже	не	в	гостях,	а	
по	месту	своей	постоянной	
прописки	на	страницах	
нашей	газеты.

Ч
итателям понравилась 
эта затея. «Спасибо за 
то, что вы напомнили 
нам о таком прекрас­

ном журнале, как «Чаян», – пи­
шет нам предприниматель Аль­
бина Закариева из Набережных 
Челнов. – Если честно, просто ни 
на какое чтение времени не хва­
тает. Приходишь, вытянешь ноги, 
голова гудит. По привычке все 
равно тянешься к газетному лист­
ку. Кто­то, наверное, считает, что 
мы все сегодня в интернете си­

дим, информацию оттуда черпа­
ем. Это, как бы помягче сказать, 
глубокое заблуждение власть 
имущих. До простых людей пока 
еще не дошла поголовная «интер­
нетизация». Лично я как предпо­
читала газеты, так и читаю их до 
сих пор. Когда увидела в первый 
раз вашу газету «Бизнес Время» – 
обрадовалась. Очень не хватает 
именно такой газеты. Она не­
скучная, много нужной информа­
ции. Спасибо всем, кто работает 
над ней! Вот теперь и «Чаян» у 
вас прописался, очень рада этому. 
Продолжайте эту дружбу!».

Добавить к этим теплым сло­
вам нечего, давайте продолжим 
знакомиться с творчеством чая­
новцев…

Редакция

ХотЬ стой, ХотЬ паДай!
нал¨т

В операционном зале банка 
было полно клиентов, когда туда 
ворвались трое в масках.

– Это ограбление! – крикнул 
один из них, размахивая предме­
том, похожим на пистолет. – Стой­
те на местах и не дергайтесь!

Операционистки подняли руки  
и испуганно замерли на своих ме­
стах. Грабители принялись наби­
вать сумку пачками купюр.

– Живее! – приказал тот, что 
был с пистолетом.

– Да, не спешите, болезные, – 
неожиданно подала голос бабуля, 
пришедшая снять пенсионные 
деньги с книжки.

– Грабьте основательно, акку­
ратно… – добавил мужчина в по­
тертом пиджаке.

– Точно! – поддержала его учи­
тельского вида тетка. – Как бан­
киры нас грабят… аккуратно, ни­
чего нам не оставляя…

– Ипотекой замучили… про­
центами…– подал голос бледный 
молодой.

– И договорами, написанными 
мелким шрифтом, – отозвался де­
дуля в очках.

– Жулики! Стыда у них нет! Ду­
рят нашего брата! Пора порядок 
навести! – неслось со всех сторон.

Тем временем налетчики, на­
бив сумку, пошли к выходу.

– Сынки! – крикнула им вслед 
бабуля. – Пачку выронили!

– Возьми, старая, себе! – раз­
далось уже с улицы. – Добавка к 
пенсии будет!

– Спасибо, родимый! – сказа­
ла бабка. – А вы к нам в управ­
ляющую компанию не заглянете? 
Уж больно они грабят нас своими 
счетами­фактурами…

Дамир	ГАТАУЛЛИН

выХоДной
В ночь на воскресенье меня 

затопили буйные соседи сверху. 
До утра бегала с тряпкой. Утром 
пришел пьяный слесарь, помате­
рился и перекрыл воду в стояке.

Пошла на стоянку за машиной. 
Какой­то мужик заглох и попро­
сил дернуть на тросе. Дернула! 
А на улице солнышко, птички… 
Пора менять зимнюю резину. 
Поехала на шиномонтаж. Снятые 
колеса оттащила в сарай.

Взялась за уборку квартиры. 
Вытащила ковер, выбила. Развеси­
ла на балконе выстиранное  белье. 
Сходила магазин. Притащила 
огромный пакет еды. Забила хо­
лодильник. Приняла душ. Навела 
красоту. Надела новые туфли. По­
ехала на свидание – прикидывать­
ся слабой наивной дурочкой…

Регина	ГАЙСИНА

Хорошие слова
После работы жена верну­

лась в необычном настроении. 
Вся светится от счастья, а в руках 
бутылка вина и тортик. 

Последний раз такой ее видел 
на нашей свадьбе – лет двадцать 
назад.

Я тут же заподозрил неладное. 
Ну, думаю, молодого любовника 
завела!

– Что случилось? – спрашиваю 
осторожно. – Отчего такая ра­
дость? Зарплату прибавили?

– Дождешься от них! – отвечает 
она.

– Неужели шубу купила?
– Дождешься от тебя!
– Так в чем же дело! – не выдер­

живаю я. – Признавайся во всем! 
И не вздумай вилять!!! Я все 
знаю!!!

– Да, что тут признаваться… – 
улыбается жена. – После работы 
зашла в магазин купить бутылоч­
ку вина. А продавщица спраши­
вает: «А тебе восемнадцать лет 
есть?». Я в лёгком трансе: «Ну как 
же, конечно, есть!». А она подо­
зрительно в ответ: «Паспорт по­
кажи!». 

Показала паспорт. 
И так мне хорошо стало! Давно 

мне никто таких хороших слов не 
говорил.

– А вино зачем купила?
– Эх, ты! – говорит жена уже 

грустно. – Забыл, что сегодня ров­
но двадцать лет, как мы пожени­
лись…

Петр	ШАГРАЙ

совеЩание
На экстренном совещании ру­

ководитель района первым под­
нял директора рынка.

– Завтра у тебя все должно бле­
стеть чистотой! – приказал он. – 
Товар выложить свежий. Никаких 
обвесов, обсчетов и скандальных 
покупателей. И чтобы ни одной 
пьяной рожи! Отвечаешь голо­
вой!

Следующим встал по стойке 
смирно начальник районной по­
лиции.

– Рынок зачистить от бомжей, 
попрошаек и подозрительных 
лиц. Расставишь по углам и в ку­
стах своих молодцов. Отвечаешь 
погонами!

Приказ начальнику ГИБДД был 
также предельно конкретный:

– С утра перекроешь движение 
по всему району. Площадь перед 
рынком очистить от посторонних 
машин! Подгони эвакуатор. От­
вечаешь звездочками!

Глава строго взглянул на руко­
водителя пресс­службы.

– Подгонишь телевизионщи­
ков и газетчиков… Подберешь 
представителей народа... Отвеча­
ешь креслом! Дело архиважное. 
Завтра в обед САМ, как всегда 
неожиданно, решил прогуляться 
по городу и случайно зайти на 
наш рынок. Хочет пообщаться с 
народом. А это дело на самотек 
пускать нельзя!

Марат	ЗАхАРОВ

ситуаЦиЯ
Еду утром на работу. Метель, 

гололёд, пробки. Вдруг мимо 
меня по встречке несется ино­
марка. Успел заметить: девушка­
водитель, да еще блондинка без 
отрыва от руля мажется помадой. 
Я прямо взбесился! Накупили, 
блин, прав и ездят, не соблюдая 
правил!

От возмущения даже мобиль­
ник уронил, по которому разгова­
ривал. И надо же, он упал прямо в 
стакан кофе, который я собирал­
ся выпить и держал между колен. 
Кипяток плеснул, куда не надо. 
От боли подпрыгнул и сигаретой 
прожег обшивку салона.

Теперь вот хожу пешком с по­
вязкой на самом интересном ме­
сте. И все из­за этой дуры в ино­
марке!

Николай	КЛЕНОВ

У каждого свой лимит тупости. 
Но у иных – безлимитка.

В наших больницах царит не­
здоровая обстановка.

Покупая дорогие товары – 
ищешь недостатки. Покупая де­
шевые – достоинства.

Выражение «принять на грудь» 
у культуристов и пьяниц имеет 
разный смысл.

Теленовостям для реалистич­
ности не хватает закадрового 
смеха.

Радик	МАТЫГУЛЛИН

НАБЛЮДИЗМЫ

С	«Чаяном»	
и	жизнь	веселее
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