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«Нас сТаНовИТся все МеНьШе» дРУЖИТь! И НИКАКИХ ГВОЗДЕЙ…

оНИ 
веРНУлИсь!

Руководитель татарстанской прокуратуры, отвечая на вопросы парламен-
тариев, высказывает глубокий взгляд на современные экономические про-
блемы России. Он пишет о «сырьевой самоуспокоенности», о «голландской 
болезни», об амнистии капиталов и предпринимателей, о налогах, банках, 
гуманизации уголовного законодательства, реальном гнете миллионов 
предпринимателей через КоАП, моратории на повышение внутренних та-
рифов на газ, моторное топливо и энергию...

В России вступают 
в силу новые возмож-
ности поддержки малых 
предприятий по улучше-
нию условий и охраны 
труда – теперь вернуть 
часть взносов можно не 
за год, а за три.
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Вы можете в любое время сообщить нам о трудностях и проблемах по одному из нижеприведен-
ных адресов электронной почты.

Уважаемые предприниматели!
Министерство экономики проводит ре-

гулярный мониторинг ситуации с развити-
ем предпринимательства в Татарстане.

Принято постановление Кабинета Ми-
нистров Республики Татарстан №302 от 
07.05.2014 «Об утверждении Плана меро-
приятий («дорожной карты») развития 
малого и среднего предпринимательства 
в Республике Татарстан на 2014-2016 годы». 
Наша задача – оценить эффективность но-
вовведений и своевременно реагировать 
на проблемы.

Если вы испытываете проблему с регистрацией юридических лиц reg.prob@tatar.ru

Проблема с разрешением на строительство stroy.prob@tatar.ru

Проблема с регистрацией прав собственности priv.prob@tatar.ru

Проблема с выдачей разрешений и лицензий lic.prob@tatar.ru

Проблема с подключением к электроэнергии, воде или к газу energy.prob@tatar.ru

Проблема с проверками prov.prob@tatar.ru

Проблема с получением земли для бизнеса zem.prob@tatar.ru

Испытываете давление со стороны органов власти vlast.prob@tatar.ru

Проблема с качественными офисными и производственными помещениями pom.prob@tatar.ru

«Нас сТаНовИТся все МеНьШе» дРУЖИТь! 
В России стало невыгодно заниматься 
бизнесом, поскольку в нашей стране 
работает экономика торговли, а не 
производства, считает уполномоченный 
при Президенте РФ по правам 
предпринимателей Борис Титов.

По его мнению, сейчас в стране 
доходность не покрывает ри-
сков и, в результате, индекс 
предпринимательс кой уверенно-
сти – один из самых низких 
в истории.

10 ЭкономИЧескИХ теЗИсов 
прокурора татарстана

Опубликовано письмо Прокурора Татарстана 
Илдуса Нафикова в комитет по экономической 
политике, инновационному развитию 
и предпринимательству Госдумы РФ.
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Нынешний юбилейный, 
с одной стороны, мало 
чем отличался от всех 
предыдущих: то же раду-
шие, с которым хозяева 
встречали своих малень-
ких гостей, насыщенная 
рабочая программа для 
руководителей, обширная 
культур но-про свети тель-
ская про грамма, которая 
знакомила с достоприме-
чательностями древней 
столицы.

В двадцатый раз собрал в Стамбуле 
детей со всего тюркского мира 
по пуляр ный международный фестиваль 
«Türk Dünyası Çocuk Şö le ni»

>> 10 РЕСПУБЛИКАНСКАЯ ДЕЛОВАЯ ГАЗЕТА
за год, а за три.
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отовсюду обо всем

Галина АМИРОВА, «БВ»

Наиль Маганов, генеральный 
директор ОАО  «Татнефть», во-
шел в состав Комиссии при Пре-
зиденте Российской Федерации 
по вопросам стратегии развития 
топливно-энергетического ком-
плекса и экологической безопас-
ности.

Центр поддержки предприни-
мательства РТ запускает обу-
чающую программу «100  пред-
приятий», которая поможет 
любому желающему стать успеш-
ным предпринимателем. Более 
70% затрат на обучение финан-
сирует государство.

На месте строительства комплек-
са по производству, хранению и 
выдаче сжиженного природного 
газа в Тюлячинском районе за-
ложена символическая капсула. 
Завод планируют запустить в 
2016  году. Проектом руководит 
«Газпром».

Исполком Зеленодольска пред-
лагает жильцам частного сек-
тора софинансировать ремонт 
дорог. У  жителей города есть 
выбор – либо ждать, когда день-
ги на ремонт выделит админи-
страция, либо частично вложить 
в него деньги, при этом один 
кв. метр дороги обойдется им в 
700 рублей.

В Казани открылся памятник 
донорам крови. Он  располо-
жен у Республиканского центра 
крови. Идея памятника  – серд-
це с каплей крови и надписью 
«Спасибо, донор, за спасенную 
жизнь» – принадлежит главному 
врачу Центра.

Изменился маршрут бесплат-
ного автобуса, подвозившего 
казанцев до агропромышленно-
го парка «Казань». Отныне бес-
платный автобус отправляется 
от станции метро «Проспект 
Победы», затем следует по ули-
цам Фучика, Ломжинская и Са-
харова.

На 20 тысяч рублей оштрафовал 
суд руководство школы №18  в 
Альметьевске, которое не за-
крыло доступ к запрещенному 
контенту на школьных компью-
терах, сообщает пресс-служба 
прокуратуры города.

Прокуратура Республики Татар-
стан сообщает, что по резуль-
татам проверки исполнения 
законодательства о противодей-
ствии коррупции в Министер-
стве труда Республики Татарстан 
был выявлен ряд нарушений. 
Так,  сведения о доходах неко-
торых чиновников были пред-
ставлены не в полной мере, трех 
из них прокуратура требует уво-
лить, так как неверная инфор-
мация предоставляется ими не в 
первый раз.

По мнению Уполномоченного 
при Президенте РФ по защите 
прав предпринимателей Бо-
риса Титова, инкриминируе-
мые им деяния совершены в 
сфере предпринимательской 
деятельности и, следователь-
но, мера пресечения им долж-
на быть изменена на не свя-
занную с лишением свободы.

В своем письме главе го-
сударства Борис  Титов 
отмечает: «В соответ-
ствии с частью 1.1  статьи 

108  Уголовно-процессуального 
кодекса Российской Федерации 
заключение под стражу в качестве 

меры пресечения не может быть 
применено в отношении подозре-
ваемого или обвиняемого в совер-
шении преступлений, предусмот
ренных статьями 159-159.6, 160, 
165 Уголовного кодекса Российской 
Федерации, если эти преступления 
совершены в сфере предпринима-
тельской деятельности, при отсут-
ствии условий, предусмотренных 
частью 1 статьи 108 УПК РФ.

В то же время, сейчас содер-
жится под стражей предприни-
матель Сигал Павел Абрамович, 
обвиняемый в совершении пре-
ступлений, предусмотренных 
частью 4  статьи 159  Уголовного 
кодекса РФ.

Предприниматель Осипенко 
Юрий Владимирович, обвиняе-
мый в совершении преступлений, 
предусмотренных частью 2 статьи 
33, частью 4  статьи 160  и частью 
4 статьи 159 УК РФ, находится под 
стражей свыше 3,5 лет.

При этом представленные 
материалы свидетельствуют о 
том, что инкриминируемые этим 
лицам деяния совершены в сфе-
ре предпринимательской дея-
тельности. Содержащиеся под 
стражей не представляют обще-
ственной опасности и не могут 
каким-либо образом противо-
действовать следствию, имеют 
постоянные места жительства, 

готовы внести залоги. Сигал П.А. 
и Осипенко Ю.В. страдают тяже-
лыми хроническими заболева-
ниями.

Полагаю, что цели правосудия 
могут быть достигнуты при при-
менении к Сигалу П.А. и Осипен-
ко Ю.В. меры пресечения, не свя-
занной с лишением свободы.

Прошу поддержать данную 
позицию».

Данный документ был пере-
дан Владимиру Путину в ходе его 
встречи с Борисом Титовым.

По материалам  
ombudsmanbiz.ru

Борис Титов обратился к Путину
Письмо в защиту предпринимателей Павла Сигала и Юрия Осипенко

Казань не уступает Уфе
Республики Башкортостан и 
Татарстан одинаково актив-
но занимаются торговлей. 
К такому выводу пришли спе-
циалисты портала Банк24.ру 
на основе проведенного ис-
следования.

Дмитрий ТОЛБАРОВ, «БВ»

В основу исследования 
легли данные по юриди-
ческим лицам-клиентам 
портала Банк24.ру, пред-

ставителям малого и среднего 
бизнеса столиц национальных 
республик на 2014 год.

Доля торговых предприятий 
составила 38% от общего количе-
ства всех ИП, зарегистрирован-
ных и в Казани, и в Уфе.

Служба государственной ста-
тистики приводит схожие дан-
ные  – доля организаций в сфере 

торговли от общего количества 
предприятий Казани составляет 
31%, Уфы  – немногим меньше  – 
29%. Кстати, это направление 
является безусловным лидером у 
бизнесменов.

«Логично, что большинство 
предпринимателей отдают пред-
почтение торговле как сфере для 
бизнеса. Он может быть успешен 
в любом регионе, вне зависимо-
сти от климатических условий 
или природных ресурсов. Также 
плюс такого бизнеса в том, что он 
«оборотистый», можно быстро 
вложить деньги и также быстро их 
отбить, а учитывая тенденции  – 
частые изменения в экономике 
или законодательной базе,  – это 
является одним из главнейших 
преимуществ современного биз-
неса», – отмечает Камиль Якупов, 
региональный директор портала 
Банк24.ру в Уфе.

yoyow
all.com

Перспективы замены импорт-
ных комплектующих в про-
дукции ОПК России аналога-
ми российского производства 
обсуждались в ходе совеща-
ния, которое провел в Казани 
министр промышленности и 
торговли РФ Денис Мантуров.

Дмитрий ТОЛБАРОВ, «БВ»

В совещании, которое про-
шло на базе ОАО «Казан-
ский вертолетный завод», 
также приняли участие 

Президент Татарстана Рустам 
Минниханов, Премьер-министр 
республики Ильдар Халиков, ру-
ководители татарстанских пред-
приятий ОПК. Открывая совеща-
ние, Денис Мантуров напомнил 
о проблемах, которые возникли 
на сегодняшний день с поставкой 
импортных комплектующих, осо-
бенно с Украины. Он отметил, что 

в последние годы шла плановая 
работа по импортозамещению, но 
по ряду направлений планирова-
лось сохранять международную 
кооперацию. «Но не все наши зару-
бежные партнеры сегодня готовы 
продолжать поставлять нам ком-
плектующие,  – подчеркнул Денис 
Мантуров. – Поэтому на сегодняш-
ний день в Правительство передан 
план по импортозамещению. И до 
конца июня мы завершаем работу 
над программой по импортозаме-
щению». В проекте программы от-
ражены все отрасли, описан четкий 
план реализации импортозамеще-
ния по всем комплектующим.

Рустам Минниханов в свою 
очередь сообщил, что в респуб-
лике 20 предприятий выполняют 
оборонный заказ. «Мы не должны 
зависеть от кого-то. Надо самим 
делать комплектующие или поку-
пать в других регионах России», – 
уверен Президент РТ.

Борис Титов обратился к Путину

Не оглядываясь  
на Запад

Все в руках СКР
Следственный комитет Рос-
сии (СКР) получит право воз-
буждать налоговые дела без 
обязательного подтвержде-
ния их правоты Федеральной 
налоговой службой (ФНС).

Новый порядок возбуж-
дения налоговых дел 
выглядит так: сотруд-
ники МВД сообщают в 

СКР о преступлении по материа-
лам оперативно-розыскной дея-
тельности. Если нет основания 
для отказа в возбуждении дела, то 
следователь в течение трех суток 
присылает в вышестоящий нало-
говый орган материалы и пред-
варительные расчеты недоимки. 
Налоговый орган, в свою очередь, 
должен либо прислать заключе-
ние на предмет наличия таких 
нарушений при предыдущих про-
верках и правильности подсчета 
недоимки, либо сообщить, что 
проверка еще не завершена, либо 
сообщить, что проверка не прово-
дилась, и сведений о нарушениях 

нет. Согласно новым правилам, 
проводить проверку ФНС не обя-
зана. Но и следователь не обязан 
для возбуждения дела дожидать-
ся ответа налоговиков. Даже от-
рицательный ответ от ФНС никак 
не ограничит СКР, сообщает пор-
тал. В  случае, если нарушитель 
возместит ущерб бюджету, следо-
ватель, как и сейчас, может пре-
кратить дело.

По материалам tatcenter.ru
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ЧТО ИЗМЕНИТСЯ 
С 1 ИЮЛЯ 2014 Г.

Большинство государствен-
ных пошлин с 1 июля вырастут 
в среднем в полтора раза, при 
этом на электронные сделают 
скидку в 50%. Это предусмот-
рено законопроектом о внесе-
нии изменений в Налоговый 
кодекс РФ. Документ находит-
ся на Едином портале для раз-
мещения и обсуждения проек-
тов нормативных актов.

Нотариальная палата с 1 июля 
официально будет формиро-
вать базу данных движимого 
имущества в залоге. Делать-
ся это будет в соответствии 
с Федеральным законом от 
21.12.2013 г. №379-ФЗ. Теперь у 
покупателей подержанных ав-
томобилей появится возмож-
ность получать информацию о 
том, не находится ли машина в 
залоге у банка, выдавшего кре-
дит на ее покупку.

Госкомитет РТ установил но-
вые цены за коммунальные 
услуги. С 1 июля 2014 года по-
высятся тарифы на тепло, ка-
нализацию, электроэнергию 
и холодную воду. При этом 
рост цен на природный газ в 
соответствии с Программой 
социально-экономического 
развития в России должен со-
ставить не более 4,2 процента. 
Так что цена, равная 4,61 руб-
лей за один кубический метр, 
останется, как минимум, до 
1 июля 2014 года.

С 1 июля 2014 года банки будут 
обязаны сообщать в налоговую 
инспекцию по месту своего на-
хождения информацию об от-
крытии или закрытии счета, 
изменении его реквизитов не 
только по организациям и ИП, 
но и по физическим лицам, 
которые не являются предпри-
нимателями. Это же касается 
открытия или закрытия вкла-
дов (депозитов).

С 1 июля в России останутся 
только два вида лотерей – го-
сударственные и междуна-
родные (организуются в соот-
ветствии с международными 
договорами). Будет прекраще-
но проведение не только всех 
частных, но и государствен-
ных муниципальных и регио-
нальных лотерей.

Закон «О потребительском 
кредите» вступает в силу 
1 июля 2014 года. В нем зако-
нодатели впервые попытались 
ограничить аппетиты банков 
и защитить граждан, живущих 
в долг. Закон вводит понятие 
«полная стоимость кредита». 
Она будет фигурировать в на-
чале договора. Эта цифра по-
зволит сравнить предложения 
разных кредитных органи-
заций. Среди других важных 
нововведений – право на отказ 
заемщика от уже выданного 
кредита («период охлажде-
ния») в течение двух недель и 
право на досрочный возврат 
займа без уплаты каких-либо 
штрафов. Ограничиваются и 
штрафы, которые накладыва-
ют на клиентов в случае воз-
никновения просрочек по кре-
дитам.

факты и события
новостИ

«нас сТановиТся 
все МеньШе»

ДЕРЖИСЬ, ТОРГОВЛЯ!

ГоризонТЫ саММиТа
Завершил работу VI Международный экономический саммит 
России и стран ОИС – KazanSummit 2014
Главная деловая площадка со-
трудничества Российской Фе-
дерации и стран исламского 
мира вновь стала масштабным 
событием, в рамках которого 
обсуждались самые важные и 
актуальные вопросы между-
народного сотрудничества.

Пресс-служба KazanSummit

Прошли двухсторонние 
встречи с участием 
Президента Респуб-
лики Татарстан. Так, 

Рустам Минниханов встретился 
с министром экономики ОАЭ, 
министром по делам Евросоюза 

Турции Мевлютом Чавушоглу, 
главами дипломатических мис-
сий иностранных государств и 
руководством компании X5 Retail 
Group. Обсуждение текущей эко-
номической ситуации в России 
и в Татарстане, в частности, раз-
вития в регионе исламской фи-
нансовой системы, инвестици-
онной деятельности республики 
и сотрудничества с крупнейшей 
компанией Haier состоялось в 
рамках встречи главы региона с 
представителями ведущих рос-
сийских и зарубежных средств 
массовой информации.

Продолжение на стр. 10

X5 Retail Group будет расши-
рять присутствие в Татарстане 
и намерена за два года постро-
ить здесь 70 новых магазинов 
и распределительный центр 
стоимостью 3 млрд. рублей. 
Однако пока остается нере-
шенным один из главных во-
просов – кто будет торговать 
под брендом «Пятерочка».

никита анисиМоВ,
kazanfi rst.ru

В конце года договор с 
временным владельцем 
торгового знака на терри-
тории республики – «Ак 

барс торгом» – истекает, и будет 
ли компания его продлевать – пока 
неизвестно. Между тем, X5 Retail 
Group пересмотрели франчай-
зинговую политику и теперь хотят 
больше участвовать в управлении 
региональными сетями.

Свои планы по открытию не 
менее 70 новых магазинов в Та-
тарстане X5 Retail Group собира-
ется реализовать в течение двух 
ближайших лет. Это предусмо-
трено заключенным на форуме 
KazanSummit-2014 соглашением 
между компанией и правитель-
ством республики. Соглашение 
о сотрудничестве подписали 
Премьер-министр Республики 
Татарстан Ильдар Халиков и ис-
полнительный директор X5 Сте-
фан Дюшарм. Документ рассчи-
тан до конца 2016 года, говорится 
в пресс-релизе ритейлера. Реали-
зация плана позволит создать не 
менее 2 тысяч рабочих мест.

Продолжение на 11 стр.

Состояние российской эко-
номики далеко от идеально-
го. Как уполномоченный по 
защите прав предпринима-
телей, основываясь на рабо-
те с поступающими ко мне 
обращениями, могу сказать, 
что хотя не все так плохо, как 
считают алармисты, но про-
блем все еще много и они, 
увы, имеют тенденцию нака-
пливаться.

борис титов,
уполномоченный при президенте Рф 

по правам предпринимателей

В условиях замедлившего-
ся экономического ро-
ста это особенно опасно. 
Сейчас подошло время 

для предоставления моего еже-
годного доклада президенту 
России. Мы восприняли это как 
хорошую возможность проана-
лизировать системные проблемы 
российского бизнеса и не только 
зафиксировать их, но и поискать 
пути их решения.

Продолжение на стр. 12

все МеньШе»
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«Новая» МосКва 
БЕЗ ТОРГОВЫХ ЦЕНТРОВ

новЫЙ руБль

Правительство Москвы плани-
рует запретить строительство 
крупных торговых центров на 
территории так называемой 
«новой» Москвы. Вместо них 
хотят организовать пешеход-
ные улицы с магазинами.

По мнению Сергея Куз-
нецова, главного архи-
тектора Москвы, «тор-
говля должна оживлять 

улицу» и новый формат позволит 
образоваться «неким обществен-
ным центрам». Эта концепция 
будет рассмотрена в ближайшее 
время, в настоящее время доку-
ментально она не закреплена.

Сейчас на территории «но-
вой» Москвы уже существует ряд 
крупных моллов, расположеных 
вдалеке от жилых кварталов. 
Речь идет о «Мега Теплый стан», 
Vnukovo Outlet Village и частично 

введенном в эксплуатацию Lotos 
City. В IV квартале 2014 года ожи-
дается, сдача в эксплуатацию ТРЦ 
РИО в 1,5 км от МКАД по Киев-
скому шоссе.

Общество защиты прав потре-
бителей (ОЗПП) уверено, что вла-
стям не стоит концентрироваться 
на одном формате торговли.

«Потребителю наиболее ком-
фортно, когда представлены раз-
ные площадки: и торговые центры, 
и бутики, и ларьки, и блошиные 
рынки, – комментирует глава 
ОЗПП Михаил Аншаков. – Пред-
почтений тут быть не может, нуж-
на свободная конкуренция. Власти 
же старой Москвы отдали предпо-
чтение торговым центрам, а теперь 
сносят ларьки, чтобы крупные тор-
говые площадки могли окупаться. 
Потребителей лишили выбора».

По материалам ozpp.ru

В обращение выйдет монета с 
изображением нового симво-
ла рубля. По словам замести-
теля председателя Централь-
ного банка России Георгия 
Лунтовского, Центробанк 
России уже получил некото-
рую часть монет и может вы-
пустить их уже в ближайшие 
дни.

Динара ЗаЮкоВа, «бВ»

Напомним: в конце прошлого 
года общероссийским голосова-
нием было выбрано графическое 
изображение рубля в виде буквы 
«Р», перечеркнутой в нижней 
части горизонтальной линией. 
В будущем знак также должен по-
явиться на банкнотах, на клавиа-
турах компьютеров, мобильных 
телефонов, но уже сейчас символ 
рубля можно спокойно ставить в 
первичных документах.
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В КРУГУ ДРУЗЕЙ

БУДЕТ ПРОЩЕ?

ГРЯДЕТ ЗАКОН О ВИНЕ коЛЛапс дЛЯ вто

Динара ЗаЮкоВа, «бВ»

Именно так назывался праздник, 
который прошел в набереж-
ночелнинском детском доме 
«Мэрхэмэт», который вот уже 

несколько лет опекает Холдинговая компа-
ния «Тулпар». На праздник шефы пришли 
не с пустыми руками. Спортивные костю-
мы для ребятишек и машинки для стрижки 
волос, в которых, как выяснилось, есть не-
обходимость, и в довершение – просто туча 
воздушных шаров, вызывавшая особый 
восторг детворы.

– Мы понимаем, как нелегко живется 
на свете тем, у кого нет семьи. Ведь потреб-
ность в любви, внимании близких самой 
природой заложены в человеке, – говорит 
помощник президента компании Лилия 
Хусаинова. – Именно поэтому наш руково-
дитель Наиль Наруллинович Сулейманов 
уделяет особое внимание «Мэрхэмэту». 
Пусть частичка нашего тепла и заботы хоть 
немного красит жизнь ребят, оставшихся 
без родителей.

Фото Максима ЛОГИНОВА

Законопроект о возможности упро-
щенного получения гражданства РФ 
для предпринимателей, инвесторов 
и квалифицированных специалистов 
подписан Президентом России Влади-
миром Путиным. Об этом сообщается 
на сайте Кремля.

Равиль сунГатоВ

Упрощение коснется индивидуаль-
ных предпринимателей, которые 
осуществляют предприниматель-
скую деятельность на территории 

РФ не менее трех лет и ежегодная выручка 
которых составляет не менее 10 миллионов 
рублей.

Упрощенно гражданство смогут полу-
чить и инвесторы, чья доля вклада в устав-
ном (складочном) капитале российского 

юрлица, осуществляющего деятельность 
на территории РФ в установленных прави-
тельством видах экономической деятель-
ности, составляет не менее 10%. При этом 
размер уставного капитала, а также размер 
чистых активов такого юрлица должны со-
ставлять не менее 100 миллионов рублей 
каждый либо сумма уплаченных таким юр-
лицом налогов в бюджетную систему Рос-
сии и обязательных страховых платежей – 
не менее 6 млн рублей в год на протяжении 
не менее трех лет со дня осуществления 
инвестиций.

По упрощенной системе российские 
паспорта также будут выдаваться квалифи-
цированным специалистам, работающим 
в России не менее 3-х лет и являющимся 
выпускниками российских организаций 
профобразования, получившими дипломы 
после 1 июля 2002 г.

Премьер-министр РФ Дмитрий Мед-
ведев, выступая на совещании по раз-
витию виноградарства и виноделия, 
заявил, что в России может появиться 
отдельный закон о винограде и вине, 
действующий во многих европейских 
странах, производящих вино.

алексей уХоВ

Напомним, в апреле виноделы 
Крыма обращались к Прави-
тельству РФ с просьбой принять 
закон о вине. На Украине такой 

закон существует. Тогда глава Минсельхоза 
РФ Николай Федоров назвал предложения 
крымских производителей «абсолютно 
обоснованными» и заявил, что министер-
ство их рассматривает.

На заседании Дмитрий Медведев обра-
тился к министру сельского хозяйства РФ 
Николаю Федорову с вопросом, нужен ли 
такой закон в России, на что получил утвер-
дительный ответ. Такой закон существует 
во многих странах Старого Света, которые 
производят свое вино, он дает производи-
телям льготы и преференции от государ-
ства. По мнению премьер-министра, есть 
много «за» и «против» этого закона, что 
России ничто не мешает пойти по пути, 
например, Франции.

Кроме того, глава правительства рас-
порядился передать в ведение Минсель-
хоза все вопросы, связанные с произ-
водством винодельческой продукции. 
Однако при этом вопросы оборота алко-
голя остаются в ведении Росалкогольре-
гулирования.

В России появится закон о вине и виноградарстве Помощник Президента России Андрей 
Белоусов в эфире телеканала «Россия 
24» заявил, что Всемирной торговой 
организации грозит коллапс.

Евгений сиЗоВ

ВТО столкнется с большими труд-
ностями, если США и Евросоюз 
введут против России экономи-
ческие санкции. Андрей Белоусов 

отметил, что после этого члены ВТО могут 
начать вводить санкции друг против друга.

«В ВТО действует принцип наибольше-
го благоприятствования и национального 
режима, то есть если страна входит в ВТО, 
принимает на себя соответствующие обя-
зательства, то ни одна (другая) страна не 
может к ней применять какие-то действия, 
которые ухудшают положение ее произво-
дителей, в том числе экспортеров, по срав-
нению с положением производителей в 

коЛЛапс дЛЯ вто

самой этой стране», – цитирует чиновника 
«Интерфакс». Он добавил, что возможное 
введение ограничений больше беспокоит 
западных партнеров России, чем ее саму. 
«Это касается и немецких, и французских, 
и итальянских компаний, то есть тех ком-
паний и стран, которые достаточно сильно 
здесь представлены», – отметил Белоусов.

Андрей Белоусов, 
помощник Президента РФ
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нет проГраммЫ – не будет И порЯдка
На Всероссийской конференции «Про-
довольственный рынок России в усло-
виях ВТО: итоги, возможности и на-
правления развития», прошедшей в 
Москве, немалый интерес вызвало вы-
ступление кандидата экономических 
наук, доцента Российского универси-
тета кооперации Дианы Нуралиевой, 
которая рассказала об инновационных 
направлениях развития инфраструкту-
ры продовольственного рынка.

Диана нуРаЛиЕВа, 
кандидат экономических наук, 

доцент Российского университета кооперации

Реформирование экономических 
отношений на продовольственном 
рынке привело к возникновению 
стихийных рынков, неорганизо-

ванному посредничеству в сфере обраще-
ния продуктов питания, усилению влияния 
зарубежных торговых компаний на россий-
ском рынке, росту цен на отечественное 
продовольствие и снижению его конкурен-
тоспособности на внутреннем рынке.

Одной из главных причин такой ситуа-
ции является отсутствие государственной 
программы формирования и регулирова-
ния экономических отношений на продо-
вольственном рынке, отсутствие эффектив-
ной товаропроводящей инфраструктуры и 
цивилизованных оптово-посреднических 
структур, которые позволяют отечествен-
ному товаропроизводителю реализовать 
свою продукцию и максимально эффек-
тивно использовать свои возможности для 
расширения объемов сельскохозяйствен-
ного производства.

Отсутствие эффективной государ-
ственной сбытовой политики в этой сфере 
привело к нарушению сложившихся дого-
ворных отношений между оптовыми сбы-
товыми структурами и сельскохозяйствен-
ными товаропроизводителями, а также к 
нарушению механизма функционирования 
хозяйственных связей по цепочке: произ-
водитель – оптовое звено – розничная тор-
говля.

B условиях отсутствия объективной 
информации о ситуации на продоволь-
ственном рынке и несовершенства това-
ропроводящей инфраструктуры товаро-
производителю довольно трудно искать 
покупателя своей продукции. B связи с 
этим многие предприятия не имеют воз-
можности заключать долгосрочные дого-
воры.

Поэтому в целях обеспечения про-
довольственной безопасности страны в 
условиях внешнеэкономической либера-
лизации и вступления России в BTO важ-
ное значение отводится инновационным 
направлениям развития инфраструктуры 
продовольственного рынка на основе ис-
пользования современных информацион-
ных технологий и логистики. Для этого 
представляется необходимым:

– стимулировать создание в крупных 
городах и промышленных центрах страны, 
где формируется основной спрос на продо-
вольственные товары, межрегиональных 
оптовых продовольственных рынков и рас-
пределительных центров;

– сформировать управляемую и регули-
руемую систему финансово– экономиче-
ских отношений по цепочке от производи-
теля до конечного потребителя;

– создать условия для формирования 
эффективной системы сбыта продукции 
отечественных товаропроизводителей на 
основе объективной информации о ситуа-
ции на продовольственном рынке;

– способствовать формированию и раз-
витию рыночной инфраструктуры для эф-

фективного продвижения товара от произ-
водителя до потребителя;

– отрегулировать экономические и 
правовые отношения партнеров для инте-
грации сельскохозяйственных товаропро-
изводителей с предприятиями оптовой 
торговли;

– оказывать государственную поддерж-
ку развития сельскохозяйственных и по-
требительских кооперативов по закупке и 
сбыту продовольствия;

– организовать взаимодействие этих 
кооперативов с оптовыми рынками и рас-
пределительными центрами продоволь-
ствия;

– разработать комплекс мер, обеспечи-
вающих саморегуляцию рынка в сочетании 
с эффективной политикой государственно-
го регулирования;

– обеспечить государственные закупки 
в размере не менее 50% произведенного 
объема основных видов продовольствия.

Обеспечение устойчивых связей между 
товаропроизводителями и потребителями 
сельскохозяйственной продукции, сырья 
и продовольствия на основе создания сети 
региональных и межрегиональных оптовых 
продовольственных рынков, а также рас-
пределительных центров продовольствия 
должно быть приоритетным направлени-
ем экономической политики государства в 
условиях вступления России в ВТО.

Формирование эффективной инфра-
структуры оптовой торговли продоволь-
ственными товарами в этих условиях явля-
ется важнейшей задачей государственной 
экономической политики. Для реализации 
этой задачи необходимо:

– разработать механизм развития и ре-
гулирования деятельности оптовых пред-
приятий с введением единого федераль-
ного реестра, что позволит упорядочить 
ситуацию на продовольственном рынке;

– локализовать деятельность теневых 
структур и, тем самым, увеличить посту-
пление средств в бюджеты всех уровней;

– обеспечить государственную под-
держку оптовых сбытовых 
структур, обеспечивающих 
реализацию не менее 80% 
продукции российских то-
варопроизводителей в об-
щем объеме товарооборота;

– обеспечить участие этих 
структур в формировании госу-
дарственного заказа на поставку 
продукции в федеральный и ре-
гиональные фонды;

– создать механизм, обеспечива-
ющий регулирование деятельности 
зарубежных торговых компаний на 
российском рынке;

– предусмотреть реализацию не менее 
50% продукции российского производства 
во всех предприятиях оптовой торговли 
независимо от формы и характера их соб-
ственности.

Эти меры позволят повысить конку-
рентоспособность продукции отечествен-
ных товаропроизводителей на внутреннем 
рынке и обес печить продовольственную 
безопасность страны.

Изучение зарубежного опыта фор-
мирования товаропроводящей системы 
показывает, что концентрация предпри-
ятий, занимающихся оптовой торговлей 
продовольственными товарами в одном 
месте, каковым является оптовый продо-
вольственный рынок, создает условия для 
развития рыночной конкуренции и фор-
мирует более эффективную систему цено-
образования.

Такая система взаимодействия оптовой 
торговли продовольственными товарами 
с розницей предполагает оптимизацию 

торговых посредников и минимизацию 
издержек в сфере обращения и, как резуль-
тат, – снижение цен и повышение конку-
рентоспособности.

В связи с этим организация тесного 
взаимодействия розничных рынков опто-
выми продовольственными рынками яв-
ляется важнейшим условием развития 
продовольственного рынка и обеспечения 
продовольственной безопасности.

С учетом этого в целях оказания прак-
тической помощи субъектам Российской 
Федерации в реализации федерального 
законодательства в этой сфере представ-
ляется необходимым выработать единые 
концептуальные подходы и программные 
мероприятия по формированию эффек-
тивной системы сбыта сельскохозяйствен-
ной продукции, сырья и продовольствия с 
учетом особенностей современного этапа 
экономического развития.

Отсутствие эффективной государ-
ственной торгово-сбытовой политики и 
недобросовестная конкуренция со стороны 
зарубежных торговых компаний привело и 
продолжает приводить к увеличению объ-
емов импорта и сокращению объемов реа-
лизации отечественного продовольствия.

По этой причине удельный вес мяса и 
мясопродуктов, овощей и фруктов рыбы и 
рыбопродуктов российского производства 
в этих компаниях не превышает 20-25%, в 
то время как на сельскохозяйственных и 
продовольственных рынках этот показа-
тель составляет не менее 80%.

Многие торговые сети для отечествен-
ного товаропроизводителя доступны, а ка-
чество продуктов питания, поступающих на 
потребительский рынок через эти структу-
ры, остается очень низким. Это объясняет-
ся, прежде всего, отсутствием эффективной 
государственной политики поддержки и 

регулиро-
вания этой сферой 

деятельности.
Важнейшей задачей государственных 

организаций в этой сфере 1вляется создание 
эффективного механизма функционирова-
ния организованной товаропроводящей 
системы, которая должна способствовать 
эффективному сбыту продукции отече-
ственных товаропроизводителей.

Кроме того, формирование эффектив-
ной товаропроводящей системы является 
одним из важнейших механизмов косвен-
ной поддержки отечественного товаро-
производителя. Поэтому в условиях всту-
пления России в BTO формирование такой 
системы имеет огромное значение для 
обеспечения продовольственной безопас-
ности страны.

Стратегия формирования и развития 
отечественной товаропроводящей системы 
должна быть нацелена на минимизацию 
издержек в сфере обращения продукции 

АПК и повышение ее конкурентоспособно-
сти на внутреннем и внешнем рынках.

Реализация этой стратегии требует 
модернизации складских комплексов, со-
вершенствования системы оптовой и роз-
ничной торговли на основе развития и 
модернизации инфраструктуры продоволь-
ственного рынка, использования совре-
менных информационно-маркетинговых 
технологий и логистических подходов в 
системе товародвижения.

Важнейшим требованием, предъявляе-
мым к предприятиям оптовой торговли, 
является ограничение доступа на рынок 
некачественного продовольствия, наличие 
условий для организации межрегиональ-
ного товарообмена и возможностей реа-
лизации продуктов питания в розничную 
торговую сеть и предприятиям обществен-
ного питания.

Функционирование этих структур осу-
ществляется в соответствии с утвержден-
ными в установленном порядке правилами 
торговли и другими нормативными доку-
ментами, регламентирующими деятель-
ность предприятий оптовой торговли. 
B правилах оптовой торговли предусма-
тривается порядок и механизм проведения 
торгов, задачи участников оптовой торгов-
ли, их права и обязанности, а также санк-
ции за нарушение правил торговли.

Необходимым условием эффектив-
ного функционирования предприятий 
оптовой торговли является анализ цен по 
видам продукции, определение сроков и 
объемов поставок продовольствия на меж-
региональном оптовом продовольствен-
ном рынке с учетом различных природно-
климатических условий и особенностей 
развития рыночной конкуренции.

Стратегия формирования и развития 
отечественной товаропроводящей системы 
должна быть нацелена на минимизацию 
издержек в сфере обращения продукции 
АПК и повышение ее конкурентоспособно-
сти на внутреннем и внешнем рынках.

Реализация этой стратегии требует 
модернизации складских комплексов, со-
вершенствования системы оптовой и роз-

ничной торговли на основе развития 
и модернизации инфраструкту-

ры продовольственного рынка, 
использования современных 

информационно-маркетинговых 
технологий и логистических подходов 
в системе товародвижения.

Важнейшим требованием, предъ-
являемым к предприятиям оптовой тор-

говли, является ограничение доступа на 
рынок некачественного продовольствия, 
наличие условий для организации меж-
регионального товарообмена и возмож-
ностей реализации продуктов питания в 
розничную торговую сеть и предприятиям 
общественного питания.

Функционирование этих структур осу-
ществляется в соответствии с утвержден-
ными в установленном порядке правилами 
торговли и другими нормативными доку-
ментами, регламентирующими деятель-
ность предприятий оптовой торговли. 
B правилах оптовой торговли предусма-
тривается порядок и механизм проведения 
торгов, задачи участников оптовой торгов-
ли, их права и обязанности, а также санк-
ции за нарушение правил торговли.

Необходимым условием эффектив-
ного функционирования предприятий 
оптовой торговли является анализ цен по 
видам продукции, определение сроков и 
объемов поставок продовольствия на меж-
региональном оптовом продовольствен-
ном рынке с учетом различных природно-
климатических условий и особенностей 
развития рыночной конкуренции.

ситуацию на продовольственном рынке;
– локализовать деятельность теневых 

структур и, тем самым, увеличить посту-
пление средств в бюджеты всех уровней;

– обеспечить государственную под-
держку оптовых сбытовых 

– обеспечить участие этих 
структур в формировании госу-
дарственного заказа на поставку 
продукции в федеральный и ре-

– создать механизм, обеспечива-
ющий регулирование деятельности 
зарубежных торговых компаний на 

– предусмотреть реализацию не менее 
50% продукции российского производства 

регулиро-
вания этой сферой 

должна быть нацелена на минимизацию 
издержек в сфере обращения продукции 
АПК и повышение ее конкурентоспособно-
сти на внутреннем и внешнем рынках.

Реализация этой стратегии требует 
модернизации складских комплексов, со-
вершенствования системы оптовой и роз-

ничной торговли на основе развития 

технологий и логистических подходов 
в системе товародвижения.

Важнейшим требованием, предъ-
являемым к предприятиям оптовой тор-

говли, является ограничение доступа на 
рынок некачественного продовольствия, 
наличие условий для организации меж-
регионального товарообмена и возмож-
ностей реализации продуктов питания в 
розничную торговую сеть и предприятиям 
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Миром управляет стремление к со-
вершенству. Нельзя стоять на месте и 
быть успешным в своей деятельности, 
тем более, когда речь идет о сфере тех-
нической.

Гамира ГаДЕЛьШина, «бВ»

Внашу жизнь стремительно ворвались 
новинки, которые еще вчера нельзя 
было даже представить. Новые по-
нятия, процессы, технологии и даже 

целые отрасли быстро отвоевывают свое ме-
сто. Инновации уже не удивляют, но темп их 
внедрения в повседневность задает новый 
ритм деятельности предприятий. Практика 
показывает: ничто так не заставляет руково-
дителя сосредоточиться на инновационной 
идее, как осознание того, что производимый 
продукт уже в ближайшем будущем окажется 
устаревшим. О буднях первого в Татарстане 
инновационного предприятия, производя-
щего электрокомпоненты для автомобиль-
ного кластера, наш корреспондент беседует 
с генеральным директором ЗАО «КАМЭК» 
Сергеем ШУЛИКО.

– Сергей Владимирович, Камский 
завод электронных компонентов был 
изначально заявлен как предприятие, 
где должны сомкнуться бизнес, новей-
шие технические разработки и произ-
водство?

– Наше предприятие, работающее на 
площадях Камского индустриального пар-
ка «Мастер», где, кроме нас, есть еще более 
двухста резидентов, было создано в рамках 
программы развития малого и среднего 
бизнеса в Республике Татарстан.

Это первое в республике инноваци-
онное производство подобного профиля. 
Мало того, мы являемся основным постав-
щиком КАМАЗа именно в области электро-

ники и, как отметил Президент Республики 
Татарстан Рустам Минниханов, который 
вместе с генеральным директором КАМАЗа 
Сергеем Когогиным побывал у нас осенью 
прошлого года, остаемся стратегическим 
партнером автогиганта.

Это заявление крайне важно для нас, и 
мы считаем, что такая оценка дана своего 
рода авансом с прицелом на будущее раз-
витие предприятия. Конечно, есть еще по-
зиции, которые мы пока не поставляем на 
КАМАЗ, но мы стремимся к тому, чтобы 
окончательно занять нишу автомобильной 
электроники, необходимой сегодня не толь-
ко «КАМАЗу», но и другим производителям.

– Собственно, эффективная новация 
и нацелена на лидерство в конкретной 
отрасли. Но насколько занята ваша 
ниша?

– Основным направлением деятельно-
сти нашего завода является производство 
современных изделий промышленной и 
автомобильной электроники на базе пере-
довых технологий. На сегодняшний день 
предприятий такого уровня, как наше, ра-
ботающих конкретно для автомобильного 
кластера, в республике нет. Чтобы создать 
его, поставить «на крыло», достигнуть тре-
буемого уровня производства электронных 
компонентов, понадобились не только 
наши усилия. Без активной заинтересован-
ности руководства республики и автозаво-
да нам не удалось бы сдвинуть с места даже 
саму идею такого производства.

Вы знаете, что основные векторы раз-
вития республики, как это и декларирует-
ся, – нефтехимия и автомобильный кла-
стер. Это та сфера промышленности, для 
которой малейший застой технической 
мысли просто губителен. И это задает вы-
сокий уровень требований. До этого КА-
МАЗу приходилось размещать такого рода 

заказы по всей России, работать с разными 
поставщиками. Но когда производители 
далеко, тем более если речь идет о такой 
тонкой сфере, как электроника, возникают 
свои сложности, связанные с логистикой.

Имея под боком наш завод, автогигант 
решил ряд не только своих внутренних 
проблем. Сегодня в республике развива-
ется автомобильная промышленность, мы 
планируем работать и с «Форд Соллерс», 
ведем с этой компанией переговоры. Когда 
начнется локализация производства, они 
будут рассматривать нас  в качестве про-
изводителей электроники. Заметьте, что 
иностранные фирмы очень тяжело идут 
на передачу в аутсорсинг именно высоко-
технологичных продуктов. А наш продукт к 
таковым и относится. Он не требует много 
людей, он автоматизирован, высокотехно-
логичен. Пока оборудования такого уровня 
оснащенности в нашей республике нет.

– К автомобильной электронике 
предъявляются высокие требования. 
Какими усилиями достигается их вы-
полнение на вашем предприятии?

– Да, требования и в самом деле основа-
тельные. Один из первых запросов отече-
ственного автомобилестроения – вся элект-
роника должна работать в температурном 
режиме от –40 до +80°C. Зарубежные фир-
мы таких требований не выдвигают – у них 
электроника функционирует до –25°С. Наши 
автомобили, которые эксплуатируются в 
нефтяной, военной, строительной сфере, 
работают в более экстремальных условиях. 
У КАМАЗов, что однозначно заявлено, вся 
электроника должна работать и при –40°С и 
+5°С в условиях хранения. Так что нам из-
начально пришлось поставить перед собой 
высокую планку. Сегодня мы уверенно мо-
жем сказать, что наша продукция обладает 
высокими техническими характеристика-

тоЛЬко так моЖно 
двИГатЬсЯ вперед

ми и надежностью в эксплуатации, что по-
зволяет использовать ее, в том числе, и для 
комплектации сложной военной техники. 
Мы обеспечиваем производство и поставки 
изделий автоэлектроники для главного сбо-
рочного конвейера ОАО «КАМАЗ», ОАО 
«Автомобильный завод «УРАЛ» и других 
предприятий страны.

Сегодня оснащенность «КАМЭК» тех-
нологическим оборудованием составляет 
124 единицы. У нас высокотехнологичный 
роботизированный комплекс монтажа пе-
чатных плат, парк станков с числовым про-
граммным управлением, термопластав-
томаты. Есть свой участок лакокрасочных 
покрытий и оборудование сеткотрафарет-
ной печати. Это позволяет организовать 
производство широкой номенклатуры из-
делий, не ограничивая себя только автомо-
бильным ассортиментом.

Мне кажется, очень важно и то, что нам 
интересно работать. Я, к примеру, начинал 
свою трудовую деятельность на КАМАЗе 
именно в направлении автоэлектроники, 
да и наш коллектив, в основном, прошел 
камазовскую школу. Мы изнутри знаем 
проблемы автомобиля, знаем тонкости его 
производства и так далее. Это помогает 
нам в работе.

Продолжение на стр. 6

Сергей Шулико, 
генеральный директор ЗАО «КАМЭК» 
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тоЛЬко так моЖно двИГатЬсЯ вперед

в оЖИданИИ 
«ХрустаЛЬноГо меркурИЯ»

Завершается прием заявок для уча-
стия в первом Республиканском кон-
курсе «Хрустальный Меркурий» в сфере 
торгового предпринимательства, ини-
циатором проведения которого стал 
Союз торговых предприятий Респуб-
лики Татарстан.

Галина аМиРоВа, «бВ»

Подать заявку может любой субъ-
ект предпринимательства, будь 
то предприятие или индивиду-
альный предприниматель, заре-

гистрированный и осуществляющий свою 
деятельность на территории Республики 
Татарстан,

Как сообщили в исполнительной ди-
рекции СТП РТ, целью этого конкурса яв-
ляется пропаганда и популяризация пред-
принимательской деятельности, развитие 
предпринимательской инициативы и рас-
пространение положительного опыта в 
этой сфере.

– Основными задачами конкурса яв-
ляются выявление и поощрение лучших 
субъектов индивидуального и малого 
предпринимательства нашей республики, 
добившихся наилучших показателей в сво-
ей деятельности по итогам года, – говорит 
вице-президент СТП РТ Гульнара Минга-
лиева. – Кроме того, мы хотели бы систе-

матизировать их опыт работы для дальней-
шего его распространения.

В ходе конкурса будут определены 
лучший индивидуальный предпринима-
тель и лучшее предприятие торговли, а 
дополнительными номинациями станут 
«Лучший субъект малого предпринима-
тельства в сфере инноваций» и «Лучший 
предприниматель-экспортер».

При этом в конкурсе могут прини-
мать участие следующие субъекты пред-
принимательства: отвечающие условиям 
отнесения к субъектам малого предпри-
нимательства, определенных статьей 2 Фе-
дерального закона от 24.07.2007 №209-ФЗ 
«О развитии малого и среднего предпри-
нимательства в Российской Федерации»; 
зарегистрированные и проработавшие в 

Республике Татарстан не менее двух лет; 
эффективно работающие (конкуренто-
способные, применяющие прогрессивные 
технологии, развивающие партнерские 
отношения в России и за ее пределами); 
не имеющие задолженности по обяза-
тельным платежам перед бюджетами всех 
уровней и внебюджетными фондами, 
кроме случаев, когда в соответствии с за-
конодательством Российской Федерации 
и Республики Татарстан в отношении ука-
занной организации действует решение 
о реструктуризации задолженности; не 
находящиеся в стадии реорганизации и 
ликвидации; не имеющие задолженности 
по заработной плате.

При этом к заявке прилагаются копии 
учредительных документов (для юриди-
ческих лиц), копия свидетельства о госу-
дарственной регистрации, копия свиде-
тельства о постановке на налоговый учет, 
справка об отсутствии задолженности по 
платежам в бюджеты всех уровней; инфор-
мационная карта участника конкурса.

А вот проведение церемонии награжде-
ния победителей конкурса пройдет в июле 
2014 года во время Первого Торгового фе-
стиваля «FESTTORG» в День торговли (со-
гласно Указу Президента РФ от 7 мая 2013 г. 
№459 «О Дне работника торговли» отмеча-
ется в четвертое воскресенье июля. В 2014 г. 
выпадает на 27 июля). Заявку и информа-
ционную карту можно заполнить, обратив-
шись в Союз торговых предприятий РТ по 
адресу souzrt@mail.ru.

На фото: Гульнара Мингалиева,
вице-президент

Союза торговых предприятий РТ.
Фото Вячеслава ЗАГИТОВА

Окончание. Начало на стр. 7

– Чтобы быть конкурентоспособным 
в своей сфере, надо использовать все 
свои сильные стороны. Какие плюсы 
вашего предприятия Вы бы отметили?

– Мы – создатели. Ту продукцию, ко-
торую мы устанавливаем на автомобили, 
разрабатываем сами. Это одно из самых 
главных преимуществ. Позвольте привести 
такой пример. Как я уже говорил, мы со-
трудничаем еще и с «Уралмашем», который 
выпускает грузовые автомобили. В про-
шлом году они попытались, скажем так, от-
казаться от нас. За то изделие, которое мы 
им поставляли, предложили цену в два раза 
ниже. Мы же просто не укладывались в эти 
ценовые мерки, удешевить разработку, не-
смотря на все усилия, у нас не получилось. 
Это было просто нереально по затратам на 
него, по вложениям, да и просто по произ-
водству. Ну что ж, мы только развели ру-
ками. Однако уже через год уралмашевцы 
вновь вернулись к нам. Говорят, мы столько 
проблем пережили, рекламации шли одна 
за другой. Мол, погнались за дешевизной, а 
больше потеряли.

Этот пример показывает тот уровень, 
на который мы ориентируемся. Да, мы 
тоже пытаемся сделать дешевле продук-
цию. Но мы несем ответственность за то, 
что мы производим. Наш принцип в том, 
что мы даем гарантию того, что это изде-
лие будет работать так, как оно изначально 
продекларировано.

Мало того, не секрет, что заводы, с ко-
торыми мы работаем, производят еще и 
военную технику, а уж тут и вовсе должны 
быть крайне строгие требования у самого 
производителя. Здесь нельзя подводить ни 
в одной мелочи. Конечно, не бывает произ-

водства, в котором нет какой-то доли бра-
ка. Но есть определенный уровень, ниже 
которого мы не имеем права опускаться.

Чтобы соответствовать жестким требо-
ваниям автогиганта к качеству продукции 
своих поставщиков, мы проделали боль-
шую работу. При помощи Правительства 
Республики Татарстан и КАМАЗа мы прош-
ли сертификацию, к которой готовились 
почти три года, и в конце 2012 года полу-
чили сертификат соответствия продук-
ции международным стандартам качества 
ИСО/ТУ 16949:2009.

По сути, наше предприятие неболь-
шое – у нас работает около 70 человек. 
Но инновации, которые мы продвигаем 
сегодня, и их уровень серьезно отличают-
ся от того, что было в 2009 году. Если рань-
ше детали собирали вручную, вручную же 
и паяли, то теперь мы имеем автоматизи-
рованный комплекс, который занимается 
этими процессами. Но и загруженность 
мощностей процентов на шестьдесят, 
понятно, что КАМАЗ не выпускает того 
объема автомобилей, который мы можем 
покрыть своей продукцией.

– Практика показывает: ничто так 
не заставляет руководителя сосредо-
точиться на инновационной идее, как 
осознание того, что производимый про-
дукт уже в ближайшем будущем окажет-
ся устаревшим.

– Именно это нас все время и подсте-
гивает. Мы до сорока процентов прибыли 
тратим на исследовательские работы и раз-
работки.

Приведу еще один пример; я часто к 
нему обращаюсь, признаться, даже гор-
жусь им. В восьмидесятые годы, еще при 
существовании «железного занавеса», КА-

МАЗ как один из крупных советских заво-
дов был построен на самых современных 
по тем временам технологиях. И уже тогда 
было много импортной техники. В пер-
вую очередь, это автоматические линии и 
именно на сборочных производствах. Рано 
или поздно что-то начинало выходить из 
строя. Но купить те или иные детали мы в 
то время не могли.

Вот тогда было решено создать произ-
водство промышленной электроники КА-
МАЗа, которое занималось бы этими во-
просами. Почти десять отделов трудились 
над разработкой аналогов необходимых 
деталей. Сломалась плата электроники – 
нужно создать свою. Или же контроллер 
промышленный, который, как компью-
тер, может управлять узлами, агрегатами, 
сборочными линиями, цехом, вплоть до 
целого завода. И все это нужно было сде-
лать самим, чтобы не остановилось про-
изводство

В то время начальником отдела работал 
Валентин Николаевич Савинов – сегодня 
он является главным конструктором на-
шего предприятия –, под руководством 
которого был разработан необходимый 
контроллер и порядка пяти тысяч штук 
поставлено для замены на КАМАЗ. Была 
разнарядка фактически от самого мини-
стра автомобильной промышленности 
СССР Виктора Николаевича Полякова, где 
предписывалось, по каким предприятиями 
распределять эту дефицитную продукцию. 
Кстати, наш Савинов в 1984 году на ВДНХ 
получил премию даже по тем временам 
очень крутую – автомобиль «Москвич».

Вот такие специалисты у нас работают. 
И мы особенно бережно стараемся отно-
ситься к тем, кто прошел богатую камазов-
скую школу.

– Известно, что интерес к вашему 
производству проявила и немецкая 
компания Hella Group.

– Еще в прошлом году в Набережные 
Челны с деловым визитом приезжала деле-
гация немецкой компании Hella Group, за-
нимающейся производством электроники 
и электрооборудования для автомобиле-
строения. Эта компания с мировым име-
нем занимается производством электроо-
борудования более ста лет, а наш «КАМЭК» 
к тому времени отметил только четыре 
года. Была интересная встреча, ведь Hella 
Group имеет колоссальный опыт в области 
производства автомобильной электроники 
и светового оборудования. Компания под-
держивает высокие стандарты качества и 
эффективности процессов. Собственно, мы 
готовы к проведению необходимых преоб-
разований для соответствия требованиям 
Hella Group. Для нас это загрузка нашего 
потенциала, оборудование должно зараба-
тывать деньги.

– Вы можете выбирать между «вы-
годно» и «интересно»?

– Знаете, мы должны себе это позволять. 
Если есть заказы, которые интересны с точ-
ки зрения науки, то мы от них не откажемся. 
Чем хороша автомобильная промышлен-
ность? Это большой объем поставок и высо-
кий темп развития, когда производство не 
стоит на одном месте. Постоянно надо быть 
на острие научной мысли. Что выгодно от-
личает небольшое инновационное пред-
приятие от крупных? Простота управления, 
широкий простор личной инициативы, 
возможность проведения гибкой научно-
технической политики, активное привлече-
ние к своей деятельности изобретателей – 
только так можно двигаться вперед.
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10 ЭкономИЧескИХ теЗИсов
Руководитель татарстанской прокура-
туры, отвечая на вопросы парламен-
тариев, высказывает глубокий взгляд 
на современные экономические про-
блемы России. Он пишет о «сырьевой 
самоуспокоенности», «голландской 
болезни», об амнистии капиталов и 
предпринимателей, о налогах, банках, 
гуманизации уголовного законода-
тельства, реальном гнете миллионов 
предпринимателей через КоАП, мора-
тории на повышение внутренних та-
рифов на газ, топливо и энергию...

илдус нафикоВ, 
прокурор Республики татарстан

1. обЩаЯ оЦенка современноЙ 
россИЙскоЙ ЭкономИкИ

Самая главная проблема – наша экономи-
ка носит не производительный (созидатель-
ный) характер, а перераспределительный. 
Отсюда все проблемы. Вместо того, чтобы 
свои таланты, одаренность и силы направ-
лять на созидание, поиски новых техноло-
гий, люди (в том числе предприниматели) 
тратят их на налаживание позиций и связей 
в распределительной сфере, наиболее эф-
фективным инструментом которой является 
политика. На сегодня без связей в политике 
ни один предприниматель не сможет нор-
мально развиваться, споткнется о многочис-
ленные бюрократические процедуры.

Повышенная политизация общества яв-
ляется первым признаком нездоровой эко-
номики. В зависимости от степени запущен-
ности болезни повышенная политизация 
перерастает в повышенную коррупционали-
зацию как единственный эффективный путь 
продвижения «своей экономики» для добив-
шихся успеха в политической сфере, либо 
в экстремизацию для тех слоев общества, 
которые остались «на обочине» и не видят 
иных путей (внешний повод противопостав-
ления обществу может быть любой, в зави-
симости от культуры, условий воспитания 
и конкретно сложившихся обстоятельств – 
фанатизм религиозный, национальный, со-
циальный и т.д.; все это различные психоло-
гические проявления одного процесса).

Почему такое стало возможным?
Первое – «сырьевая самоуспокоен-

ность». Обилие нефти и газа, других при-
родных ресурсов, если вернее – непро-
думанная политика их освоения, делает 
излишним развитие обрабатывающих от-
раслей и новых технологий. Для властей – 
все и так всегда есть (а малый бизнес – это 
«дань моде»), для рядовых предпринимате-
лей – возможность получить остатки «сли-
вок» через политико-распределительные 
механизмы. В таких условиях лучше полу-
чить «свою долю», чем созидать.

Европейским экономистам шестидеся-
тых подобный синдром был известен как 
«голландская болезнь»: зависимость между 
увеличением добычи природных ресурсов 
и упадком в производственном и сельскохо-
зяйственном секторах. Так, в 1959 году в Гол-
ландии было открыто крупнейшее в Европе 
месторождение природного газа, что приве-
ло к росту голландского гульдена и негативно 
сказалось на остальных экспортоориентиро-
ванных секторах экономики. Тогда были 
приняты оперативные меры – заморожены 
для будущего большинство природных за-
пасов, введен соответствующий налоговый 

и таможенный режим, позволивший сохра-
нить стимулы для обрабатывающих отраслей 
и т.д. Сегодня 16-миллионная страна на вто-
ром месте в Европе по ВВП после 82-милли-
онной Германии и первая в расчете на душу 
населения. Наши «Билайн», торговая сеть 
«Перекресток», бренд чая «Беседа», всемир-
но известные Shell, Philips и даже шведская 
IKEA зарегистрированы в Нидерландах.

Второе – невозможность долгосрочно-
го планирования для предпринимателей, 
что исключает капитальные вложения в 
дело, приобретение дорогостоящего совре-
менного оборудования, внедрение новых 
технологий, занятие производством и дру-
гими видами серьезного (созидательного) 
бизнеса. К невозможности долгосрочного 
прогноза ведут частая смена правил игры 
(экономико-правовых условий ведения 
бизнеса), ненадежность судебно-правовой 
системы, прямое политическое вмешатель-
ство в бизнес, судебную сферу, налоговые и 
другие контролирующие органы.

Третье – бюрократические препят-
ствия, мешающие реальному открытию и 
продолжению дела (не регистрация фирм, 
а длительные сроки получения различной 
разрешительной документации, без чего 
невозможен законный процесс экономи-
ческой деятельности). В результате у пред-
принимателя три пути: ждать и разоряться 
(это упадок экономики), вести бизнес на 
свой страх и риск, игнорируя нормативные 
условности (это упадок права), либо искать 
подходы к разрешительным механизмам 
(это коррупция). Ни один из этих путей 
стране не нужен и не может привести к сози-
данию реального продукта либо инноваций 
и, соответственно, к развитию экономики.

Для примера: для законного начала 
строительства (а это основной, специально 
обособленный вид капитальных вложений 
и инвестиций в экономику) в нашей стране 
требуется более года, в Германии – 3 месяца, 
во Вьетнаме – 1,7 месяца, в ОАЭ – 1,5 месяца, 
в Южной Корее и Сингапуре – по одному 
месяцу, в США – менее месяца. Нормальный 
российский предприниматель, считающий 
свои деньги и уважающий законы экономи-
ки, перестанет уважать юридический закон. 
А в условиях массовых нарушений («как все») 
требования правоохранительных органов по 
выполнению нормативных установлений 
начинают носить избирательный характер и 
сами становятся предметом коррупционного 
усмотрения. За последние годы в число 50 са-
мых успешных стран для ведения бизнеса 
попали Вьетнам, Индия, Камбоджа, Малай-
зия, Монголия, Латвия, Литва, Эстония, Бол-
гария, Чехия, Сербия, Румыния, Хорватия, 
далеко опередив Россию. Невозможность 
решения вопроса законным путем ведет к 
сковыванию свободы творчества (нужно 
тратить силы, энергию, время и ресурсы на 
безопасность, поддержание лоббистских 
отношений; прятать «в тень» часть средств, 
тоже неся потери; ухудшение возможностей 
кредитования, в том числе «длинного», из-за 
занижения активов; риск потерь и возмож-
ного наказания; отсутствие гарантий и т.д.). 
Без свободного, не ограниченного какими-
то страхами творчества предпринимателя 
созидание невозможно.

Не менее остро стоит вопрос: кого за-
щищать? На словах и в многих нормативно-
правовых актах объявлено о защите малого 
бизнеса. Кое-что в этом направлении уда-
ется и сделать. На деле – все условия и воз-

можности для крупного бизнеса и госкор-
пораций. Совершенно в стороне остается 
самый эффективный – средний – бизнес, 
который уже вырос из штанишек малого и 
не «обюрократился», как крупный. Круп-
ный бизнес важен для управления ресур-
сами естественных монополий, для реали-
зации государственных проектов. Но для 
рождения инноваций и новых технологий 
он непригоден ввиду кризиса управляемо-
сти, излишней бюрократизации, потери 
стимулов для работников. Малый бизнес 
гибок, быстро приспосабливается, учит-
ся выживать и оставляет все только самое 
эффективное, но ему не хватает размаха и 
ресурсов на долгосрочные вложения, ин-
новации, диверсификацию средств и т.д. 
Мне кажется, необходимо посмотреть, как 
можно стимулировать созидательные виды 
и формы именно среднего бизнеса.

2. отноШенИе 
к ЭкономИЧескоЙ амнИстИИ 
(амнИстИИ капИтаЛов)

Отношусь отрицательно, и это, на мой 
взгляд, не нужно.

Во-первых, стране сегодня нужны не 
столько эти денежные капиталы, сколь-
ко – переформатирование экономических 
условий, чтобы было выгодно заниматься 
бизнесом у нас, а не вывозить деньги.

Во-вторых, такое решение непра-
вильно с точки зрения правил рыночной 
конкуренции: добросовестные законопо-
слушные предприниматели, которые нес-
ли дополнительные затраты на себестои-
мость, и вчерашние сэкономившие на этом 
нарушители окажутся в равноправных 
экономических позициях, что фактически 
явится поощрением недобросовестной 
конкуренции со стороны государства.

В-третьих, подобная амнистия приведет 
к усилению правового нигилизма. Укрепит-
ся привычка ждать новых амнистий вместо 
того, чтобы сразу же перестроить работу.

Да, первая экономическая амнистия (на-
сколько помню, 1998 года) сыграла в то время 
определенную роль. Во-первых, тогда дей-
ствительно государству крайне нужны были 
денежные средства. Во-вторых, это было в 
первый раз. И я помню, как было объявлено, 
и предприниматели этого реально боялись, 
что тех, кто не воспользуется амнистией, 
ждет суровое наказание. Амнистия сыграла 
свою роль. Те же, кто не воспользовался ею, 
так и не были разоблачены и привлечены к 
реальной ответственности. Это все усвоили. 
Второй раз такой трюк не пройдет.

3. отноШенИе к амнИстИИ 
предпрИнИматеЛеЙ

В принципе, против, хотя решение по 
этому вопросу в определенной форме уже 
было принято.

Надо сначала договориться, что мы 
хотим защищать:

– Нашу экономическую систему хозяй-
ствования? Как я уже отметил, она имеет 
изъяны, и если защищать их, то может по-
лучиться объективное уголовно-правовое 
вменение за разумное экономическое по-
ведение. Здесь мы должны вернуться к 
основному вопросу – созданию нормальных 
экономико-правовых и организационных 
условий. А в том, что касается сферы уголов-
ного права, – тщательно обдумывать каждый 
аспект криминализации или декриминали-
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зации того или иного деяния. Бесспорно, 
мы должны строго карать действия, кото-
рые препятствуют любой экономике,  – та-
кие, как насилие, обман, фальсификация, 
посягательство на собственность, организо-
ванные формы преступности, коррупция.

– Предпринимателей от «силовиков», от 
незаконного отъема бизнеса через уголов-
ное преследование? Если у законодателей 
возникают такие мысли, а они имеют свое 
основание, значит, у нас не все благополучно 
с самими правоохранительными и судебны-
ми органами, правовой системой в целом. 
Давайте решать эту проблему, а не приме-
нять амнистию по каждому конкретному по-
воду в отношении частных лиц, признавая, 
тем самым, от лица государства неправомер-
ность предыдущих действий его собствен-
ных органов и невозможность справиться 
с этой проблемой. По мнению многих «си-
ловиков», за подобными решениями неред-
ко прячется специальный коррупционный 
заказ под какую-то конкретную, серьезно 
значимую для кого-то личность. На избира-
тельность действий правоохранительных ор-
ганов влияет, как я уже отметил, невозмож-
ность объять необъятное, когда «нарушают 
все», а также система оценки эффективно-
сти их деятельности по статистическим по-
казателям, когда для положительной оценки 
работы нецелесообразно заниматься ком-
плексно большинством групп экономичес
ких преступлений («они не делают погоду» 
в общих показателях), а достаточно выявить 
за год 1-2  таких преступления (для полно-
ты граф в отчетности), а основные усилия 
сосредоточить на традиционных, легко 
выявляемых и доказуемых тяжких и особо 
тяжких экономических преступлениях (мо-
шенничество, присвоение, взяточничество). 
В  таких условиях критерием избиратель-
ности может быть просто случай («кому-то 
не повезло»), желание молодого растущего 
сотрудника отличиться и раскопать нестан-
дартное экономическое преступление либо 
действительно коррупционное усмотрение 
(то, что фактически было положено в осно-
вание целесообразности объявленной ам-
нистии). В  общественном сознании, в том 
числе в оценках специалистов, далеких от 
практики, последний фактор несколько пре-
увеличен в сравнении с реальностью (я бы 
не думал очень плохо о большинстве из лю-
дей, в том числе о «силовиках»), но он имеет 
место быть, и это отдельная проблема, над 
решением которой надо серьезно работать.

4. ОТНОШЕНИЕ К ВВЕДЕНИЮ 
АДМИНИСТРАТИВНОЙ 
ОТВЕТСТВЕННОСТИ ЗА 
ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ПРЕСТУПЛЕНИЯ 
(ГУМАНИЗАЦИя УГОЛОВНОГО 
ЗАКОНОДАТЕЛЬСТВА)

Честно говоря, я не очень хорошо 
отношусь к нашему Кодексу об адми-
нистративных правонарушениях. Если 
есть реальный гнет миллионов пред-
принимателей, то именно через приме-
нение КоАП РФ. Посмотрите:

• суммы штрафов (до 60  млн. руб-
лей и более, если будут измерены в крат-
ных величинах) плюс административное 
приостановление деятельности, лишение 
специального права, дисквалификация, 
административный арест, обязательные 
работы;

• меры обеспечения (временный запрет 
деятельности, изъятие вещей и докумен-
тов, арест товаров, транспортных средств 
и иных вещей, задержание транспортного 
средства и запрещение его эксплуатации, 
задержание и арест судна);

• десятки органов и должностных 
лиц, уполномоченных назначать адми-
нистративное наказание (со ст. 23.1  по ст. 
23.79 КоАП РФ);

• около сотни органов, в которых рабо-
тают должностные лица, уполномоченные 
составлять протоколы об административ-
ных правонарушениях (98  пунктов ч. 2 
ст. 28.3 КоАП РФ).

И вся эта «армия» каждый день перед 
глазами предпринимателя. Когда ему ду-
мать об экономике и экономии? И  весь 
этот массив карательных мер может быть 
применен без особых сложных процедур, 
причем в кратчайшие сроки (трое суток на 
направление протокола и 15  дней на рас-
смотрение дела).

Поэтому гуманизация уголовного за-
конодательства еще не означает гуманиза-
ции законодательства в целом и усиления 
защищенности предпринимателей. Может 
получиться так, что предприниматель по-
падет под еще больший гнет. Единствен-
ный плюс административной ответствен-
ности  – нет судимости и заключения под 
стражу (что по экономическим статьям УК 
РФ практикуется сейчас редко). В  осталь-
ном коррупционное применение Кодекса 
об административных правонарушениях 
может разорить любого предпринимателя.

Необходима реформа административ-
ного законодательства в целом. Это одна из 
самых запущенных отраслей российского 
права. Надо как-то осложнить ответствен-
ность за экономические правонарушения.

Может, наоборот, следует модерни-
зировать Уголовный кодекс, где выде-
лить:

• преступления со всеми присущими 
им мерами обеспечения (заключение под 
стражу, домашний арест и т.д.) и правовы-
ми последствиями (судимость, рецидив и 
т.д.);

• правонарушения юридических лиц (в 
основном экономические);

• уголовные проступки (в том числе за 
экономические правонарушения предпри-
нимателей; с небольшим сроком давности 
привлечения к ответственности за уголов-
ные проступки, но без судимости)?

Уголовная ответственность в этом слу-
чае была бы более широким понятием, чем 
ответственность за преступления и наказа-
ние за них, а субъект уголовной ответствен-
ности  – более широким понятием, чем 
субъект преступления (тем самым снимает-
ся возникающая в юридических дискуссиях 
об уголовной ответственности юрлиц про-
блема индивидуализации ответственности 
за преступления; последняя остается только 
у физических лиц). КоАП остался бы толь-
ко для бытовых, дорожно-транспортных и 
тому подобных нарушений. Ведь КоАП  – 
это то, что подлежит оперативному адми-
нистративному регулированию. Экономика 
не подлежит административному вмеша-
тельству (все должно делаться через суды, 
через правосудие). В  КоАП легко внести 
разные изменения в ходе законодательного 
процесса, никто из депутатов и населения 
это даже не заметит, а предприниматели 
ощутят остро, но будет поздно. С УК все по-
другому – здесь любое внесение изменений 
и дополнений вызывает массу дискуссий, 
проходит через множество комитетов, ко-
миссий и рабочих групп.

Такое решение, несмотря на кажущую-
ся карательную направленность, возможно, 
даже облегчило бы положение предпри-
нимателей, привлекаемых к различным 
видам ответственности. Оно позволило бы 
им пользоваться гарантиями и процеду-

рами уголовно-процессуального кодекса. 
Посмотрите статистику, сколько реально 
привлечено к уголовной ответственности, 
а сколько – к административной (там прак-
тически каждый предприниматель по не-
скольку раз). Кстати, такой подход имеется 
в законодательстве Германии (дословно их 
кодекс переводится не как уголовный, а как 
Наказательный) и ряда развитых стран.

5. О СДЕРЖИВАНИИ 
ЭКСПАНСИИ ЕСТЕСТВЕННЫХ 
МОНОПОЛИЙ И ПРИОРИТЕТЕ 
ОБРАБАТЫВАЮЩИХ ОТРАСЛЕЙ

По поводу добывающих отраслей эко-
номики: с 1990 по 1995 год индекс оптовых 
цен на продукцию электроэнергетики и 
нефтедобычи вырос в 10 тыс. раз, на про-
дукцию нефтепереработки  – более чем в 
12 тыс. раз, в машиностроении – в 4,5 тыс. 
раз, в сельском хозяйстве  – в 3 тыс. раз, в 
легкой промышленности  – в 2,5  тыс. раз. 
Подобное продолжалось и в последующем. 
Явный перекос: ценовые «ножницы» и меж
отраслевые диспропорции. Кроме того, это 
ведет к росту издержек и снижению уровня 
рентабельности обрабатывающих отрас-
лей. Отсюда для обрабатывающей про-
мышленности (как тяжелой, так и легкой) 
три пути: либо спад промышленного обра-
батывающего производства, либо массовые 
неплатежи энергетикам (тем самым к тому 
же нарушается долгосрочный экономиче-
ский прогноз последних и эффект, кото-
рого они хотели достичь), либо рост цен и 
возложение бремени на всех последующих 
и особенно конечных потребителей.

Может, мораторий (лет на 5) на повы-
шение внутренних тарифов на газ, нефть 
и энергию? Возможные сверхдоходы об-
работки можно обязать направить (путем 
стимулирования) на реальные инновации, 
оборудование, инвестиции в основные 
средства или инфраструктурные проекты. 
Растущий соблазн энергетиков наращи-
вать внешнеторговые обороты путем огра-
ничения объемов «дешевого» внутренне-
го рынка можно отрегулировать теми же 
стимулами (в развитие основных фондов) 
либо таможенно-налоговыми мерами.

В перспективе это может спасти от па-
дения мировых цен на энергоносители, так 
как будет сформирован прочный и посто-
янно расширяющийся рынок внутреннего 
промышленного потребления.

Возможно, это может привести к укре-
плению рубля. Но в результате снижения из-
держек потери экспортоориентированных 
отраслей будут снивелированы. Здесь более 
важным становится не соотношение вну-
тренних и мировых цен, не курс рубля (что 
очень остро ощущается в деформированной 
диспропорциональной экономике), а соот-
ношение между издержками и реализацией.

Возможен рост импорта на «подоро-
жавшие рубли», но в конечном счете это 
подстегнет наших производителей. К тому 
же снижение издержек даст потенциал 
снижения цен, а значит, сработает и на 
улучшение конкурентоспособности.

Возрастут реальные доходы населения 
и его покупательная способность, что будет 
стимулировать развитие экономики.

В любом случае, чем больше ограничи-
ваем естественные монополии, тем больше 
простора даем для развития конкуренции 
и свободного рынка. И наоборот, чем боль-
ше потакаем естественным монополиям, 
тем больше подавляем свободный рынок 
и устраняем конкуренцию. Тогда нужно 
быть последовательными и возвращаться к 
административно-командным методам.

Еще одна довольно значительная со-
ставляющая, особенно экспортоориенти-
рованных отраслей,  – расходы на транс-
порт. Может, можно что-то предпринять и 
в этом направлении? Главное, конечно, не 
отнять у них их долю, а сделать так, чтобы 
им выгоднее было вкладываться в инфра-
структурное развитие отрасли. Изучить 
опыт РЖД, «Аэрофлота», Шереметьево: 
что подтолкнуло их к этому и послужило 
стимулом? Как  еще более укоренить эту 
тенденцию и распространить на других?

6. О ПОВЫШЕНИИ  
ОПЛАТЫ ТРУДА И ЖИЗНЕННОГО 
УРОВНЯ НАСЕЛЕНИЯ

Кстати, по повышению оплаты труда 
как стимулирующего фактора экономики... 
Читаю воспоминания Дэвида Рокфеллера-
старшего. Одной из первых задач, начиная 
карьеру в Латинской Америке, он опреде-
лил для себя повышение уровня жизни 
местного населения. Это,  по его оценке, 
должно было оживить национальную эко-
номику и, соответственно, его финансовую 
деятельность в этих странах.

7. ПРОБЛЕМА ОПТИМАЛЬНОГО 
НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ

По налогам: их специфика  – угнетать 
то, что облагается (налог на добавленную 
стоимость сдерживает прирост националь-
ного продукта, налог на имущество – круп-
ные приобретения и т.д.). Поэтому должен 
быть тонкий расчет, на что их направить, 
чтобы сохранить стимулирование эконо-
мики, сделав движущие ее пружины необ-
лагаемыми. При  этом налоговая система 
должна быть крайне проста, с минимумом 
налогов, чтобы простой человек (любой 
предприниматель, менеджер и работник) 
мог быстро сделать расчет эффективности 
своего экономического поведения.

8. О РЕАЛЬНОМ ОБЕСПЕЧЕНИИ 
ПЛАТЕЖНЫХ СРЕДСТВ

Согласен относительно монетизации 
экономики до 100%. Это  крайне важно для 
предотвращения искусственного экономи-
ческого спекулятивного бума, неминуемо 
завершающегося кризисом и сжатием кре-
дита. Кстати, в свое время в римском праве 
было жесткое требование о стопроцентном 
банковском резервировании средств, по-
мещенных не в рост, а на хранение в виде 
беспроцентных вкладов и средств для про-
ведения расчетов. Эти средства банк не мог 
использовать для кредитования, подвергая 
риску, это считалось мошенничеством. Эко-
номика империи процветала. И  рухнула, 
когда по сговору с властью, начавшей предо-
ставлять соответствующие индульгенции 
банкам в обмен на кредитование под сбор 
будущих налогов, эти принципы стали на-
рушаться. В результате – снижение реальной 
денежной обеспеченности экономики, уча-
стившиеся случаи нарушения обязательств 
перед клиентами, невозможность возврата 
вложенных ими средств, подрыв доверия к 
банкам, массовые изъятия средств, сниже-
ние капитализации банков и сжатие кредита, 
падение кредитования ремесел и торговли, 
прекращение торговли между различными 
частями империи. Далее  – политический 
распад и прерывание процесса культурной 
ассимиляции варваров, которые быстро 
переориентировались с экономических на 
насильственные методы добычи материаль-
ных благ. А потеряв экономический интерес 
к своему «экономическому миссионеру», 
разрушили Рим.

Продолжение на стр. 11
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Благодаря форуму бизнесмены и пред-
приниматели ОАЭ и Татарстана позна-
комились с лучшими инвестиционными 
проектами ОАЭ и обсудили возможности 
совместной работы.

Площадка саммита стала центром про-
ведения сразу нескольких мероприятий: 
Первого казанского урбанистического фо-
рума, форума международной торговли, 
конференции по исламской экономике и 
финансам, сессии по лучшим практикам 
привлечения инвестиций и круглого стола 
по продвижению единого бренда региона.

Разносторонние обсуждения состоя-
лись в ходе встречи парламентариев России 
и стран ОИС, проведенной совместно с Со-
ветом Федерации России. Здесь прозвучали 
вопросы продовольственной безопасно-
сти, усиления роли федеральных центров 
и парламентариев, кодификации между-
народного права, развития межконфес-
сиональных отношений и международного 

взаимодействия. Часть обозначенных ини-
циатив глава делегации Совета Федерации 
Ильяс Умаханов обещал внести в повестку 
следующей встречи парламентариев.

На традиционной конференции по 
исламской экономике и финансам были 
озвучены потребность в изменении дей-
ствующего российского законодательства 
для привлечения исламских финансовых 
инструментов, заинтересованность в раз-
витии исламского банкинга и наиболее 
востребованные продукты. Форум между-
народной торговли обозначил вопросы 
международного сотрудничества в сфере 
торговли, инвестиционного продвижения 
и взаимодействия бизнеса.

Круглый стол по продвижению единого 
бренда региона стал площадкой для дис-
куссии об актуальности создания отдель-
ного туристического бренда, функционале 
брендинга с точки зрения его экономиче-
ской или социальной направленности, а 
также вопроса о востребованности бренда 
населением.

ГОРИЗОНТЫ САММИТА

МЕСТО ВСТРЕЧИ – САБАНТУЙ

В России вступают в силу новые воз-
можности поддержки малых предпри-
ятий по улучшению условий и охраны 
труда  – теперь вернуть часть взносов 
можно не за год, а за три.

Равиль КАБИРОВ

По новым правилам, предпри-
ятия со штатом сотрудников 
до ста человек получили право 
возмещения из Фонда социаль-

ного страхования Российской Федерации 
по Республике Татарстан до 20% средств, 
уплаченных в виде взносов на социаль-
ное страхование от несчастных случаев на 
производстве и профзаболеваний суммар-
но за последние три года. Ранее это рас-

пространялось только на один предыду-
щий год.

Право трех лет задействуется, если стра-
хователь не обращался в ФСС за деньгами 
уже два года, предшествующие текущему. 
Теперь в расчет возьмут три последова-
тельных календарных года перед текущим. 
Размер возмещения тот же – 20% от взно-
сов, за минусом расходов работодателя.

Организации, имеющие в штате более 
ста человек, также могут рассчитывать на 
поддержку фонда, рассказал управляющий 
региональным отделением Фонда социаль-
ного страхования по РТ Рамиль Гайзатул-
лин. Однако финансирование для таких 
компаний по-прежнему будет рассчиты-
ваться, исходя из взносов, перечисленных 
в фонд только за один год.

ОНИ ВЕРНУЛИСЬ! На выданные фондом средства рабо-
тодатель может:

• провести специальную оценку условий 
труда (вместо аттестации рабочих мест);

• привести уровень воздействия вред-
ных и опасных производственных факто-
ров в соответствие с нормативными требо-
ваниями охраны труда;

• обучить по охране труда отдельные ка-
тегории работников;

• купить средства индивидуальной за-
щиты (спецодежду, спецобувь, защитные 
маски и т.д), а также смывающие и обезвре-
живающие средства;

• обеспечить санаторно-курортное ле-
чение и лечебно-профилактическое пита-
ние работников;

• провести периодические осмотры 
(обследования) работников;

• приобрести тахографы, алкотестеры 
или алкометры, аптечки для оказания пер-
вой помощи.

В приоритете  – проведение оценки 
условий труда и снижение вредности и 
опасности производства. По требованиям 
трудового законодательства все эти меро-
приятия должна провести каждая органи-
зация.

По словам Рамиля Гайзатуллина, дан-
ный механизм также влияет на снижение 
уровня травматизма на производстве и 
профзаболеваний. С 2005 года этот показа-
тель в республике снизился на 43% (более 
чем на 844 случая).

Страхователь может обратиться с заяв-
лением на финансовое обеспечение пред-
упредительных мер до 1  августа в филиал 
регионального отделения фонда по месту 
своей регистрации.

Адреса и телефоны филиалов 
можно найти на сайте www.fss16.ru. 
В  региональном отделении фонда рабо-
тает горячая линия по этим вопросам: 
(843) 221-50-43.

21 июня в Казани прошло тор-
жественное празднование Са-
бантуя. На главной площадке 
в Березовой роще поселка 
Мирный Сабантуй посетили 
Президент Татарстана Рустам 
Минниханов, секретарь Сове-
та безопасности Российской 
Федерации Николай Патру-
шев, Премьер-министр РТ 
Ильдар Халиков, губернатор 
Свердловской области Евге-
ний Куйвашев, мэр Казани 
Ильсур Метшин, мэр Стам-
була Кадир Топбаш и многие 
другие.

Михаил МИРОНОВ, 
пресс-служба Президента РТ

Визит почетных гостей 
начался с осмотра тради-
ционных национальных 
подворий. Рустам Мин-

ниханов и Николай Патрушев 
посмотрели за работой мастеров 
народных промыслов. На  дворе 
Лаишевского района Патрушев 
попытал силы в «городках», сбив 
фигуру с первого же броска.

Заняв места на трибунах, гости 
наблюдали за театрализованным 
представлением на огромной сце-
не. После этого они обратились к 
гостям праздника.

Николай Патрушев сообщил, 
что на Сабантуе в Казани при-
сутствуют представители 61 стра-
ны  – участники Международной 
встречи высоких представителей, 
курирующих вопросы безопас-
ности, завершившейся 20  июня 

в столице Татарстана. От  имени 
всех участников этой встречи 
Николай Патрушев поблагодарил 
руководство республики за госте-
приимство и выразил восхище-
ние увиденным на Сабантуе.

– Мы искренне рады нахо-
диться здесь рядом с вами, – ска-
зал Рустам Минниханов, обраща-
ясь к присутствующим. Он также 
поблагодарил мэра Стамбула Ка-
дира Топбаша за недавнее про-

ведение Сабантуя в самом центре 
этого древнего города

После торжественной части 
Президент Татарстана провел ряд 
встреч с почетными зарубежны-
ми гостями праздника. На встре-
че с мэром Стамбула Рустам Мин-
ниханов выразил благодарность 
Кадиру Топбашу за то внимание, 
которое уделяется в городе тата-
рам и всем тюркским народам.

Встречаясь с президентом Ре-
гионального совета французского 
региона «Прованс – Альпы – Ла-
зурный берег» Мишелем Возелем, 
Рустам Минниханов затронул во-
просы делового сотрудничества. 
«Наши контакты приобретают 
все более высокотехнологичный 
характер, стимулируют развитие 
научных и образовательных свя-
зей», – подчеркнул президент.

В свою очередь М. Возель вы-
разил мнение, что сотрудниче-
ство двух регионов имеет боль-
шие перспективы.

На встрече с мэром турецкого 
города Мерсин Бурханеттином 
Коджамазом была отмечена важ-
ность проведения таких празд-

ников, как Сабантуй. «Сабан-
туй  – очень важный праздник, 
он помогает сохранять традиции, 
культуру народа»,  – уверен мэр 
Мерсина. По  его словам, в Тур-
ции, к сожалению, многие нацио-
нальные традиции утрачены, но 
сейчас их стараются возродить.

Фото пресс-службы 
Президента РТ



БИЗНЕС ВРЕМЯ	 11№9-10/41-42/ июнь 2014 годаВ ПРОДОЛЖЕНИЕ ТЕМЫ
Начало на стр.3

По словам руководителя Агентства ин-
вестиционного развития РТ Линара Яку-
пова, объем соглашения – 4,2 млрд рублей. 
Стороны договорились, что товаропроиз-
водители из Татарстана будут представле-
ны во всех сетях ритейлера.

Соглашением предусматривается рас-
ширение партнерства с местными произ-
водителями, в том числе с участниками 
регионального проекта «Покупаем наше 
местное» и конкурса «Лучшие товары и 
услуги Республики Татарстан», говорится в 
сообщении X5.

«Доля продукции местных поставщи-
ков в общем ассортименте магазинов Х5 в 
Татарстане составляет в среднем около 
35%, а по некоторым группам (хлеб, мясная 
гастрономия) достигает 70-90%», – написа-
но в пресс-релизе.

Кабинет Министров РТ, в свою очередь, 
планирует содействовать взаимодействию 
X5 с органами государственной власти Та-
тарстана и муниципалитетами.

Магазины, которые копания намерена 
открывать в Татарстане, будут разнофор-
матными. На  встрече с представителями 
ритейлера Президент Татарстана Рустам 
Минниханов просил рассмотреть возмож-
ность увеличения количества магазинов 
шаговой доступности, которые, по его сло-
вам, пользуются популярностью.

В апреле на пресс-конференции в Каза-
ни представители компании говорили, что 

стараются сотрудничать с местными про-
изводителями, но не все они могут соответ-
ствовать стандартам качества продукции. 
Также в планах X5  Retail Group построить 
распределительный центр, в который ком-
пания готова инвестировать 3 млрд. рублей. 
Его разместят в Зеленодольском районе.

X5  Retail Group  – один из крупней-
ших российских ритейлеров с оборотом 
$16,8  млрд. Компания владеет торговыми 
сетями «Пятерочка», «Перекресток», «Ка-
русель», «Копейка». Также ей принадлежит 

сеть супермаркетов премиум-класса «Зеле-
ный перекресток».

Большинство региональных магазинов 
компании работают по франшизе. В Татар-
стане франшиза на магазины эконом-класса 
«Пятерочка» принадлежит ООО «Ак-барс 
торг», входящему в госхолдинг «Ак барс». 
Договор коммерческой концессии, по ко-
торому татарстанский холдинг получил 
бренд «Пятерочка», базу данных и про-
граммное обеспечение X5 Retail Group, был 
заключен в 2004  году с ООО «Агроторг» 

(«дочка» X5  Retail Group, которая разви-
вает магазины «Пятерочка»). Участие вла-
дельцев сети было сведено к минимуму. 
Но в 2009 году между «Ак барс-холдингом» и 
«Агроторгом» произошел конфликт, резуль-
татом которого стало появление магазинов 
под брендом «Пятерочка+». Это произошло 
после того, как X5 Retail Group захотела раз-
вивать сеть «Пятерочка» в Татарстане па-
раллельно с «Ак барс торгом». По условиям 
концессии, право на использование этого 
товарного знака на территории Татарстана 
имел только «Ак барс торг», ранее говорили 
его представители. Тогда «Агроторг» запу-
стил «Пятерочку+».

В декабре этого года срок франшизы 
«Ак барс торга» истекает. Будет ли ком-
пания его продлевать  – пока неизвестно, 
пресс-служба «Ак-барс торга» на этот во-
прос не ответила.

Ситуация усугубляется тем, что владель-
цы сети решили пересмотреть франчай-
зинговую политику. На апрельской пресс-
конференции представители X5  Retail 
Group заявили, что теперь делают ставку 
на прямые франшизы, которые предпола-
гают непосредственное участие владельца 
в управленческой политике.

Фото: пресс-служба президента РТ

Держись, торговля!

Премьер-министр Ильдар Халиков (слева) и исполнительный директор X5 Стефан Дюшарм

10 экономических тезисов  
прокурора Татарстана
Окончание. Начало на стр. 8

Этот же правовой принцип был воссо-
здан в банковском деле Амстердама в XVII-
XVIII веках. В  то время, когда все банки 
Европы разорялись (система Джона Ло  во 
Франции, вызвавшая инфляционную спе-
куляцию по всей Европе), банк Амстердама 
служил «тихой гаванью» для денег, в тече-
ние 150 лет свято соблюдая обязательства по 
немедленному возврату денежных средств 
клиентов (причем именно в той валюте, 
в которой были помещены на хранение  – 
золото, серебро и т.д.), и сохраняя не ча-
стичное, а стопроцентное резервирование. 
В итоге все денежные капиталы цивилиза-
ции позднего средневековья были собраны 
в то время в Амстердаме. Туда же перетек-
ли финансовые запасы Генуи и Венеции. 
Позднее эти принципы стали нарушаться 
для достижения быстрого спекулятивного 
эффекта при кредитовании быстро расту-
щей Англии, готовой на любые проценты 
и объемы. Появился соблазн перехода на 
частичное резервирование и снижение ре-
альной обеспеченности вкладов, что в стра-
тегической перспективе сыграло на новую 
расстановку экономических сил в мире.

9. ОТНОСИТЕЛЬНО 
ОТРИЦАТЕЛЬНОЙ РЕАКЦИИ 
БАНКИРОВ ПО ПОВОДУ 
стоПРОЦЕНТНОГО 
РЕЗЕРВИРОВАНИЯ СРЕДСТВ 
(«А ЧЕГО ИХ ТОГДА ХРАНИТЬ?»)

По банкам – естественная реакция бан-
киров: они пытаются перетянуть на себя 
одеяло, насколько возможно оголив про-
изводственников. С  теоретической точки 
зрения (исходя из традиционных принци-
пов римского права) есть:

1) хранение (в данном случае замени-
мых вещей – денег), которые в любой момент 

могут быть истребованы (tantundem) и, без-
условно, должны быть возвращены (здесь 
только стопроцентное резервирование, а 
обязательное страхование не спасет; плата 
за хранение, пожалуйста, у клиента должен 
быть выбор, но такого предложения на се-
годняшнем финансовом рынке нет);

2) займ  – mutuum (в данном случае 
тоже заменимых вещей – денег), которому 
присущи проценты и риск инвестицион-
ной деятельности.

У участников экономической деятельно-
сти должен быть выбор возможностей – уча-
ствовать в рисковых финансовых операциях 
через срочные вклады, либо хранить деньги 
на счетах с оплатой издержек банка, но с ре-
альной возвратностью в любой момент. Тог-
да все без обмана, и четкий экономический 
расчет потерь каждой из сторон, настоящая 
экономика. Сохраняется нормальное соотно-
шение «осторожных» и «рисковых» «ребят» 
на рынке (такая диверсификация экономи-
чески активных субъектов и их капвложений 
по степени риска), что обеспечивает устой-
чивость экономики за счет отбора интуитив-
но правильного экономического поведения, 
а в целом сохраняет нормальное соотноше-
ние между товарной и денежной массами.

По своей природе к классическому хра-
нению следует отнести вклад до востребо-
вания и помещение (перевод) денег на бан-
ковский счет. Если вклад до востребования 
в современном виде имеет двойственную 
природу, то договор банковского счета – это 
обязательство сохранности денег и обеспе-
чения расчетов. Их никто банку не сужал, на 
какие-либо проценты, инвестиционную от-
дачу и прибыль от их использования не рас-
считывал. Наоборот, предприятие платит 
банку за проведение транзакций, ему нужны 
гарантии своевременности и полноты пла-
тежей. Поэтому использовать эти деньги с 
точки зрения естественного, обычного пра-
ва некорректно, так как они стопроцентно и 
без оговорок чужие. Поэтому формулировка 

ч. 2 ст. 845 ГК РФ (договор банковского счета) 
о том, что банк может использовать имеющи-
еся на счете денежные средства, гарантируя 
право клиента беспрепятственно распоря-
жаться этими средствами, – экономическое 
неравноправие производственников и бан-
киров, лоббизм в пользу последних. У пред-
приятия нет выбора, чтобы открыть в другом 
месте банковский счет, пусть даже за боль-
шую плату, где они будут в 100-процентной 
сохранности. А у банка всегда есть возмож-
ность пользоваться не только заемными, но 
и чужими средствами на банковских счетах.

10. ПРОДОЛЖЕНИЕ БАНКОВСКОЙ 
ТЕМЫ: МИРОВОЙ КРИЗИС ПОД 
ЭГИДОЙ США – ПОВТОРЕНИЕ 
ЭКОНОМИЧЕСКОГО РАСПАДА 
РИМСКОЙ ЦИВИЛИЗАЦИИ

В продолжение той темы по банкам. 
В США эта необходимость интуитивно была 
осознана в период депрессии 20 – 30-х годов 
XX века. Было принято частичное решение, 
которое помогло выправить ситуацию. Речь 
идет о законе Гласса и Стиголла 1933  года 
(Glass – Steagall Act), которым было запре-
щено банкам заниматься инвестиционной 
деятельностью на территории США.

Конечно же, кредитная деятельность не 
была отделена от депозитной либо ограни-
чена наличием 100-процетного резервиро-
вания, но инвестиционная, лизинговая и 
страховая деятельности были отделены от 
депозитной-кредитной (традиционно бан-
ковской) деятельности. Введена система 
обязательного страхования вкладов (какая-
то подстраховка в отсутствии достаточного 
резервирования). Было установлено и объ-
явлено, что риски инвестиционных учреж-
дений не страхуются ни государством, ни 
ФРС, что никакая поддержка государством 
не может им оказываться. Это позволило не 
плодить число банкротств, обесцененных 
обязательств и необеспеченных ценных бу-

маг на территории страны, дисциплиниро-
вать участников инвестиционного рынка, 
существенно сократить разрыв между де-
ривативами и их обеспеченностью реаль-
ными активами на территории самих США. 
В итоге даже сам бумажный доллар (банк-
нота) приобрел безусловное доверие как 
самая ликвидная и устойчивая денежная 
единица в мире. Были и минусы – сниже-
ние конкурентоспособности американских 
банков перед европейскими (особенно ан-
глийскими) в плане получения сверхпри-
былей. Но банки – это не сама экономика, 
а только ее обслуживающая инфраструкту-
ра. К тому же все это компенсировалось по-
вышенным доверием к ним и расширением 
как оптовой, так и розничной клиентской 
базы. В  итоге США стали для всего мира 
чем-то вроде глобального Центробанка.

В 1999  году закон был отменен. То, что 
могла позволить себе Европа, было недопус
тимым в последней финансовой инстанции, 
которая могла до этого оказывать регулятив-
ное воздействие на мировой финансовый 
рынок за счет реальной обеспеченности сво-
их финансовых ресурсов. За короткий срок 
финансовый пузырь надулся и здесь, а на-
стоящего кредитора и регулятора последней 
инстанции фактически уже не оказалось. 
Результат – глобальный финансовый кризис, 
начавшийся в 2007-2008 годах.

Европа и Россия никогда не чувствовали 
этой проблемы, так как за них функцию ее 
решения взяли на себя американцы, и до по-
следнего времени как-то ее нивелировали.

Частичное резервирование вкладов 
предполагает наличие регулятора и кре-
дитора последней инстанции, как в нацио-
нальном, так и мировом масштабе. Но как 
только предел будет пройден и исчерпаны 
резервы последнего, начнутся проблемы. 
Условием свободного и честного открытого 
рынка может быть только 100-процентное 
резервирование. Но  это, наверное, идеал. 
Одна из немногих функций государства в 
экономике, которая должна жестко прово-
диться (установление проверенных време-
нем правил и обеспечение их исполнения), 
и то, что ни одним государством так и не 
было последовательно проведено.

По материалам business-gazeta.ru



12	
БИЗНЕС	ВРЕМЯ

	 №9-10/41-42/ июнь 2014 года

как прИвЛеЧЬ денЬГИ в свою ЖИЗнЬ
Тема денег очень популярна среди 
общего числа тем для разговоров, но 
многие даже не слышали о неглас-
ных правилах, помогающих привлечь 
деньги. Эта статья научит вас тому, как 
правильно распоряжаться своими 
деньгами.

Большинство даже не задумы-
ваются о том, как они относятся 
к деньгам. Помимо того, многие 
вообще выбрасывают их на ветер, 

чем постоянно хвастаются. А знакомы ли 
вы с фразочками: «Деньги – зло» или «Не 
в деньгах счастье...»? Это лишь оправда-
ние тех, у кого денег нет вообще. Ведь, в 
общих чертах, деньги – это 
материальная оценка 
наших поступков, 
то есть, чем 

эффективнее мы распоряжаемся своими 
знаниями и временем, тем больше у нас 
денег.

Наше материальное 
положение всегда 

соответ-
с т в у е т 
н а ш и м 
целям и 
потреб-

н о с т я м . 
Чем труднее 
решить ту 

или иную за-
дачу, тем больше 

д е н е г 

приходит в нашу жизнь. Следовательно, 
количество наших денег зависит от нас са-
мих целиком и полностью.

Но тогда почему к богатым людям мож-
но отнести всего навсего 5% от населения 
Земли? Ответ прост – лишь 5% жителей 
нашей планеты действительно хотят быть 
богатыми. Ведь для этого нужно в корне 
изменить все – ход мыслей, привычки и, са-
мое главное, – ваше отношение к деньгам!

Деньги – мощнейший источник поло-
жительной энергии. Чем больше вы рабо-
таете, тем больше у вас денег, которые при-
дают вам новые силы, заряжают энергией, 
которую, в свою очередь, вы используете 
для получения еще большей суммы денег...

Все знают, что деньги не падают с 
неба – нам дают их другие люди 

за какой-нибудь товар или 
услугу. То есть, 

деньги – по-
к а з а т е л ь 
того, на-

сколько ценен 
человек для общества. 

Если вы полезны для обще-
ства – вы богач, нет – вы бедняк.

Итак, если с деньгами у вас туго, и 
вы хотите это исправить, то вот простые 
правила, следуя которым, вы привлечете 
деньги в свою жизнь:

1. Вы должны полюбить деньги, пред-
ставить в своей памяти их позитивный 
образ!

2. Ставьте перед собой задачи, а также 
сумму денег, необходимую для их реше-
ния.

3. Фиксируйте на бумаге свои доходы и 
расходы. Помните, ведь богатые люди, до 
того как стать богатыми, знали, сколько де-
нег им необходимо.

Ну и, самое главное, повоображайте 
о появлении у вас огромной суммы денег. 
В этом вам поможет небольшой прием. 
Всегда носите с собой большую сумму де-
нег, в несколько раз больше вашей месяч-
ной зарплаты. Так вы привыкнете к круп-
ным суммам.

Не пропускайте эти советы мимо ушей 
и станете серьезнее относиться к деньгам. 
А уж судьба отблагодарит вас за это, будьте 
уверены!

По материалам kurs4today.ru

В ДнЕВник ПРЕДПРиниМаЕтЕЛя

Начало на стр. 3

В рамках подготовки доклада прези-
денту институт уполномоченного провел 
большую работу по сбору и анализу ин-
формации о наиболее принципиальных и 
важных проблемах российского бизнеса. 
Нами было проведено более ста «круглых 
столов» в формате ситуационного анали-
за. Всего было проведено 40 отраслевых и 
76 региональных круглых столов. Кроме 
того, в работе над докладом использова-
лись аналитические материалы центра 
«Бизнес против коррупции», экспертного 
совета при уполномоченном, результаты 
масштабного опроса ВЦИОМ «Оценка 
факторов, влияющих на развитие бизне-
са». Можно сказать, что состоянию рос-
сийского бизнеса был поставлен диагноз и 
предложен список рецептов.

В последнее время у России нерадост-
ные макроэкономические показатели. Рост 
ВВП и промпроизводства в России ниже, 
чем в крупнейших экономиках мира. Осо-
бенно хорошо это видно в абсолютных 
цифрах. Если в 2006-м Россия прибави-
ла $0,2 трлн., Китай – $0,4 трлн., США – 
$0,8 трлн., то в 2013-м Россия – $0,1 трлн., 
Китай – $0,7 трлн., а США – 0,5 трлн.

Снижается индекс предприниматель-
ских ожиданий. На фоне роста внешнепо-
литических рисков идет спад инвестиций, 
бизнес в условиях неопределенности пред-
почитает сберегать, а не тратить.

Бизнеса в стране становится меньше. 
Единственные секторы, где растет число 
рабочих мест, – добыча природных ископа-
емых и бюджетный сектор. В большинстве 
других секторов, наоборот, есть тенденция 
к сокращению. Хуже всего обстоят дела 
с малым бизнесом; количество индиви-
дуальных предпринимателей в 2013-м по 
отношению к 2011-му сократилось на 14%, 
в сельском хозяйстве число компаний на 
рынке уменьшилось на 5%, а рабочих мест 
в них – на 6%. Это показывает, что идет 
процесс огосударствления экономики. 
Прибыль одного «Газпрома» практически 
равна консолидированной прибыли всего 
малого и среднего бизнеса России. И все 
это происходит на росте сырьевой зави-

симости России. С 1995 года доля экспорта 
энергоресурсов выросла в 1,8 раза, с 40 до 
71%. Если в 2009-м нефтегазовые доходы со-
ставляли 40% бюджета, то в 2013-м – 50%.

Эти негативные явления – следствие 
того, что в России стало невыгодно зани-
маться бизнесом. За последнее время сильно 
выросли издержки, особенно в обрабатыва-
ющей промышленности, которая показала 
в 2013 году падение прибыли на 30%.

Доля малого бизнеса в экономике стра-
ны совершенно недостаточна. Его вклад в 
экономику в 3–4 раза меньше, чем в разви-
тых странах. Мы очень мало производим 
товаров повседневного спроса, продукции 
машиностроения. Медицинской аппара-
туры на душу населения мы производим в 
29 раз меньше, чем в США, и в 17 раз мень-
ше, чем в Германии. Лекарств – в 66 раз 
меньше, чем в США, и в 31 раз меньше, чем 
в Германии. По производству мебели в 
8 раз отстаем от Японии, в 10 – от Южной 
Кореи, в 16 – от Финляндии, в 26 – от США. 
А единственный сектор, где мы имеем про-
изводительность труда, сопоставимую с 
производительностью труда в развитых 
странах, – торговля.

В России фактически экономика тор-
говли, а не производства.

Среди факторов, негативно влияю-
щих на бизнес, выделяются:

• высокие налоги – фискальная нагруз-
ка в России на 7,4% выше среднемировой, 
мы находимся на 143-м месте в мире по тя-
жести налогового бремени;

• высокая стоимость кредитования – 
уровень долговой нагрузки в России в 
2–3 раза меньше, чем в развитых странах, 
а стоимость заимствования в среднем в 
2–3 раза выше;

• высокие тарифы на газ и электроэнер-
гию – их уровень сопоставим с ведущими 
экономиками мира, но энергоэффектив-
ность нашего производства существенно 
ниже;

• избыточный контрольно-надзорный 
аппарат – в год осуществляется 2,7 млн. 
проверок, из которых половина внеплано-
вые, на что тратятся колоссальные деньги – 
1,8% от ВВП России;

• технологическая отсталость – произво-
дительность труда в среднем в три раза мень-
ше, чем в развитых странах, а износ основ-
ных фондов составляет 50%. В отдельных 
отраслях он катастрофичен. Так, в маши-
ностроении, по данным Института народ-
нохозяйственного прогнозирования РАН, 
модернизационный потенциал старых 
производственных фондов – два года;

• силовое давление на бизнес – 
только по ст. 159 УК РФ (мошенни-
чество), очень часто применяе-
мой против предпринимателей, в 
прошлом году возбудили 114 тыс. 
уголовных дел, из которых до суда 
дошло только 27 тыс. Вместе с тем прекра-
щено только 4,4 тыс. дел. Уголовные дела 
копятся годами, и сейчас их общее количе-
ство – несколько сотен тысяч.

Неудивительно, что, по данным Все-
мирного банка, 51% экономики России на-
ходится в тени.

Сегодняшняя экономическая модель 
обеспечивает потребности населения и 
проведение государственной политики не-
обходимыми ресурсами, но она затратна и 
неэффективна, а также очень неустойчива к 
негативным изменениям на рынке сырья и 
не может удовлетворить дальнейший рост 
уровня жизни населения и повышение гос-
расходов.

Проблем, как видно, много. Однако 
каждый бизнесмен знает, что проблема – 
это одновременно и возможность.

Малый и средний бизнес уходит в тень, 
а крупные компании – в офшоры. Про-
блема? Да! Но и гигантский потенциал 
экономического роста! Ведь только выход 
экономики из тени вдвое увеличит доходы 
бюджета. Только сократив проверки вдвое, 
мы сократили бы издержки бизнеса на 
20%. А повышение энергоэффективности 
российских предприятий резко повышает 
их конкурентоспособность.

За последние годы государство достиг-
ло существенных успехов в упрощении 
административных процедур. Полным хо-
дом идет работа по «дорожным картам» 
национальной предпринимательской ини-
циативы АСИ. Однако без высвобождения 
предпринимательской активности, осво-

«нас становИтсЯ все менЬШе»
• технологическая отсталость – произво-

дительность труда в среднем в три раза мень-
ше, чем в развитых странах, а износ основ-
ных фондов составляет 50%. В отдельных 
отраслях он катастрофичен. Так, в маши-
ностроении, по данным Института народ-
нохозяйственного прогнозирования РАН, 
модернизационный потенциал старых 
производственных фондов – два года;

• силовое давление на бизнес – 

уголовных дел, из которых до суда 

бождения бизнеса от сковывающих его раз-
витие пут – это только полдела. Все равно 
как построить шикарное скоростное шоссе 
и ездить по нему на верблюдах, а не на со-
временных машинах. Работа над деловым 
климатом должна быть дополнена созда-
нием эффективных предприятий, особен-
но в обрабатывающей промышленности, 
снижением издержек производства и сти-
мулированием деловой активности.

Главную задачу можно определить как 
«стимулирование развития частного про-
изводственного бизнеса, который наряду 
с нефтегазовым сектором как альтернатив-
ный источник роста обеспечивал бы рост 
экономики».

В рамках этой парадигмы считаю нуж-
ным сосредоточиться на трех ключевых 
направлениях работы – повышению пред-
принимательской активности, проведению 
реиндустриализации страны, концентра-
ции ресурсов государства на запуске и под-
держке проектов развития. Перед Россией 
стоят колоссальные внешнеполитические 
вызовы, и достойно ответить на них можно 
только опираясь на крепкую экономику с 
развитым товарным производством. Уве-
рен, что создать ее России по силам.

По материалам 
ombudsmanbiz.ru

Борис Титов, 
уполномоченный при Президенте РФ по 

правам предпринимателей

credit-pad.com
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Инородные тела в банке с тво-
рожком или в консервах, увы, 
не вымысел. Что же делать по-
купателю, если он столкнулся 
с подобным?

александр боРисоВ, 
председатель Роо 

оЗПП «Росконтроль»

Можно переписывать-
ся с производителем 
товара, слать ему фо-
тографии и претен-

зии, только, как правило, такая 
переписка мало к чему приводит. 
Производитель и продавец «до 
последнего выстрела» отказыва-
ются от причастности к такому 
продукту. Более того, часто об-
виняют потребителя: дескать, он 
сам, ушлый шантажист, положил 
в банку чужеродное тело.

ШантаЖ 
ИЛИ справедЛИвостЬ?

В США умирающие куриль-
щики иногда судятся с произво-
дителями сигарет: мол, те мало и 
плохо предупреждали потребите-
лей об опасности курения; люди 
с избыточным весом судятся с 
производителями фаст-фуда, тре-
буя миллионные компенсации. 
Зонтик сломался в дождь – бегут 
в суд требовать компенсацию за 
причиненный моральный вред и 
намокшую одежду, а если еще и 
насморк появился…

Российским законодатель-
ством для «шантажистов» пред-
усмотрена ответственность. 
Обыч но она появляется в рамках 
граж дан ско-пра во вых отношений 
с ком па ни я ми-про из во ди те лями, 

если те доказали, что потребитель 
обманным путем желает получить 
«отступные». Однако за такие 
действия предусмотрена и уго-
ловная ответственность. К приме-
ру, за заведомо ложное сообщение 
о совершенном преступлении (ст. 
306 УК РФ) или за фальсификацию 
доказательств по гражданскому 
делу лицом, участвующим в деле, 
или его представителем (ч. 1 ст. 
303). Но такие случаи единичны.

кто помоЖет 
восстановИтЬ ИстИну

Вернемся к некачественным 
товарам. Итак, насекомое в тво-
рожке обнаружено. Необходимо 
реагировать! Во-первых, нельзя 
давать производителю почувство-
вать, что подобная антисанитария 
на производстве и нарушение тех-
нологий сойдут ему с рук. Ведь, 
кроме административной ответ-
ственности, есть и уголовная.

Так, ст. 238 УК РФ предусма-
тривает наказание за производ-
ство, хранение, перевозку либо 
сбыт товаров и продукции, вы-
полнение работ или оказание 
услуг, не отвечающих требова-
ниям безопасности. Санкция по 
этой статье достаточно суровая – 
от больших штрафов до лишения 
свободы на срок до 2-х лет. Если 
же наступили последствия в виде 
отравления, заражения или смер-
ти, то санкции по этой статье ста-
новятся очень жесткими – вплоть 
до лишения свободы на 10 лет.

Обнаруженное в продукте 
мертвое насекомое или живот-
ное может быть переносчиком 
опасной инфекции. С опасной 

некаЧественнЫЙ товар: кому ЖаЛоватЬсЯ?

доЛГ по кредИтноЙ карте – 
Что ЖдатЬ от банка?
Многие граждане оценили удобства 
пользования кредитными картами. За-
емщиков, воспользовавшихся кредит-
ными картами, становится все больше 
и больше, но так же все больше стано-
вится и должников, которые перестают 
платить долги по кредитке. По разным 
оценкам, задолженность по кредит-
ным картам среди наших граждан до-
стигает 30% от суммарного количества 
выданных кредитов.

Некоторые кредитные карты име-
ют функцию льготного периода. 
Льготный период – это срок, в 
течение которого начисляются 

минимальные проценты за использование 
денежных средств. После окончания льгот-
ного периода вводится обычная ставка по 
кредиту – до 36%. Если держатель карты 
не погасил кредит до окончания льготного 
периода, это не значит, что он просрочил 
платеж. Просто теперь придется заплатить 
за пользование кредитом по обычной став-
ке за весь период, начиная от даты выдачи 
кредита.

У каждого банка свои правила погаше-
ния задолженности по кредитной карте. 
Чаще всего банки требуют возвращать сум-
му кредита до определенного числа каждо-
го месяца, либо погашать порядка 7-10% от 

суммы долга и начисленных процентов за 
использование средств. Остальные плате-
жи по оплате услуг банка за обслуживание 
кредитной карты допускается погасить при 
окончании срока действия карты. Главное, 
чтобы в таких случаях заемщик хотя бы 
один раз в месяц проводил частичное по-
гашение задолженности по кредиту.

Если клиент просрочит день опла-
ты либо в течение месяца не заплатит ни 
одного платежа на кредитную карту, банки 
применяют штрафные санкции. В качестве 
штрафа банки могут удвоить, а иногда и 
утроить кредитную процентную ставку. Бо-
лее лояльные банки, кроме обычных про-
центов по кредиту, начисляют штрафные 
проценты от 20% до 40%. Причем штраф-
ные ставки распространяются не только на 
просроченную сумму платежа, но и на всю 
сумму долга. Даже после полного погаше-
ния задолженности обычная кредитная 
ставка может так и остаться увеличенной.

Кроме штрафных процентов также на-
считывается и пеня. Обычно это двойная 
учетная ставка банка, которая оплачивает-
ся за каждый просроченный день платежа.

Большинство банков дополнительно 
вводят еще и единоразовый штраф за факт 
просрочки. Это фиксированная сумма, ко-
торую банк автоматически приплюсовыва-
ет к сумме задолженности клиента.

В качестве следующего наказания 
должника банки блокируют доступ к кре-
дитной карте. Сроки блокирования досту-
па во многом зависят от политики банка 
и могут колебаться от нескольких дней до 
трех-четырех недель. В период блокирова-
ния карты менеджеры банка пытаются свя-
заться с клиентом и установить причину 
неуплаты задолженности. Согласно стан-
дартной процедуре с клиента берется обе-
щание погасить долг в оговоренный срок. 
Если клиент не выполняет свое обещание 
и не начинает погашать долг, к нему мо-
жет приехать выездная группа для личного 
контакта и обсуждения оптимального пути 
погашения долга или рефинансирования.

Реструктуризация долга по кредитной 
карте также возможна, как и при ипотеке 
или автокредите. Реструктуризация долга 
производится увеличением срока кредито-
вания. При этом уменьшается еже-
месячный платеж и устанавливает-
ся график погашения кредита.

Если банк не 
может связать-
ся с должником 
в течение трех 
месяцев и долж-
ник не производит 
платежей по пога-
шению задолжен-

ности, дело передается коллекторским 
фирмам или в суд.

Коллекторам банки передают должни-
ков, 90% которых составляют должники 
по кредитным картам. Минимальные за-
долженности, по которым работают кол-
лекторы, начинается от десяти долларов. 
Меньшую задолженность банки чаще всего 
списывают, ибо это дешевле, чем услуги 
коллекторских фирм.

Стоит четко понимать, что всех долж-
ников банки заносят в «черный список», то 
есть заемщику навсегда портят кредитную 
историю, даже если клиент полностью по-
гасит сумму задолженности.

Главное – помните, что при возникно-
вении задолженности по кредитной карте 
в первую очередь погашаются штрафы, 
пеня, все проценты по кредиту, а только 
потом само тело кредита.
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Если банк не 
может связать-
ся с должником 
в течение трех 
месяцев и долж-
ник не производит 
платежей по пога-
шению задолжен-

По материалам kurs4today.ru
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ля предприятия и конфискацией 
оборудования.

наГЛЯднЫе прИмерЫ
В Московской области поку-

патель, открыв банку с тушен-
кой, обнаружил в ней презер-
ватив. Об этом писала пресса, 
жалоба на производителя была 
опубликована в одном из сете-
вых изданий. Производитель 
понес административное нака-
зание.

В Магаданской области была 
осуждена продавщица магазина, 
продавшая мясо с истекшим сро-
ком годности и с явным душком.

В Ульяновской области на ме-
сяц закрыли работу ресторана, 
который мало того, что работал в 
антисанитарных условиях, так и 
кормил своих посетителей едой 
из продуктов неизвестного про-
исхождения.

В январе этого года Роспо-
требнадзор предложил проект 
поправок, заметно ужесточаю-
щих наказание за некачествен-
ные продукты. Эти поправки 
планировалось принять до лета 
2014 года. Значительно увеличат-
ся штрафы для ресторанов, кафе, 
баров и других пунктов общепи-
та за несоблюдение стандартов и 
уклонение от контроля.

Более того, ужесточается и 
уголовная ответственность по вы-
шеупомянутой ст. 238 Уголовного 
кодекса Российской Федерации, 
где только по части 1 виновные 
могут оказаться на принудитель-
ных работах или за решеткой на 
срок до шести лет. То есть срок 
заключения может увеличиться в 
три раза.

покупкой необходимо обратиться 
в ближайший отдел Следствен-
ного комитета России. Именно 
на этот орган (в соответствии со 
ст. 151 УПК РФ) возложено рас-
следование такой категории уго-
ловных дел. Здесь же необходимо 
написать заявление о привлече-
нии производителя к уголовной 
ответственности и сдать продукт 

на экспертизы. Он должен быть 
принят дежурным следователем 
независимо от времени суток.

С аналогичным заявлением 
можно обратиться и в полицию, 
где работают отделы по борь-
бе с правонарушениями в сфере 
потребительского рынка и ис-
полнения административного 
законодательства. В полиции 
также проведут проверку и при 
подтверждении опасности для 
жизни или здоровья передадут 
материалы для привлечения к 
уголовной ответственности в тот 
же Следственный комитет.

судЬба 
недобросовестноГо 
проИЗводИтеЛЯ

Если товар будет признан 
безопасным для жизни и здоро-
вья, сотрудники полиции соста-
вят протокол по ст. 14.4 КоАП РФ 
«Продажа товаров, выполнение 
работ либо оказание населению 

услуг ненадлежащего качества 
или с нарушением установлен-
ных законодательством Россий-
ской Федерации требований». 
По этой статье предусмотрен 
штраф от 20 тыс. до 30 тыс. руб. 
для юридических лиц и от 10 тыс. 
до 20 тыс. рублей для предпри-
нимателей.

Обычно правоохранительные 
органы ставят такого производи-
теля на контроль, и если он допу-
стит повторное нарушение, к нему 
будут применены санкции ч. 2 
той же статьи КоАП. Это чревато 
дисквалификацией руководите-

Верните мои деньги!
Ваши кривые колготки

мне не подошли!
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Тема очередного экономи-
ческого кризиса в последнее 
время все чаще напоминает о 
себе, поэтому неудивительно, 
что предприниматели пыта-
ются сэкономить. Порой речь 
идет даже о попытках сэконо-
мить на охране труда самых 
различных категорий трудя-
щихся, в том числе и женщин. 
Между тем, закон очень стро-
го следит за соблюдением этих 
правил.

Как должна быть орга-
низована охрана труда 
женщин на работе и 
какие статьи Кодекса 

законов о труде Российской Фе-
дерации защищают их права, рас-
сказывает постоянный ведущий 
рубрики «Юридическая консуль-
тация», адвокат Центра судебной 
независимой оценки «Эталон» 
Рустем Хусаенов.

тЯЖеЛЫе работЫ – 
не дЛЯ ЖенЩИн

Прежде всего стоит отметить, 
что запрещается применение тру-
да женщин на тяжелых работах и 
на работах с вредными условиями 
труда, а также на подземных ра-
ботах (кроме некоторых подзем-
ных работ (нефизических работ 
или работ по санитарному и бы-
товому обслуживанию)) (ст. 160). 
Список тяжелых работ и работ с 
вредными условиями труда, на 
которых запрещается примене-
ние труда женщин, утверждается 
в порядке, установленном за-
конодательством. Запрещаются 
переноска и передвижение жен-
щинами тяжестей, превышающих 
установленные для них предель-
ные нормы. Не допускается также 
привлечение женщин к работам в 
ночное время (ст. 161). Исключе-
ние составляют только те отрасли 
народного хозяйства, где это вы-
зывается особой необходимостью 
и разрешается в качестве времен-

ной меры. Однако для беремен-
ных и женщин, имеющих детей 
в возрасте до трех лет, ночные и 
сверхурочные работы, а также на-
правление их в командировки за-
прещены (ст. 162). Женщинам, ра-
ботающим в сельской местности, 
по их желанию, предоставляется 
один дополнительный выходной 
день в месяц без сохранения за-
работной платы.

отпуск 
по беременностИ – 
от 70 днеЙ

Не стоит забывать, что жен-
щинам предоставляются отпу-
ска по беременности и родам 
продолжительностью семьдесят 
(в случае многоплодной бере-
менности восемьдесят четыре) 
календарных дней до родов и 
семьдесят (в случае осложненных 
родов – восемьдесят шесть, при 
рождении двух или более детей – 
сто десять) календарных дней 
после родов (ст. 165). Отпуск по 
беременности и родам исчисля-
ется суммарно и предоставляется 
женщине полностью независимо 
от числа дней, фактически ис-
пользованных до родов. Перед 
отпуском по беременности и ро-
дам или непосредственно после 
него, либо по окончании отпуска 
по уходу за ребенком женщине 
по ее заявлению предоставляет-
ся ежегодно отпуск независимо 
от стажа работы на данном пред-
приятии, в учреждении, органи-
зации (ст. 166).

естЬ детИ? 
ИмееШЬ право 
на обЛеГЧенИе труда!

Однако иногда женщин не 
освобождают от работы, а пере-
водят на более легкую (ст. 164). 
Это касается беременных жен-
щин и женщин, имеющих детей 
в возрасте до полутора лет. Бе-
ременным женщинам в соответ-
ствии с медицинским заключени-

ем снижаются нормы выработки, 
нормы обслуживания либо они 
переводятся на другую работу, 
более легкую и исключающую 
воздействие неблагоприятных 
производственных факторов, с 
сохранением среднего заработка 
по прежней работе. До решения 
вопроса о предоставлении бере-
менной женщине, другой, более 
легкой и исключающей воздей-
ствие неблагоприятных произ-
водственных факторов работы 
она подлежит освобождению от 
работы с сохранением среднего 
заработка за все пропущенные 
вследствие этого рабочие дни за 
счет средств предприятия, учреж-
дения, организации. Немаловаж-
но, что женщины, имеющие детей 
в возрасте до полутора лет, в слу-
чае невозможности выполнения 
прежней работы переводятся 
на другую работу с сохранением 
среднего заработка по прежней 
работе до достижения ребенком 
возраста полутора лет.

естЬ отпуск И по уХоду 
За ребенком

Но и после рождения ребенка 
государство не оставляет женщин 
своим вниманием. По желанию 
женщин им предоставляется от-
пуск по уходу за ребенком до до-
стижения им возраста трех лет. 
(ст. 167). Отпуск по уходу за ре-
бенком до достижения им возрас-
та трех дет может быть исполь-
зован полностью либо по частям 
также отцом ребенка, бабушкой, 
дедом или другими родственни-
ками, опекуном, фактически осу-
ществляющими уход за ребенком. 
По желанию самой женщины и 
лиц, указанных в части второй 
настоящей статьи, в период на-
хождения их в отпуске по уходу 
за ребенком они могут работать 
на условиях неполного рабочего 
времени или на дому. Отпуск по 
уходу за ребенком засчитывается 
в общий и непрерывный трудо-

вой стаж, а также в стаж работы 
по специальности (кроме случаев 
назначения пенсии на льготных 
условиях). В стаж работы, даю-
щий право на последующие еже-
годные оплачиваемые отпуска, 
время отпуска по уходу за ребен-
ком не засчитывается, однако на 
время отпуска по уходу за ребен-
ком сохраняется место работы 
(должность).

в перерЫв моЖно 
покормИтЬ ребенка

Женщинам, имеющим де-
тей в возрасте до полутора лет, 
предоставляются помимо обще-
го перерыва для отдыха и пита-
ния дополнительные перерывы 
для кормления ребенка (ст. 169). 
Эти перерывы предоставляются 
не реже, чем через три часа, про-
должительностью не менее трид-
цати минут каждый. При наличии 
двух или более детей в возрасте 
до полутора лет продолжитель-
ность перерыва устанавливает-
ся не менее часа. Перерывы для 
кормления ребенка включаются в 
рабочее время и оплачиваются по 
среднему заработку. Сроки и по-
рядок предоставления перерывов 
устанавливаются администраци-
ей совместно с соответствующим 
выборным профсоюзным орга-
ном предприятия, учреждения, 
организации с учетом пожеланий 
матери.

снИЖатЬ ЗарпЛату 
ИЗ-За детеЙ неЛЬЗЯ

Стоит отметить, что запреща-
ется отказывать в приеме на ра-
боту и снижать заработную плату 
работникам по мотивам, связан-
ным с наличием детей, а женщи-
нам также по мотивам, связан-
ным с беременностью (ст. 170). 
При отказе в приеме на работу 
беременной женщине, работни-
ку, имеющему ребенка в возрас-
те до трех лет (ребенка-инвалида 
или инвалида с детства до дости-

жения им возраста восемнадцати 
лет), одинокой матери или оди-
нокому отцу, имеющим ребенка в 
возрасте до четырнадцати лет, ра-
ботодатель обязан сообщить при-
чину отказа в письменной форме. 
Отказ в приеме на работу может 
быть обжалован в суд. Увольнение 
беременных женщин, женщин, 
имеющих детей в возрасте до трех 
лет, работников, имеющих детей-
инвалидов или инвалидов с дет-
ства до достижения ими возраста 
восемнадцати лет, одинокой мате-
ри или одинокого отца, имеющих 
ребенка в возрасте до четырнад-
цати лет, по инициативе работо-
дателя не допускается, кроме слу-
чаев ликвидации организации, 
когда допускается увольнение с 
обязательным трудоустройством. 
Обязательное трудоустройство 
указанных работников осущест-
вляется работодателем также в 
случаях их увольнения по оконча-
нии срочного трудового договора 
(контракта). На период трудоу-
стройства за ними сохраняется 
средняя заработная плата, но не 
свыше трех месяцев со дня окон-
чания срочного трудового дого-
вора (контракта). Как мы видим, 
государство достаточно серьезно 
защищает труд женщин. Если же 
вы столкнулись с ситуацией, где 
необходима, не пытайтесь ре-
6шить ее сами, обратитесь к спе-
циалистам.

у ЖенЩИн – своИ права

бросИтЬ ШкоЛу посЛе девЯтоГо 
ИЛИ доуЧИтЬсЯ до конЦа?

Рустем Хусаенов, 
ведущий рубрики 

«Наша консультация», 
адвокат Центра судебной 

независимой оценки «Эталон». 
Мы ждем ваших звонков!

Тел. 8 (843) 239-05-02.

В письме в редакцию каза-
нец Артем Евграфов делится 
опытом и дает советы тем, кому 
еще предстоит пережить Еди-
ный государственный экзамен.

артем ЕВГРафоВ

Страх перед ЕГЭ, боязнь 
не поступить в универ... 
Какие еще мифы в голо-
ве у школьника, который 

стоит перед таким выбором?

Миф 1: Я не сдам ЕГЭ.
Как показала практика, ваши 

учителя больше боятся за ре-
зультаты ЕГЭ, чем вы сами. Весь 
11 класс вы будете заниматься толь-
ко этими экзаменами. Да, правда, 
что вас от них в конце года будет 
тошнить, но деваться некуда. Учи-

теля вам будут все разжевывать, 
показывать все на деталях, чтобы 
вы поняли и получили хорошие 
баллы. Так что тут больше не вы 
боитесь, а ваши учителя. ;-)))) По-
сле экзаменов делайте что хотите! 
;-)))) Разрешаю… ;-))

Кстати, после того, как я сдал 
ЕГЭ, понял, что экзамен не такой 
уж и сложный. Нам просто все 
накручивали, что будет то, будет 
это... В общем, ничего страшного 
там нет! ;-))))

Миф 2: Я не поступлю в универ.
В стране столько вузов, что не 

поступит только абитуриент, у ко-
торого нет сертификата с баллами 
ЕГЭ. Остальные поступят. Может, 
не на бюджет, но поступят. Поэто-
му, чтобы точно поступить, смотри 
следующий миф абитуриентов.  ;-)

Миф 3: Нужно подавать до-
кумен ты максимум в 5 вузов и 
на 5 факультетов.

Бред и еще раз бред! Никто не 
проверяет эту инфу, потому что 
всех абитуриентов не проверишь. 
В один вуз подается от 20 до 
100 тысяч заявлений за год, а мо-
жет и того больше... И просто не-
возможно за каждым человеком 
проследить, подал он документы 
в 5 вузов или в 8? Подавайте до-
кументы туда, где их принимают. 
Но сначала определитесь со спе-
циальностью, в первую очередь 
отдайте документы туда, а потом 
подавайте их направо и налево. 
Конверсия больше… ;-)

P.S. Лично знаком со студента-
ми, у которых вуз, в котором они 
учатся, был шестым в списке для 
подачи документов… ;-)

Миф 4: После девятого пойду в 
колледж, а после колледжа по-
ступлю сразу на 2 курс универа.

Да, может и поступите, но 
если брать суммарно с вашими 
одноклассниками, которые по-
ступили после одиннадцатого, 
то они закончат вуз примерно на 
год или два раньше вас (в зависи-
мости от универа или колледжа). 
А вы просто потеряете время.

Миф 5: У меня плохой аттестат. 
Там есть тройки.

При поступлении на него ни-
кто не смотрит. Бывает такой боль-
шой поток студентов, что прием-
ной комиссии просто нет до этого 
дела. Они смотрят сертификат 
ЕГЭ и все. Аттестат будут смотреть 
тогда, когда им попадутся два че-
ловека с одинаковыми баллами. 

пИШут наШИ ЧИтатеЛИ

Они по аттестату будут решать, 
кому отдать бюджетное место.

Миф 6: Через пару лет надо 
будет обязательно сдавать ли-
тературу и английский язык и 
т.д.

Возможно, такое и будет. 
Но опять же, вузам не нужны эти 
предметы. При многих вузах по-
мимо основного диплома можно 
получить еще и дополнительный 
диплом профессионального (тех-
нического) английского.

Литература никому не нужна. 
Она нужна только в очень редких 
специальностях. В основном, всем 
нужны баллы по математике, рус-
скому и дополнительному пред-
мету (физика, химия, общест-
вознание и т.д.).

И если вы уходите после 
девятого класса (к примеру, в 
2014 году), то пятилетие выпуска 
вы будете отмечать не в 2019 году, 
а в 2021-м. Так что весь отсчет идет 
с 11 класса.
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«…но зато я добрый»
Лет двадцать назад за ним 
ходили толпы поклонниц. 
Ему писали сотни писем, при-
знавались в любви и желали 
удачи. Его  песни учили наи-
зусть, обливаясь слезами, 
переписывали в девичьи аль-
бомы. Но он исчез с экранов, 
чтобы появиться снова. Те-
перь уже именитым компози-
тором, за песнями которого 
стоят в очереди. И с дочерью, 
которая тоже поет.

Гамира ГАДЕЛЬШИНА, «БВ»

О Фирзаре Муртазине не 
писать надо – его нуж-
но снимать. Ни  одно 
перо не сможет пере-

дать взрывной муртазинский 
темперамент. И  вообще, извест-
ный композитор и певец просто 
находка для психологов – холерик 
чистой воды. А если еще принять 
во внимание его острый язык, то 
и вовсе туши свет.

Процесс интервьюирования 
Фирзар с ходу взял в свои руки.

– О чем говорить будем? – де-
ловито спросил он, расположив-
шись за столом напротив меня.

– Начнем с того, почему вы 
выбрали для встречи именно 
это место.

– Камаловский театр? Это мое 
самое любимое место в Казани. 
И театр замечательный (я имею в 
виду коллектив), и место, где ар-
тисту всегда удобно. Я ведь и ка-
занские концерты свои стараюсь 
только здесь проводить. Мне  ка-
жется, в театре имени Камала и 
для зрителя самый комфортный 
зал. И  здесь аура особая. Ника-
кая «Пирамида» не сравнится. 
Там,  кстати, если вы заметили, 
публика вечно какая-то вялая. 
Вот последний «Татар жыры» – ну 
ведь сидят в зале люди, еле-еле в 
ладони похлопывают. А  зритель, 
который приходит в Камаловский 
театр, он по-особому активный, 
очень доброжелательный. Потом, 
и акустика тут прекрасная.

Прежде были проблемы со 
светом, мы все таскали сюда арен-
дованную аппаратуру, но теперь и 
этот вопрос решен.

Я бы с огромным удовольстви-
ем вас домой пригласил, но жена 
в деревне, а без нее не умею я го-
стей принимать, в доме уюта нет.

– Так  куда же вы исчезли в 
начале девяностых? Не  пели, 
не гастролировали…

– Это долгий разговор. Да и не 
исчезал я никуда. Вот в Актаныше 
с тех самых пор, действительно, 
ни разу не был с концертами. Как-
то не сложилось. И честно скажу, 
живя в провинции, творить не-
возможно.

– Как это – в провинции?
– Так  я недавно переехал в 

Казань, а до этого все годы без-
вылазно прожил в родном Буин-
ском районе. В  свое время семь 
лет подряд, между прочим, воз-
главлял художественную само-
деятельность Буинского сахарно-
го завода. Здесь и начался мой, 
как вы, журналисты, говорите, 
творческий путь. Люблю и район 

свой, и свою деревню. Дом все эти 
годы строил. Построил, наконец-
то. За всю свою жизнь я ни одной 
квартиры от государства просто 
так не получил. Не будем же счи-
тать нормальным жильем барак, 
который как-то много лет назад 
дали мне от сахарного завода. 
Но  тогдашним местным властям 
не до подъема культурной жиз-
ни было. Вот если бы нынешний 
глава тогда был, я думаю, другое 
отношение было бы к культработ-

никам. Я не о себе говорю. Себя-
то я на ноги всегда поставил бы.

Творить музыканту-эстрадни
ку, сидя в деревенском доме, не-
воз-мож-но. Здесь нужны контак-
ты, нужны определенные связи, 
нужно общение. Иначе вся про-
фессиональная жизнь мимо тебя 
протекает.

Уезжать надо было. Дети вы-
росли. Сын-то Ленар далек от 
музыки, спорт ему куда ближе. 
А  дочь Чулпан все-таки связа-
ла свою жизнь с творчеством. 
Мне нравится в ней тяга к знани-
ям. Очень любит учиться. И  это 
замечательно. Закончила вначале 
институт культуры. Показалось, 
что мало. Затем закончила юри-
дический факультет. Но все равно 
вернулась в музыку. О  ней надо 
думать, как ее творческая судьба 
сложится.

– С таким-то папой, надо ду-
мать, сложится.

– Кто  будет о моем ребенке 
беспокоиться, если не я? Тем бо-
лее, что девчонка по-настоящему 
талантливая. У нас ведь очень сво-
еобразные отношения в эстрад-
ной сфере. К  новым именам от-
носятся настороженно. Их сейчас 
так много, этих новых имен. Поют 
все  –жены глав администраций, 
их заместителей, родственники 
и приближенные. Есть деньги – и 
поют себе. Да на здоровье, с одной 
стороны. Мы уж поговорим не об 
«одноразовых шприцах», а о тех, 

кто профессионально занимается 
эстрадой.

– А что тут говорить? Одна 
и та же обойма и на сцене, и на 
экране, и в эфире…

– Это особенность нашего та-
тарского зрителя. Ходят и будут 
ходить на того, кто на слуху, чье 
имя гремит. А вот молодежи очень 
трудно пробиться на вершину. 
Тесно там. Да  и к новым именам 
отношение у нашего зрителя на-
стороженное. Хочешь идти впе-

ред, делать что-то новое  – тебя 
могут просто не понять. Начни 
петь в стиле русской эстрады, ев-
ропеизированное что-то  – песню 
просто не примут. Или  вот бо-
лезнь та же московская: не поют 
нынче живьем. Везде «плюсов-
ки». И если вы видите, что стоят 
за спиной музыканты и струны 
дергают, так это для вида. Делать 
живую музыку под силу только та-
ким татарским мега-звездам, как 
Салават или Хания. Эстрадный 
певец средней руки себе такое по-
зволить не может. Это же бешеных 
денег стоит. Дорогущая аппарату-
ра, транспорт нужен возить ее. 
А  содержать коллектив? Иметь 
качественный звук – удовольствие 
не из дешевых. И это, опять-таки, 
изнурительные каждодневные ре-
петиции. Так ведь проще: взял ми-
нидиск или аудиокассету, записал 
«плюс» и чеши себе по сельским 
клубам. Но ведь у нас богатые тра-
диции живого звука. Вспомните 
такую замечательную казанскую 
группу, как «Сайяр». Вот где был 
уровень! Настоящая музыка была.

Сцена  – штука дорогая, тут 
без денежного мешка делать не-
чего. Вложить надо немало, что-
бы вывести новое имя на эстраду. 
Вот мы сделали клип для Чулпан, 
в сорок тысяч обошлось. А сколь-
ко еще за показ надо платить?! 
И это реалии сегодняшнего дня.

О каком-то целенаправлен-
ном развитии татарской эстрады 

говорить не приходится. Тут каж-
дый сам по себе. Хотя есть и за-
мечательные имена. Но  каждый 
идет своим путем, пересекаясь 
только в «солянках»  – сборных 
концертах.

– Но  ведь есть у нас мини-
стерство культуры?

– О чем вы говорите?! У меня 
сложилось стойкое убеждение, 
что оно у нас только для того, что-
бы открывать музеи, выставки, па-
мятники. Мы существуем сами по 
себе, а оно – само по себе. Лично 
я, да впрочем, как и подавляющее 
большинство музыкантов, обхо-
жусь без минкульта. Я – частный 
предприниматель, исправно пла-
чу все налоги, сам веду все свои 
дела. Но  ведь это министерство 
должно быть и идейным вдохно-
вителем, и опорой тем же моло-
дым артистам, и контролирую-
щим органом. Нельзя пускать на 
самотек эстраду. Посмотрите, что 
творится в эфире, на сценах. Сей-
час на сцене немало таких псевдо-
татарских исполнителей. Таких, у 
которых от слова «татарин» даже 
одной буковки «т» не осталось. 
Какая душа, какой «мон»?!

Кто угодно может выступать, 
были бы только деньги. Все  во-
круг жалуются на низкий ис-
полнительский уровень, на по-
шлость, захлестнувшую эстраду, 
на безвкусие. А что делается, что-
бы этого не было? У нас кто угод-
но может поехать куда угодно и 
без проблем дать концерт. Попро-
буй в Башкирии сунься в самый 
маленький деревенский клуб 
без маршрутного листа, кото-
рый можно получить только в их 
Минкульте. Будь ты хоть трижды 
Салаватом, сначала нужно обра-
титься в соответствующий орган. 
Я не нахваливаю соседнюю респу-
блику, у нас, я считаю, по многим 
параметрам уровень жизни выше, 
но вот этот момент у башкир от-
работан верно.

– Труден путь из певцов в 
композиторы?

– Нет,  делить так не будем. 
Я  всегда пел и всегда писал му-
зыку. Нередко и стихи для песен. 
Не знаю, как сложилась бы жизнь, 
если бы я не сделал в самом нача-
ле правильный выбор. Я ведь еще 
совсем маленький был, когда петь 
начал. Даже приезжали из Казани 
за мной, хотели забрать в интер-
нат для одаренных детей. Было 
такое в те годы. Но родители меня 
пожалели. И, наверное, правиль-
но. Иначе бы не встретил я на сво-
ем пути такого замечательного 
человека, как Виталий Харитоно-
вич Кулинич, мой педагог из Ле-
ниногорского педучилища, кото-
рого всегда буду помнить. Я сразу 
после восьмого класса поступил 
туда на музыкальный факультет. 
До сих пор с благодарностью каж-
дого своего педагога вспоминаю. 
Деревенский мальчишка, русско-
го языка не знающий, как на ка-
торгу шел на математику, помню. 
Как они все меня опекали, как по-
могали. И, между прочим, те зна-
ния, которые в этом педучилище 
давали, оказались куда прочнее и 
серьезнее, чем в ином институте.

– Сегодня многие поют 
ваши песни. А  что нужно сде-
лать, чтобы пополнить свой 
репертуар песней Фирзара 
Муртазина?

– Прийти и попросить песню. 
Так и делают.

– Хочу, мол, вот такую и 
такую песню, чтобы о том-то 
была?

– Чаще несут стихи. Если текст 
меня задел за живое, то песня бу-
дет, а на какой-то пустой мело-
драматический набор слов писать 
и не подумаю, как бы ни просили. 
Вот  мы с вами как-то разговари-
вали о Раисе Гимадиеве, начав-
шем писать стихи после тяжелого 
жизненного испытания. У  него 
настолько поэтичные, музыкаль-
ные произведения, что сами со-
бой ложатся на ноты. И,  знаете, 
у нас немало прекрасных поэтов. 
И тем более удивляет пошлость и 
безвкусица, заполонившая эстра-
ду. Между прочим, иногда я и сам 
пишу тексты к родившимся мело-
диям. Много песен написал для 
дочери. Кстати, у нас ведь есть за-
мечательные авторы, создавшие 
немало прекрасных песен. Вадим 
Усманов, Рустам Валеев. Я  ис-
кренне радуюсь их успехам.

– Говорят, к вам просто так 
не подойти, мол, у вас тяжелый 
характер.

– Да? Если бы дурной был, 
наверное, не было бы столько 
друзей. А у меня их много. Свои 
плюсы и минусы я знаю отлич-
но. Очень требовательный  – это 
точно. Жутко вспыльчивый. Могу 
наорать, когда справедливо, когда 
нет. Но  друзья знают меня, про-
щают. Иногда кто-нибудь обижа-
ется: что, мол, орешь на меня. А я 
не ору. Я так разговариваю. Увле-
кусь разговором и тон повышаю.

– Любите себя?
– Люблю. Измениться-то уже 

не смогу. Какой есть, таким и при-
нимайте. Но вот могу сказать, что 
мне в самом себе не очень нравит-
ся: я доверчивый и меня нередко 
обманывают. Зато два раза один 
человек меня за нос не проведет, 
это уж точно. Но и людям многое 
легко прощаю. Кроме, наверное, 
двуличия. Вот  это самая гадкая 
штука на свете. В  глаза стелется 
перед тобой, пылинки сдувает, 
а за спиной что угодно наболта-
ет. Вот  оно  – и предательство, и 
оскорбление.

– А как с вредными привыч-
ками?

– Есть такая штука! Легко могу 
испортить настроение человеку, 
сказать что-то поперек. Просто 
так. Правда, потом сам же пере-
живать буду. Но язык у меня точно 
дурной. И еще – я матом ругаюсь. 
Понимаю, что не надо бы. Вроде 
культурный человек. А  не могу 
иначе. Выругаюсь в семь этажей, 
тут же на душе легче становится. 
И опять-таки очень многое может 
меня растрогать до слез. Иногда 
смотрю передачу «Ищу тебя», 
так слезу нет-нет и смахну. Такие 
истории бывают, что иной мело-
драме и не снилось. Я,  может, и 
кажусь грубым человеком, но и 
жалеть умею.

Фирзар МУРТАЗИН:

А
втор ф

ото И
льнар М

иначев
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В двадцатый раз собрал в Стамбуле 
детей со всего тюркского мира по
пулярный международный фестиваль 
«Türk Dünyası Çocuk Şöleni». Нынеш-
ний юбилейный, с одной стороны, 
мало чем отличался от всех предыду-
щих – то же радушие, с которым хозяе-
ва встречали своих маленьких гостей, 
насыщенная рабочая программа для 
руководителей, обширная культурно-
просветительская программа, которая 
знакомила с достопримечательностя-
ми древней столицы страны.

Гамира ГАДЕЛЬШИНА, «БВ»

Были и свои новинки-изюминки. 
Так,  в этот раз турецкая сторо-
на, которая только что передала 
полномочия культурной столицы 

тюркского мира от старинного Эскишехи-
ра столь же древней Казани, решила по-
знакомить руководителей коллективов, 
приехавших из почти двух десятков стран 
мира, с многофункциональным культур-
ным центром, который раскинулся на тер-
ритории городского парка Топкапы. Здесь 
за последние годы к Музею исторической 
панорамы и фракийскому автовокзалу 
присоединилась большая концертная 
площадка и, главное,  – Дома тюркской 
культуры, среди которых неизменный ин-
терес вызывает наш, татарский. Без пре-

ДРУЖИТЬ! И НИКАКИХ ГВОЗДЕЙ…

увеличения, наш  – обладатель одной из 
самых информативных по содержанию 
экспозиции.

Еще одним ярким событием фестива-
ля стало участие руководителей коллек-
тивов в стамбульском Сабантуе, который 
прошел в знаменитом Белградском лесу. 
Яркая и динамичная программа, которую 
представила мобильная группа Государ-
ственного ансамбля песни и танца РТ, 
включала в себя и приветствия министра 
культуры Татарстана Айдара Сибгатулли-
на, генсекретаря Тюрксоя Дюсена Касеи-
нова, представителей турецкой стороны 
и общественных татарских организаций, 
и выступления казанских певцов, и, 
разумеется, состязания с конкурсами. 
Как всегда, особой популярностью поль-
зовался курэш, в котором мог принять 
участие любой желающий. Абсолютным 
батыром Сабантуя, к всеобщему восторгу, 
стал… хореограф-балкарец из Кабардино-

Балкарии, участник фестиваля «Türk 
Dünyası Çocuk Şöleni» Рамазан Шаваев, 
который после получения заслуженного 
приза – огромного белого барана – стан-
цевал победную лезгинку…

Традиционно на фестивальной пло-
щадке была широко представлена Россия 
от Якутии до Кавказа. Заслуженные ова-
ции пришлись на долю ансамбля «Тюль-
панчик» из столицы Калмыкии Элисты, 
тепло встретили татарский коллектив 
«Уен» из Мензелинска, свою «минуту 
славы» пережила и «Синяя птица» из Че-
боксар, чья солистка Аня Орлова стала по-
бедительницей вокального конкурса Türk 
Dünyası Çocukları Ses Yarışmasi, который 
прошел в рамках фестиваля в одиннадца-
тый раз.

Традиционно на высоте были предста-
вители Кыргызстана и Туркмении. И это 
выражалось не только в великолепных на-
циональных костюмах, но и в отменной 

технике исполнения. Яркое шоу показал 
узбекский коллектив «Севинч» из Таш-
кента, интерес вызвали детские группы из 
Болгарии, Гагаузии, иранского Тебриза, 
кумыкский ансамбль из Махачкалы – каж-
дый был интересен своей самобытностью, 
стремлением к сохранению народных 
традиций и осознанием главной зада-
чи организаторов фестиваля  – дружить, 
узнавать друг друга, а через узнавание – и 
понимать.

Именно поэтому дети, приезжающие в 
составе коллективов, живут в семьях, кото-
рые проходят отбор в здешнем министер-
стве образования, а за каждой группой за-
крепляется школа. Дружба, зародившаяся 
здесь, сохраняется на долгие годы. Именно 
в этом суть фестиваля…

Фото M. Kemal Sallı 
(Турция)


